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Dufte Idee im Umzugs-Lkw
Fake-Parfum fur 500.000 Euro an Bord

Tach auch und ein herzliches Hallo,

wenn zwei Polizisten auf Fahrrddern einem augenschein-
lich gnadenlos tiberladenen Umzugs-Lkw hinterher hecheln
und ihn ein paar Straflen stoppen, nun, das klingt nett, hat
aber ungefdhr den Nachrichtenwert des bekannt umgefalle-
nen Sack Reis. Allerdings ist das nur der Anfang einer viel
groBeren Geschichte, mit der ich Sie gleich hier vorne lang-
weilen will. Denn so was Krudes bekomme auch ich selten
auf den Tisch.

Am 4. Mérz waren drei Beamte der Radstreife des Verkehrs-
dienstes der Kreispolizeibehdrde Mettmann on tour. Wah-
rend ihrer Streife durch Mettmann kam ihnen ein stark be-
ladener VW Crafter entgegen, den es demnach heftig in die
Achsen driickte.

Mit acht Tonnen extrem iliberladen

Die drei Radler wendeten fix und fuhren dem Umzugs-Lkw
mit Affenzahn hinterher. Ein paar StraBen weiter konnten sie
das Fahrzeug einholen und stoppen. Den Mobelwagen be-
gleitete die Exekutive zum Wiegeplatz, wo sich herausstell-
te: Der als Fiinftonner zugelassene Lkw stemmte acht Ton-
nen auf die Waage.

Doch damit nicht genug: Jetzt kontrollierten die Beamten
den Laderaum. Und dort entdeckten sie zwischen einigen
Umzugsgiitern zahlreiche Kartons mit einem auf den ersten
Blick hochwertigen Parfiim. Dumm dabei: Ladepapiere, Lie-
ferscheine und einen Herkunftsnachweis konnten weder der
Fahrer noch der Beifahrer vorlegen. ,,Weitere polizeiliche
Ermittlungen verstirkten schlieBlich den Anfangsverdacht,
dass es sich bei den hochwertigen Parfiims um Félschungen
handelte*, so der Medienbericht der Polizeibehorde. Tatsdch-
lich war den Beamten ein dicker Fisch ins Netz gegangen:
Der Gesamtverkaufswert der Duftwisser soll bei geschitzten
500.000 Euro liegen. Die beiden Ménner wurden festgenom-
men und zur Wache verbracht, wo ein Ermittlungsverfah-
ren wegen des Verstofes gegen das Markengesetz eingelei-
tet wurde.

Das ist nicht unser ,,anders machen”

Tja, so etwas hatte ich nicht im Hinterkopf, als wir uns fiir die-
se Aprilausgabe das Thema ,,Die Andersmacher® ausgesucht
haben. Sicher, diese Umzugsspedition hat etwas ganz anders
gemacht als ihre Kollegenbetriebe, in dem sie sich mit dem

Fake-Parfiim eine neue
Einnahmequelle sichern
wollte, aber wir blei-
ben in unserem Spezial
(ab Seite 14) bei vollig
legalen Ausrichtungen.

. Still” hei3t nicht ,,leise”

Themenwechsel: Nachdem bei unserer Leserumfrage im Ja-
nuar die Serie ,,Meine andere Welt“ nicht gerade auf hohe Zu-
stimmungswerte kam, hatten wir angekiindigt, sie durch eine
neue Serie abzuldsen. Das passiert mit dieser Ausgabe: ,,Die
stillen Spieler* heiit unser neues Format, in dem wir (in un-
regelméfBiger Form) Menschen vorstellen, die immens viel in
dieser Branche bewegt und verdndert haben, deren Namen
aber kaum jemand kennt. In unserem ersten Portrat geht es um
den letztes Jahr verstorbenen Multimilliardar Bradley Hughes,
der soviel Geld mit seinem ,,Public Storage* machte, dass er
2006 quasi aus der Portokasse Shurgard kaufen konnte (Seite
50). Und damit genug der Langeweile. Ein ganzer, neuer mo-
belspediteur wartet auf Sie.

Marc Weinard, Chefredakteur
der mobelspediteur (marc.weinard@brandeisverlag.de)

P.S.: Eine kleine Entschuldi-
gung bin ich Thnen (und Paul
Hitzel) an dieser Stelle {ibri-
gens noch schuldig: Unser fiir
die Mairzausgabe angekiin-
digtes Portrdt iber Umziige
Hitzel aus Miilheim mussten
wir auf die kommende Ausga-
be, unsere 05, schieben. Ge-
schoben ist nicht vergessen.
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Kithne Helfer
Im Einsatz furs Ahrtal

Das Grauen und Elend in der Ukraine machen schnell vergessen, dass die schweren Uberschwemmungen im Ahrtal erst wenige Monate
her sind, doch die Spuren und Folgen dieser Naturkatastrophe weiter die Region préagen. Fur Betroffene der Flutkatastrophe initiierten
engagierte Burger im Ahrtal einen Spenden-Ausgabeort. Das ,,Baustoffzelt Kaiser” versorgt Notleidende mit Baumaterialien, Elektro-
geraten und vielen nitzlichen Alltagsgegenstanden. Der Dortmunder Umzugsunternehmer Peter Kithne und Familie unterstiitzen die
Einrichtung seit September 2021. Sein Unternehmen versorgt die Initiative zudem mit Materialien und logistischen Leistungen.

Kithne kam seither zwei Mal, im Oktober und Dezember 2021, mit seinen Kindern Mia und Justus zuriick, um pers&nlich zu helfen.

DMS Kiihne stellte acht Wochen lang einen Transporter als Unterkunft, auBerdem dauerhaft einen Gabelstap'l'er, Hubwagen und zwei
Wechselbriicken als dringend benétigte Lagerkapazitaten. Zudem iibernahm der Umzugslogistiker auch Transporte von Hilfsgiitern
zum Standort des Baustoffzelts. Als Gemeinschaftsspende mit der Berliner DMS-Zentrale kamen 5.000 Umzugskartons fiir die Einla-

gerung von Hausrat in iberschwemmten Gebduden zusammen. Anfang diesesJahres mussten das Baustoffzelt sowie des Container-
dorfes umziehen (groBes Bild). Deren Standort erwies sich kurz vor der Jahreswende als unsicher, lag er doch nur 100 Meter von der Ahr
entfernt. Da der Fluss immer wieder liber die Ufer trat, ordnete der Kreis eine Verlegung von Baustoffzelt und Containerdorf.an. Als
sicheres Ziel und neuer Standort des Hilfsprojekts wurde die Gemeinde Grafschaft gewahlt. Das Hilfsprojekt war allerdings zwischen-
zeitlich auf eine stattliche GréRBe angewachsen: Allein das Baustoffzelt bot 1.200 Quadratmeter Lagerflache sowie 2.500 Quadratmeter
AuBengeldnde - vollgepackt mit Hilfsgiitern. Mehrere Partner aus dem DMS-Verbund boten Kiihne ihre Unterstiitzung an: Der Umzug
wurde vom 31. Januar bis 3. Februar gemeinsam mit Achnitz, Frey & Klein und Niesen realisiert. Peter Kiihne (Bild g.r., r.) ibernahm die
Organisation des Umzugs an der Beladestelle, sein Sohn Justus koordinierte die Arbeiten an der Entladestelle - ein echtes Familienpro-

jekt. =% ° ) Fotos: DMS Kithne

|neilie Laranie
|
| auf Gerate

‘l und Material
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~Personaloffensive
Handwerk 2025"

Gemeinsam mit dem baden-wiirttem-
bergischen Wirtschaftsministerium hat
die Handwerkskammer Baden-Wiirt-
temberg das Projekt ,Handwerk 2025"
ins Leben gerufen. Ausgestattet ist es
mit hohen Fordergeldern des Landes.
Mit der Initiative sollen Lésungen fur
Personalfragen, anstehende Digitali-
sierungen, Strategien und Geschafts-
modelle entwickelt und angeboten
werden. ,Kurz: Es geht um Zukunftssi-
cherung”, so die HWK Stuttgart. ,Denn
obwohl die wirtschaftliche Lage so
gut ist wie lange nicht mehr, spiren
wir alle die Auswirkungen der hohen

Nachfrage und des demografischen
Wandels. Es fehlen tausende Fachkraf-
te; Nachfolger und Ubernehmer wer-
den handeringend gesucht. Dazu kom-
men wachsende Anforderungen von
Kunden, neue digitale Techniken und
politische Vorgaben.” In dem Projekt
werden MalBnahmen fur die jeweiligen
Themenblocke Personal, Digitales und
Strategie gebundelt. Im Marz ist das
Modul ,Personal” mit einer Offensive
gestartet: ,Wer sich im Wettbewerb
um qualifizierte Mitarbeiter behaupten
will, sollte sich intensiv damit beschaf-
tigen, wie Fachkrafte gewonnen, an
den Betrieb gebunden und erfolgreich
gefihrt werden”, erklart Sandra Kriiger,
Projektleiterin Personal- und Organisa-
tionsentwicklung bei der Handwerks-
kammer Region Stuttgart. ,Durch eine
digitale Workshop-Reihe méchten wir
dieses Wissen gezielt vermitteln und
Instrumente aufzeigen, die unmittel-
bar in der Betriebspraxis eingesetzt
werden kénnen.” Am 28. April findet
der Online-Workshop ,Mitarbeiter bin-
den” statt, am 17. Mai , Mitarbeiter fiih-
ren”. Mehr auf www.handwerk2025.de.

FIDI-39-Club-Prasidentin: ,,Entwicklungen
im Umzug nicht Disruptoren uberlassen”

Jessica Deutschmann, seit Juli 2019
Partner Relations Managerin bei Gosse-
lin in Berlin und vorher fast 14 Jahre bei
Hasenkamp angestellt, ist seit Septem-
ber 2021 Prasidentin des FIDI-Nach-
wuchsableger ,,39 Club®“. Im Mérz gab
sic dem britischen Branchenfachblatt
,,The Mover* ein Interview, in dem sie
eine Herausforderung erkldrt, welche
die Umzugsbranche allgemein, aber
im speziellen kleine und Familienun-
ternehmen betrifft: ,,Die Umzugsbran-
che muss hart daran arbeiten, Talente
anzuzichen und zu behalten. Wie kon-
nen wir fiir die besten Leute folglich at-
traktiv sein? Ich denke, Unternehmen
miissen den Menschen erkldren, wo-
ran sie glauben, und die eigenen Wer-
te vermitteln, damit die Menschen ver-
stehen, dass ihre Arbeit einen Sinn hat.
Um ein bevorzugter Arbeitgeber sein
zu konnen, miisse man fiir Werte stehen,
die neue Mitarbeiter erkennen konnten.
,»Menschen wollen eine grofle Marke,
aber sie wollen auch, dass diese fir et-
was steht, erklart sie im Mover. ,,Das
ist ein Problem in der Branche, denn
es gibt viele kleine Familienunterneh-
men und nicht die grolen Marken, die
man anderswo sieht.” Eine Losung fiir
mehr Sichtbarkeit und Prisenz sicht sie

in einem starken Marketing.

Auch will sie die konsequent notwen-
digen Weiterentwicklungen des Um-
zugsgeschifts nicht Start-ups und
externen Firmen iberlassen: ,,Wir
miissen den 39er-Club dazu ermuti-
gen, diejenigen, die wirklich die Ide-
en haben, sichtbar zu machen. Die-
se Menschen sind oft sehr still, aber
es gibt einige von ihnen, die die Bran-
che wirklich voranbringen wollen.
Wir miissen sie fordern und ermutigen
und wir miissen die Innovation von in-
nen heraus vorantreiben, anstatt darauf
zu warten, dass Disruptoren dies fiir
uns tun.

Zuriick aus der Rente: Michael Sroka
eroffnet ,,Boxen Basis” in Wiesbaden

Erst vor rund drei Jahren iibergab er
sein Lagerhaus in Wiesbaden-Norden-
stadt seinem Sohn Max, der es als ,,Bo-
xen Max* weiter fiihrte, jetzt beendet
Michael Sroka sein Frithrentnerdasein
endgiiltig und kehrt mit einen Selfsto-
rage zuriick in den Geschiftsfiihrerall-
tag: ,,Boxen Basis* (www.boxenbasis.
de) nennt er sein neues Engagement,
das am 10. Mérz in Wiesbaden-Bier-
stadt eroffnete. Sroka bietet am neuen
Standort Lagerflachen und -abteile von
vier bis 400 Quadratmetern an. Erst vor

wenigen Monaten war er als selbststén-
diger Umzugs- und Unternehmensbera-
ter in die Branche zuriickgekehrt.



Mehr weiBB, weniger griin: Storebox
uiberarbeitet Website, Logo und Maskottchen

Das 2016 in Osterreich gegriindete Un-
ternehmen Storebox hat sich auf kleine
Selfstorages in Wohngebieten speziali-
siert. Inzwischen gibt es tiber 150 dieser
Micro-Anlagen in der DACH-Region.
Mit dem schnellen Wachstum war jetzt
offenbar ein Refresh der Marke notwen-
dig geworden: Mitte Mérz ist das Un-
ternehmen mit einer komplett iiberar-
beiteten Website, einem neuen Logo
und gedndertem Maskottchen online
gegangen. Der Hamster ,,Paulistaumi®,
bisher farbig dargestellt, wird nun auf
wenige schwarze Linien reduziert und
den eigenen Namen schreibt Storebox

Foto: Storebox

in Versalien. Zudem zieht mit viel Weil3
eine zweite Farbe ein, die sich auch in
den Selfstorageanlagen vor Ort wie-
derfinden soll und eine freundlichere,
einladendere Optik als ein vollfldchig
verklebtes Griin mit sich bringen soll.
Das Optik-Update ist die bislang grofB3-
te Anderung fiir das Unternehmen seit
der Namensanderung von Store.me in
Storebox vor vier Jahren.

DB Schenker: Fliachendeckender Einsatz
von Exoskeletten in Lager und Umschlag

Nach Abschluss einer 2019 begonne-
nen Testphase setzt DB Schenker in
Deutschland erstmals im Regelbetrieb
Exoskelette in Lager und Warenum-
schlag ein. Zuletzt wurden im Sommer
2021 iiber einen Zeitraum von vier Wo-
chen praxisbegleitende Testreihen an
verschiedenen Standorten in der Kon-
traktlogistik, der Luft- und Seefracht
sowie im Landtransport ausgefiihrt.
Dabei standen sparteniibergreifend das
Verpacken und die Kommissionierung
im Fokus. Die Tests fanden in enger
Abstimmung mit dem Betriebsrat statt,
ausgewdhlte Prozesse wurden mittels
Sensorik datentechnisch erfasst. Die-
se Vergleichsmessungen bestitigten
die deutliche Reduzierung von ergono-
misch ungesunden Bewegungsabldufen

durch die Nutzung von Exoskeletten.
,Neben dieser Entlastung fiihrt ihr Ein-
satz nachweislich zu einer verbesser-
ten Korperhaltung bei der Lastenhand-
habung®, so der Frankfurter Logistiker
in einer Mitteilung. ,,Auf dieser Basis
sind ausgewdhlte Exoskelette unterneh-
mensweit zugelassen.*
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FMKU-Portrit bei Hof-
meister in Regio TV

Mitte Februar sendete das baden-wiirt-
tembergische ,Regio TV” einen Beitrag
Uber die Ausbildungen im Mébelhaus
Hofmeister. Einer der vorgestellten Be-
rufe war die Fachkraft fir Mébel-, Ki-
chen- und Umzugsservice. Dieser Aus-
bildungsberuf wurde als Alternative
zum Schreinerberuf prasentiert: ,In
dieser Ausbildung geht es um mehr
als bohren, schrauben und sagen”, so

die Beschreibung. Der sich im dritten
Ausbildungsjahr befindende Lehrling
Davide Pizza kommt zu Wort und ein-
drucksvoll wird die Ausbildungs- und
Montagewerkstatt des Mobelhauses
Bietigheim-Bissingen vorgestellt. An-
fang Marz erschien Hofmeister auch
bundesweit in der Presse: Ein im Mé6-
belhaus ausgebrochener Brand fihrte
zu einem zweistelligen Millionenscha-
den. Der Azubifilm ist via Kurz-URL t1p.
de/Hofmeister abrufbar.

NDR: Bericht iiber
Umzugsschaden

Das NDR-Verbrauchermagazin hat Mit-
te Mdrz einen ldngeren Beitrag uUber
einen Umzug und dabei entstandene
Schaden ausgestrahlt. Laut einer Um-
zugskundin haben Versicherung und
Spedition nicht angemessen reguliert.
Hier ist der Beitrag: t1p.de/schaeden.
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Hermes und DPD
stellen Parcellock ein

Im Laufe dieses Jahres beenden Her-
mes Germany und DPD Deutschland ihr
Joint Venture Parcellock. Der Locker-
Markt bleibe fir beide Unternehmen
»~dennoch sehr interessant und es wer-
den in Zukunft alternative Lésungen in
diesem Bereich vorangetrieben”, heif3t
es in der gemeinsam veroffentlichten
Erklarung zur Einstellung des erst 2016
gestarteten Gemeinschaftsprojekts.

Das ,universell nutzbare SchlieR3sys-
tem Parcellock” (so die Eigenbeschrei-
bung) sollte als anbieteroffenes Lo-
cker-System erprobt werden, um mit
DHL mit seiner Packstation und Ama-
zon mit seiner Abholstation Locker mit-
halten zu kénnen. Die Abrechnung fallt
ernlichternd aus, denn das System sei
nicht vom Verbraucher angenommen
worden: ,Zwar wurde die Grundidee ei-
nes offenen Systems von den Nutzern
als verbraucherfreundlich empfunden,
da dieser Service die Mdglichkeit bietet,
nicht nur auf einen einzigen Transport-
dienstleister beschrankt zu sein, gleich-
zeitig blieben sowohl die Nutzerzahlen

wie auch die Marktentwicklung des
Parcellock-Projekts insgesamt hinter
den Erwartungen zurtick”, hei3t es im
Restiimee. ,Die erfolgreiche Entwick-
lung des anbieterneutralen Parcellock-
Systems miindete bis dato nicht in ei-
ner ausreichenden Flachenabdeckung,
fur die das Joint Venture auf kooperie-
rende Hersteller und Vertriebspartner
angewiesen war.” In den kommenden
Monaten wird das System sukzessive
aus dem Markt genommen: ,,Die anste-
hende Abwicklungsperiode wird part-
nerschaftlich bewaltigt”, hei3t es dazu.

Pickens Berlin: ,Erstes komplett
digitales Selfstorage in Deutschland”

Die Selfstoragekette Pickens hat seine
Filialen in Berlin-Tempelhof (Bild) und
Hamburg-Wandsbek vollstindig digi-
talisiert: ,,Wir sind das erste deutsche
Selfstorage-Unternehmen, das eine
echte, komplett digitale Losung anbie-
tet, erklart Pickens. Rund um die Uhr

kénnen Kunden ohne Kontakt zu Kun-
denberatern = Mietvertrage abschlie-
Ben, Vertragsunterschrift, Identifizie-
rung und Bezahlung von zu Hause oder
von unterwegs erledigen. Begrenzt ist
nur der Zugang: Beide Filialen sind nur
zwischen sechs und 22 Uhr gedffnet.

Foto: Pickens

Hueber Innsbruck: ,,Auf deutschen Portalen
gibt es zahlreiche groRe Auftrage"

Hueber aus Innsbruck ist einer der &l-
testen Umzugsbetriebe Osterreichs —
gegriindet wurde er 1869. In einem
Interview auf der Website des Osterrei-
chischen Verband OMTYV redet Firmen-
inhaber Harald Hueber unter anderem
iiber Personalprobleme und Leadporta-
le wie Immoscout und Co.: ,,Die groB-
te Herausforderung betrifft das Thema
qualifiziertes Personal®, so Hueber. ,,Es
ist nicht nur eine Frage der Qualifika-
tion, der Mitarbeiter muss auch zum
Team, zum Unternehmen passen, die
Entlohnung muss fiir beide Seiten in
Ordnung sein und das Arbeitsverhélt-
nis eine langfristige Perspektive haben.*
Laut eigener Website kdimen 90 Prozent
der Umzugskunden aufgrund des Emp-
fehlungsgeschéfts zu Hueber, doch das
Unternehmen greift auch verstarkt auf
Onlineanbieter zurick: ,,Im Sommer,
wenn man bei deutschen Plattformen

dabei ist, gibt es zahlreiche grofle Auf-
trage®, erklart Hueber gegeniiber dem
OMTV. ,Es fehlen aber oft die Leute
fiir die Durchfithrung, unter anderem,
weil sie im Sommer lédngere Zeit heim-
fahren. Das deutsche Unternehmen gibt
also den Auftrag ab, aber die Subfir-
ma hat die gleichen Ressourcenproble-
me im Mitarbeiterbereich. Im Endeffekt
wird der Auftrag dann in einer geringe-
ren Qualitdt durchgefiihrt und der Kun-
de ist nicht zufrieden. Dafiir braucht es
Losungen.*



Fihrungswechsel bei Hasenkamp: Dr. Thomas
Schneider iibernimmt weitere Bereiche

Bereits zum Jahreswechsel hatte sich
die Fiihrung des Logistikers Hasen-
kamp neu aufgestellt: Dr. Thomas
Schneider (r.), seit 2020 Mitglied der
Geschéftsfithrung, riickte weiter auf
und steuert jetzt zusammen mit sei-
nem Vater Hans-Ewald Schneider (1.)
den Kunstbereich Fine Art. Zudem ist
Thomas Schneider fir Personal, Fi-
nanzen und Controlling zustindig. Mit
ithm wird der Fithrungswechsel auf die
flinfte Generation des 1903 gegriinde-
ten Logistikunternehmens eingeldu-
tet: ,,Es hat Tradition bei Hasenkamp,
dass wir schrittweise der kommenden
Generation die Schliissel iibergeben®,
sagte Hans-Ewald Schneider. Thomas
Schneider freute sich, blickte aber auch
kritisch in die Zukunft: ,,Wir stehen in

der Logistik vor groflen Herausforde-
rungen, sei es nachhaltig zu wirtschaf-
ten oder digitale Entwicklungen voran-
zubringen®, so der Co-CEO.

DHL: ,,Pandemie hat die E-Commerce-Entwick-
lung im Mobelsegment um Jahre beschleunigt”

Laut Katharina Pellmann, eine der bei-
den Geschéftsfiihrerinnen des DHL-Ge-
schéftsbereich 2-Mann-Handling, hat
die Pandemie die E-Commerce-Ent-
wicklung im Mobelsegment um Jah-
re beschleunigt. Corona und seine Ein-
schrankungen habe in den vergangenen
zwel Jahren flir einen kréftigen Schub
gesorgt. ,,Wiahrend der zeitweiligen
SchlieBungen des stationdren Handels
haben die Verbraucher nicht auf den
Kauf von Mobeln verzichtet, sondern

sie vielmehr im Netz erworben®, sagte
sie dem Branchenfachblatt ,,Mdbelkul-
tur im Februar. Zwar sei dieser Trend
wieder etwas abgeflacht, aber trotz-
dem bleibt die Zahl der Online-Bestel-
lungen aktuell auf hohem Niveau. Die
Steigerungen des Versandvolumens
im 2-Mann-Handling habe DHL dabei
vor neue Herausforderungen gestellt:
,,Wir mussten unsere internen Prozes-
se schnell anpassen, um unsere Mitar-
beiter bestmdglich zu schiitzen, und
gleichzeitig von heute auf morgen ex-
treme Mengen realisieren®, erklarte
Pellmann. ,,Ob das Mengenwachstum
weiterhin anhilt, werden die néchsten
Monate zeigen.“ Im Herbst 2021 hat-
te DHL 2-Mann-Handling den neuen
Standort ausgebaut, zudem entlaste die
Kooperation mit Metro Logistics, die
als Dienstleister fiir das DHL-2-Mann-
Handling in Thiiringen arbeiten, das
zentrale Lager in Ludwigsau. Weitere
Hubs seien zudem in Planung, so Pell-
mann in dem Bericht.
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Diebold: ,,Zwei neue Kii-
chenstudios gewonnen”

Neuméobellogistik zahlt zu den Kern-
Geschaftsfeldern von DMS Diebold aus
Offenburg. Zu den wachsenden The-
men in diesem Bereich gehort die Zwi-
schenlagerung und Auslieferung von
neuen Kiichen. 2021 lieferte Diebold

fur seinen Kunden Fischer Kiichen in
Sudbaden und Frankreich rund 220 Ein-
baukiichen an Endkunden aus. In die-
sem Jahr wird die Zahl deutlich steigen,
denn Diebold konnte zwei weitere Ku-
chenstudios als Neukunden gewinnen.

Paris: Parkgebiihren
fur Umzugs-Lkw

Laut des Pariser Umzugsdienstleis-
ters Neer Service hat die franzdsische
Hauptstadt Parkgebuhren fiir Umzugs-
Lkw eingefuihrt. Die Gebuhren beginnen
demnach bei 17 Euro (Kleintransporter,
halber Tag) bis zu 90 Euro (groRer Lkw,
ganztagig). AuBerdem habe die Stadt
das Einrichten von Haltverbotszonen
untersagt, der flieBende Verkehr durfe
genauso wenig eingeschrankt werden
wie der von FuRgéngern. Die Branchen-
vertretung ,Association Francaise du
Déménagement d‘Entreprises” protes-
tiert: Rund 80.000 Umziige wiirden jahr-
lich in Paris umgesetzt, mit den neuen
Einschrankungen seien diese kunftig
kaum weiter umzusetzen.
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Die Andersmacher
Abseits bekannter Wege

Naturlich hat der Schriftsteller Paulo Coelho recht, wenn er sagt: ,Wenn du nichts ris-
kierst, wirst du nicht wissen, was du beim nachsten Mal anders machen musst”. Auf der
anderen Seite gibt es viele gute Grunde, warum so vieles nach ,,Schema F” bei den meis-
ten im Gewerbe lauft. Wir haben ein paar dieser ,Andersmacher” aufgespurt. Mal wird es
ernst, mal kurios, mal mutig und mal schrag - aber niemals langweilig.

Unsere Rundreise beginnt bei Maier in Uberlingen, oder
vielmehr: am Lago Maggiore und dem kleinen Stadtchen
Ascona. Im Umzug gibt es viele bekannte technische Hilfs-
mittel wie AuBenaufziige oder Treppenlifter. Dass ein Heli-
kopter auch zwingend in diese Aufzidhlung gehdrt, war der
Branche bislang eher unbekannt — die Maiers mussten un-
ter einem extremen Zeitdruck einen Umzug mit einem Hub-
schrauber realisiert. Uber die Hintergriinde, Kosten und Idee
spricht Inhaber Dennis Maier (Seite 17).

Dass regelméBig Hitzke aus Soest bei uns auftaucht, hat
schon seine Griinde: Das Geschéftsfiihrerduo Lukas Briigge-
mann und Jesko Kowalzik verldsst nun einmal gerne die aus-
getretenen Wege. Um Kiichenmontagen und -umziige auch

im Hochpreisbereich dieser Mobel anbieten zu kénnen, ha-
ben sie sich eine spezielle Schulung bei einem Anbieter zu-
schneiden lassen, den kaum einer kennt, aber kennen sollte:
MSH Consulting aus Beckum, dem Herzen der deutschen
Mobelindustrie (Seite 18).

Weiter geht es in die Niederlande: Dort wurde ein vollkom-
men neuer Beruf geboren. Eine der grofiten Umzugsspediti-
onen des Landes sucht einen ,,Schrijver veilingen®. Was das
ubersetzt heiflt, warum es diese Stelle braucht und wie das
Unternehmen mit diesem Mitarbeiter Geld verdienen will,
zeigen wir auf (Seite 20).

Vollstindig neu denken musste das Universitatsklinikum
Halle an der Saale seine Logistik. Wie das neue Zentrallager



funktioniert und warum ein
»Servicecenter  gegriindet
wurde, erklart Ralf Severin,
Leiter des Geschaftsbereichs
Versorgungsmanagement
(Seite 21).

Was ein ,,Schiatzomat™ ist,
wie er Umzugs-
speditionen hel-

fen soll, das Ge-

wicht und das

Volumen von
Umzugsgilitern
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auch ohne Fachkenntnisse zu bewiltigen, klirt unsere
Stippvisite bei der US-amerikanischen Softwarefirma
»Movegistics* (Seite 22).

Dann geht es noch einmal in die Niederlande: War-
um die Ahead Group den Umzugslogistiker UTS Ab-
bink mit zwei anderen Firmen quasi zu einem Reisi-
gen Dienstleistungsspezialisten verschmelzt, kdnnte ein
Vorbild fiir hiesige Unternehmen werden (Seite 24).
Passt Hasenkamp in ein Andersdenker-Spezial? FEi-
ner der groflen Speziallogistiker Deutschlands, der von
weltweiten Kunsttransporten bis zur Letzten Meile bei-
nahe jedes Geschiftsfeld auf der Stra3e abdeckt? Ja. Die
Gruppe wandelt auf den Spuren Simon Hegeles und ex-
pandiert in Hightech- und Healthcare-Transporte (Seite
16).

Marc Weinard
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Umziehen wie im Flug
Helikopter-Einsatz in Ascona

So eine Anfrage lasst das Herz eines Mobelspediteurs klopfen: ,,Wir méchten in eine Villa

am Lago Maggiore einziehen, aber der Umzug muss mit einem Helikopter stattfinden.

u

Wie man das macht, wollten wir von Dennis Maier von der Mdbelspedition Maier wissen.

Herr Maier, wie fangt so ein un-
gewodhnlicher Auftrag an? Hat ein
Kunde bei lhnen angerufen und
gleich gesagt, ,ich suche eine Um-
zugsfirma, die mich mit einem He-
likopter umziehen kann?*

Dennis Maier: Im November letzten
Jahres hatte ich tatséchlich eine An-
frage beziiglich eines Umzugs mit He-
likoptereinsatz. Die Frage war, ob wir
Interesse hatten und uns das vorstel-
len konnten. Bei solchen Spezialthe-
men, die uns herausfordern, haben wir
ein hohes Eigeninteresse, allerdings
war ich im ersten Gesprach noch etwas
zurtickhaltend.

Sie haben diese Anfrage aber ernst
gekommen? Beim ersten Horen
klingt das ja schon etwas komisch.

Maier: Ja, natiirlich, vor allem deswe-
gen, weil mir der Kunde bekannt war:
Wir hatten ihn 2017 in Meersburg dort
eingezogen, von wo wir ihn jetzt weg-
gezogen haben. Er wollte sich Anfang
Januar bei mir melden, weil fiir ihn
noch einiges fraglich war, etwa wie sei-
ne Tresore zu transportieren seien. Aber
so konnten wir uns auch tiber den Ein-
satz mit Helikoptern informieren, was
am Lago Maggiore tatsdchlich deutlich
hiufiger vorkommt, als man annimmt.

Warum musste ein Helikopter ein-
gesetzt werden?

Maier: Die Villa, in die der Kunde um-
ziehen wollte, liegt in Ascona, direkt
an einem Steilhang. Beispielsweise be-
kommt man Baumaterialien oder Ein-
richtungsgegenstinde dort nur mit ei-
nem Helikopter angeliefert.

Wie bereitet man sich als Mdbel-
spedition auf so einen Auftrag vor?
Maier: Ich hatte mir die Anfrage auf
Termin gelegt und gehofft, dass der
Kunde sich Anfang Januar nach unse-
ren Betriebsferien wirklich wieder mel-
det. In der zweiten Januarwoche kam
dann der Anruf, dass er einen Plan hat-
te. Den Besichtigungstermin habe ich
fiir mich selbst ausgemacht. Ich habe
das Volumen aufgenommen, wir ha-
ben iiber die Leistungen gesprochen,
iiber den Personaleinsatz und natiirlich
auch iiber den Helikoptereinsatz. Der
Kunde wollte, dass wir alles mit Big
Bags transportieren, also Transportsé-
cken, die eigentlich fiir loses Schiittgut
gemacht sind. Ich hatte das USM-Hal-
ler-Mobiliar und den zwei Meter gro-
Ben Glastisch im Blick und gesagt, dass
ich das sehr kritisch séhe, so etwas mit
Big Bags zu fliegen. Ich hatte vorab mit
einem Helikopterunternehmen gespro-
chen und dem Kunden darauthin Lang-
paletten vorgeschlagen. In der Regel
kommen sonst auch Europaletten mit

Transportnetzen zum Einsatz. Ich hat-
te dem Kunden ein Angebot geschrie-
ben, welches ihm die organisatorische
Abwicklung mit dem Helikoptereinsatz
iiberlésst. Ich konnte ja auch nicht ein-
schétzen, wie lange wir fiir einen Flug
bendtigen — es ging schlieBlich um 77
Kubikmeter Umzugsgut. Ich bin da-
von ausgegangen, dass wir etwa fiir vier
Stunden einen Helikopter fiir das Ent-
laden bendtigen wiirden. Voraussetzung
war, dass wir bereits beim Beladen so
viel wie moglich auf Paletten gepackt
hétten. Wir wollten so 15 bis 18 Pa-
letten direkt flugtauglich abladen. Am
Haus selbst hitten wir die Paletten ab-
packen und wieder zuriick zu den Lkw
schicken koénnen, um das restliche Um-
zugsgut wieder zu palettisieren und
einzubringen.

Muss man anders packen, wenn
man sich auf die Einbringung per
Hubschrauber einstellt? Das sind ja
andere Erschiitterungen, als wenn
ein Lkw Hausrat transportiert. Im

Kompakt: Die Herausforderungen vor Ort

77 Kubikmeter Umzugsgut, bestehend aus Hausrat und der Besonderheit von vier

Schwergutstucken (Tresore) zu je 800 Kilo, hatte Umzlige Maier in Ascona zu verbringen.

Um das Schwergut auszubringen, erfolgte die Beladung bereits mittels Kran.

Die geplante Umzugsdauer betrug drei Tage, zwei Reservetrage mussten wetterbedingt

eingeplant werden.

Finf Mann, zwei Lkw und ein Helikopter standen bei der Entladung zur Verfluigung.

Der Einsatz des Helikopters erforderte eine dreimalige Umplanung.

Der Zugang zum Haus in Hanglage war durch einen kleinen Glas-Personenaufzug mog-

lich. Dieser hatte eine 65 Grad Steigung. Als Alternative gab es 380 Steintreppenstufen.

In 25 Minuten reiner Flugzeit verbrachte der Helikopter 47 Kubikmeter von der Park-

bucht auf insgesamt vier Terrassenebenen beim Kunden am Haus im Steilhang.
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Netz ist doch etwa der seitliche
Druck auf Mébel viel héher.

Maier: Um genau diese Gefahr auszu-
schlieBen, dass das Netz alles zusam-
mendriickt, haben wir alles vorher auf
einer Grundfldche palettisiert. Die Pa-
letten waren bis zu 1,80 Meter hoch.
Wir haben verstirkt Kantenschutz ein-
gesetzt, sodass der seitliche Druck so
gering wie moglich ausfillt. Aber es
gab auch die Begrenzung, dass maxi-
mal 800 bis 900 Kilo je Flug verbracht
werden konnten. Bei vier Tresoren, die
mittransportiert werden sollten, war das
recht einfach, da gab es ein Typenschild
mit deren Gewicht, aber bei Kartons,
den Fitnessgerdten und einer sehr teu-
ren Couchgarnitur war das schon eine
Herausforderung, das so viereckig zu
packen, dass moglichst wenig seitlicher
Druck darauf ausgetibt wird. Wir hatten
einen genauen Plan entwickelt, wann
welche Ebene — es gab vier Terrassen
an der Villa — angeflogen werden muss-
te. Wir wollten auf dem Grundstiick
nicht unnétig hin- und herlaufen. Un-
ser Vorteil war, dass uns zum einen Vi-
deomaterial von dem gesamten Grund-
stiick zur Verfiigung gestellt worden
war und wir zum anderen Ortskennt-
nisse hatten: Wenige Tage zuvor hatten
wir einen Einzug in der direkten Nach-
barschaft ausgefiihrt und kannten so die
Bedingungen. Jede Palette war mit den
vier Ebenen in Zahlen groB3 beschrif-
tet, in der Hoffnung, dass der Helikop-
ter das von oben sieht. Fiir den Lkw und
die Annahme der Paletten am Haus war
das Personal entsprechend eingewiesen.

Nach dem Auszug brauche ich nicht
zu fragen, aber wie ging es dann
mit dem Einzug vonstatten?

Maier: Wir sind mit zwei Lkw einen
Tag vorher in Ascona angekommen,
um die Verzollung und &hnliches titi-
gen zu konnen. Zudem war die Anfahrt
mit dem Lkw sehr kritisch, denn die
Zufahrtstrale war fiir diese Fahrzeu-
ge nicht zugelassen; von der Gemein-
de wurde uns eine Genehmigung er-
teilt, dass die Strafle den gesamten Tag
gesperrt ist und wir mit einem 26-Ton-
ner einfahren diirfen. Es gab also viele

Vorbereitungen zu treffen. Der Helikop-
ter war am Folgetag fiir zehn Uhr ange-
kiindigt. Um halb acht waren wir mor-
gens vor Ort, haben angefangen, die
Lkw auszurdumen und die Paletten auf
der ganzen Strafle zu verteilen. Das
war unser Plan, bis zehn Uhr so viel
wie moglich aus den Lkw zu bringen,
denn wir konnten ja nur etwas anhén-
gen, wenn es unter freiem Himmel steht.
Um neuen Uhr, also eine Stunde, bevor
es losging, kam der Kunde mit seiner
privaten Gondel, die fiir Umziige nicht
geeignet ist, am Haus an. Und er kam
mit der Nachricht, dass wir den Heliko-
pter nur fiir 25 Minuten hétten. Es kam
nicht vollig tiberraschend, denn wenige
Tage vor dem Umzug war auch schon
von nur 15 bis 20 Helikopterfliigen die
Rede, aber geschockt waren wir schon.
Das heifit, es war unmdglich, die leeren,
abgeladenen Paletten wieder hochzu-
fliegen und am Lkw neu zu bepacken.
Wir mussten also so viel Material wie
moglich in diesen 25 Minuten herunter-
fliegen. Und wir wussten immer noch
nicht, wie lange so ein Helikopter fliegt.
Luftlinie war das nicht weit, man konn-
te vom Parkplatz runter gucken. Aber
wie schnell positioniert sich der Pilot,
wie lange braucht es, den Haken zu be-
festigen, wie schnell kann er das unten
abstellen? Ich dachte nur: Das ist tech-
nisch nicht moglich, was machen wir
jetzt? Wir waren so voller Adrenalin
und es gab nur die Moglichkeit, zu han-
deln und das Beste daraus zu machen.
Die vorbereiteten Paletten wurden also
hoher und die Netze voller beladen: Wir
hatten sperrigen Hausrat, der weder via
Gondel noch iiber die 380 Stufen zum
Haus hétte verbracht werden kénnen.

Und dann?

Maier: Um viertel vor zehn kam das
Bodenpersonal der Helikopterfirma.
Zusammen haben wir schnell einen
Plan gemacht, in welcher Reihenfolge
die Paletten zu fliegen sind. Um zwei
Minuten vor zehn haben wir den Heli-
kopter gehort. Da war Alarm, wir wa-
ren ja noch nicht einmal positioniert.
Es ging Schlag auf Schlag. Als der ers-
te Haken kam, mussten wir aufpassen,
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dass er weder Personal noch Lkw trifft.
Aber der Pilot ist sehr prizise geflo-
gen. Pro Palette dauerte es anderthalb
bis zwei Minuten, dann war er wieder
am Lkw und hatte die néchste Palette
aufgenommen. Was wir nicht berech-
net hatten: Durch die Rotation des Heli-
kopters — dieser befand sich nur etwa
20 Meter iiber uns — wurde uns viel Ma-
terial, das auf der Strale stand, wegge-
weht. Dem Umzugsgut ist dabei nichts
passiert, da wir alles dreifach in Decken
eingepackt hatten. Doch da sich alles
iiberschlug, wurde unten einfach nur
abgeladen und nicht mehr nach unse-
rem System mit den vier Ebenen. Aller-
dings wurde in diesen 25 Minuten sehr
viel runtergeflogen — aber wir hatten um
10.25 Uhr schon das Gefiihl, den gan-
zen Tag malocht zu haben. Nach dem
Abflug standen noch 30 Kubikmeter
Umzugsgut oben an den Lkw, die wir
so zum Haus verbringen mussten. Und
auf den Terrassen verstreut waren noch
die ganzen Paletten. Das hat zwei wei-
tere Einsatztag gekostet.

Ist nichts Gravierendes an Schaden
bei dem Transport passiert? 900
Kilo sind eine gewaltige Schwung-
masse, wenn die ins Pendeln gera-
ten, und das Seil war ja recht lang.
Maier: Solche Befiirchtungen hatte ich
auch, da es mein erster Helikopterein-
satz war und ich keinerlei Erfahrungs-
werte damit hatte. Wobei wir natiirlich
schon 6fter mal etwas mit Krénen trans-
portieren. In meinem Angebot hatte ich
daher die Haftung beschrinkt, da ein
vom Kunden bestellter Dritter, der He-
likopterpilot, zum Einsatz kam.

Haben Sie im Nachhinein andere
Einsatzméglichkeiten als einen He-
likopter durchgeplant?

Maier: Mit dem Schwergut, der Sofa-
garnitur und dhnlichem hitte es keine
andere Moglichkeit gegeben; vielleicht
mit einem Baukran, aber wo stellt man
den hin? Mit einem mobilen Kran wére
es zu weit gewesen. Aber das néchste
Mal wiirde ich den Einsatz des Heliko-
pters selbst planen, alleine schon, damit
es keine Sprachbarriere gibt.
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~Plane richtig lesen konnen”
Luxuskuchenschulung mit MSH

In der Regel schult ein ,alter Hase" aus der Umzugsspedition die Neuen oder man bucht Ku-
chenmontagekurs, wahlweise beim TUV, einem Bildungswerk, einer Handwerkskammer
oder der DMG. Hitzke Umzug wahlte einen eher unbekannten Anbieter: MSH Consulting.

Kiichen wie Mobelfachgeschéaft: Der Schulungsbereich bei MSH ist rund 200 Quadratmeter grof3.

MSH Consulting ist ein Name, der in
der Umzugsbranche recht unbekannt ist.
Auch Jesko Kowalzik, geschéftsfiihren-
der Gesellschafter von Umzug Hitzke
aus Hamm, konnte sich nicht allzu viel
unter diesem Anbieter vorstellen, als er
bei der Onlinesuche auf die Firma aus
Beckum stief3.

Kowalzik war auf der Suche nach ei-
nem Schulungsanbieter, der seinen Mit-
arbeitern nicht nur die klassische und

grundlegende Kiichenmontage vermit-
telte, sondern die von ausgesprochen
hochpreisigen Kiichen im Wert von
mehreren zehntausend Euro. Die Ober-
klasse eben. Und das Ausbildungspro-
gramm sollte nicht von der Stange, son-
dern genau auf ihn zugeschnitten sein.

Bei der gar nicht mal so kleinen Be-
ratungsfirma MSH, die fir den Mo-
bel- und Kiichenfachhandel eine ei-
gene Akademie (www.msh-akademie.

com) betreibt, wurde er schlussendlich
fiindig.

In funf Tagen ,,zertifizier-
ter Kiichenmonteur”

Mit Adrian Krol von MSH entwickelte
er ein mafBgeschneidertes Programm fiir
sechs seiner Mitarbeiter, die im Januar
schlieBlich in der Akademie ihre Quali-
fizierung zu Premiummonteuren erhiel-
ten. Aller erhielten von MSH am Schu-
lungsende die Urkunde ,zertifizierter
Kiichenmonteur®.

,Einige der Jungs von Hitze waren un-
erfahren, andere hatten gewisse Erfah-
rungen mitgebracht®, erklért Krol. ,,Die
entsprechenden  Schwerpunkte, die
Jesko Kowalzik erfiillt wissen woll-
te, haben wir dann in unserer Schulung
umgesetzt.*

Die MSH Akademie fokussiert sich,
wie eingangs erwihnt, auf die Fort-
bildung von Monteuren aus dem Mo-
bel- und Kiichenfachhandel. Das heif3t,
in der mehrmals im Jahr angebote-
nen Standardschulung ,,Ausbildung
zum Kiichenmonteur vermittelt sie
in finf Tagen die Grundlagen der Kii-
chen- und Mdbelmontage, eine Werk-
zeugkunde, den Aufbau von Kiichen,
das Erstellen von Zuschnitten et cete-
ra. Kurz: Sie vermittelt den Aufbau von
verpackt angelieferten Mobelstiicken
zu einer Kiiche, seltener den Abbau und
Weitertransport von Kiichen. Die MSH
Akademie unterhélt dazu auf rund 200
Quadratmetern Flache ein eigenes Kii-
chenschulungszentrum. Dort sind meh-
rere unterschiedlich konzipierte Raume,



Fiinf Tage Scharniere einstellen und montieren, dann gab'’s die Abschlussurkunde: Hitzke kann

jetzt mit ,zertifizierten Kichenmonteuren” um Kundschaft buhlen.

Kojen und Kochnischen mit unter-
schiedlichen Wandmaterialien als Lern-
objekte eingerichtet. Jedoch ist das Ge-
bdude von MSH mehrgeschossig, was
hei3t, dass demontierte Kiichen auch
treppauf und treppab getragen werden
koénnen. ,,Die grofe Herausforderung
bei einer Kiiche ist nun einmal der Ab-
bau und der Umzug damit®, so Krol.
,,Das entfillt natiirlich bei einer fabrik-
neu gelieferten Kiiche.*

Kiichen mit Millimeterpa-
pier neu planen kénnen

MSH profitiert nicht zuletzt durch sei-
ne Lage im Herzen der deutschen Mo-
belproduktion von der Ndhe zum Kii-
chen- und Mobelfachhandel. ,,Ich hitte
jetzt beinahe gesagt, wir atmen Holz",
so Krol. ,,Dadurch, dass wir auch Kii-
chenverkdufer mit den drei grof3en Pla-
nungssoftwareldsungen schulen, kon-
nen wir Kiichen auch konzipieren. Das
geht dann wiederum nahtlos bei den
Kiichenmonteuren weiter, denn der
erste Schritt ist, solche Pldne lesen zu
konnen.* Krol empfiehlt daher spezi-
ell beim Umzug, den Kunden nach den
moglichst vollstaindigen Unterlagen
des damaligen Kiichenplaners zu fra-
gen, die zumeist mit der Kiiche iiberge-
ben wurden. ,,Sonst muss man eben ein
bisschen kreativ sein, denn eine Kiiche

kann ja zumeist nie eins zu eins tber-
nommen werden. Zur Vermittlung des
Schulungswissens an Hitzke gehorte
auch die Arbeit mit dem Millimeterpa-
pier, um Kiichen vor Ort komplett neu
oder teilweise umzuplanen. Die von
den Monteuren entwickelten Neupla-
nungen wurden von jeweiligen Dozent
iiberpriift und bei Fehlplanungen ange-
passt und mit Erklarungen korrigiert.
Zudem erschopft sich das MSH-Schu-
lungsprogramm nicht mit der Ver-
mittlung der reinen Montagekenntnis-
se: ,,Der Umzugsmitarbeiter ist ja das
Schlusslicht in der Kommunikation mit
dem Kunden®, sagt Krol. ,,Das heift,
neben Dozenten fiir die ,hard facts® ha-
ben wir folglich auch welche fiir die
,soft facts®, die fir die Kommunikati-
on zustindig sind.”“ So befindet sich
beispielsweise auch eine Psychologin
im Coachingteam, welche den Teilneh-
mern die eigene Kommunikation wi-
derspiegelt. ,,Unter Kollegen kann es
schon mal rau und laut in der Sprache
werden; da ist es wichtig, das Bewusst-
sein dafiir zu schirfen, dass so etwas
nicht mit dem Kunden passiert.“ Me-
thodisch-didaktisch wiirde die gesamte
Verhaltensweise im angemessenen Um-
gang mit Kunden vermittelt.

Auch wenn das Hitzke-Spezialpro-
gramm eine individuell angepass-
te Schulung darstellte: Im Umfang
unterschied sich diese nicht von der
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Standardschulung. Fiir fiinf komplet-
te Tage hatte Kowalzik seine Monteu-
re abgestellt. Umzugsspediteure ofter
zu schulen, darin sieht Krol durchaus
eine Marktnische: ,,Ich hatte Kontakt zu
mehreren Mdobelspeditionen®, erklart er.
,Doch gerade in der jetzigen Zeit mit
dem hohen Personalmangel ist das Ab-
stellen von Mitarbeitern fiir eine ein-
wochige Schulung fast unmdglich. Vie-
le Unternehmen zdhlen morgens schon
durch, wer da sei und wer nicht und le-
gen danach erst die Touren fest.

Personalmangel bei Um-
zug und Neumobeln

Doch nicht nur im Umzug herrscht Per-
sonalmangel, in der Neumdbelbran-
che séhe es in den Montageabteilungen
auch nicht viel besser aus, weill Bran-
chenkenner Krol. Monteure wiirden
hianderingend gesucht. ,,Das kann ein
lukratives Geschiftsfeld fiir Umzugss-
pediteure sein, sich da zu engagieren.*
Am Rande notiert: Von einer stérke-
ren Nachfrage seitens der Umzugsfach-
betriebe wurde auch MSH profitieren,
denn um den Abbau der in den Schu-
lungsraumen montierten Kiichen kiim-
mern sich die Monteure aus dem Kii-
chenfachhandel nur bedingt. Dieser Job
gehort nun einmal nicht zu ihrem Ta-
gesgeschéft. Wohl aber zum Umzug.
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Der ,,Auktions-Schreiber”
Neuer Beruf im Umzug geschaffen

Ja, ein Augenzwinkern ist bei dieser Uberschrift dabei: Ein niederlandischer Umzugsbe-
trieb sucht aktuell einen ,Schrijver veilingen”, Gbersetzt also einen Schreiber fir Aukti-
onen. Was bezweckt Mondial Van Dijk damit und welches Geschaftsfeld steht im Fokus?

Sichten, schétzen, schreiben und verkaufen: Ein ,Schrijver veilingen” ist ein Multitalent.

Es ist schon lange kein ,,Trend* mehr,
sondern eine Tatsache, dass es fiir Fir-
men gilinstiger kommt, bei einem Um-
zug altes Mobiliar und Technik zuriick
und vom Modbelspediteur entsorgen
oder zweitverwerten zu lassen. Gro3ere

Spediteure vermarkten Mdobel ab und
an auch unter eigener Flagge mit ei-
nem Tochterunternehmen, zudem ha-
ben sich bundesweit bereits einige Fir-
men auf den Ankauf von Mobiliar und
Technik spezialisiert.

Beruf Nummer 2:
~Circulaire opruimer”

Der Auktionator ist nur eine von zwei Posi-
tionen, die Van Dijk neu besetzen will: Hand
in Hand mit dem Verkaufer geht der ,,Circu-
laire opruimer”, der technische Aufbereiter
von gebrauchten Gegenstanden, denen ein
zweites Leben geschenkt werden soll. Wie
auch bei seinem ,Schrijver” unterscheidet
der Umzugsbetrieb dabei nicht, ob es sich

um Mébel, Hausrat oder technische Gegen-

stande dreht, die aufbereitet werden sollen.

Der niederlandische Umzugsbetrieb
Mondial Van Dijk aus Boxmeer geht
noch einen Schritt weiter: Er will kiinf-
tig alles zweitverwerten, was Kunden
zuriicklassen. Und das unabhéngig da-
von, ob es um einen Biiro, eine Kinder-
tagesstitte oder einen Familienhaus-
halt geht. Dafiir sucht Van Dijk einen
wSchrijver veillingen®, der all diese tib-
rig gelassenen Gebrauchtgiiter unter-
sucht, deren Wert taxiert und sie fiir den
Weiterkauf in In- und Ausland aufberei-
ten ldsst. ,,Bei Van-Dijk-Umziige lan-
det nichts in der Miilltonne*, verspricht
das Unternehmen. ,,Als Auktionator
sind Sie derjenige, der beurteilt, wie
wir die iliberschiissigen Giiter unserer
Kunden wiederverwenden.” Der Schri-
jver ist dabei fiir die Gesamtabwick-
lung zustandig, letztlich erstellt er sogar
die Beschreibungen und Texte und die
Ubergabe an Kiufer. Die Herausforde-
rung ist grof3, denn Van Dijk will sogar
yunverkduflichen Produkten ein neues
Leben einhauchen®. Eine spannende
Berufserfindung in der Umzugsbranche.
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Neue Wege in der Logistik
UK Halle mit eigenem Servicecenter

In vielen Krankenhdusern ist es ublich geworden, logistische Dienstleistungen an externe
Partner auszulagern. Halle an der Saale geht den komplett anderen Weg und hat fur seine
Uniklinik ein grol3es Servicecenter gebaut, das mehrere Standorte zentral beliefern soll.

neben Hochregalen und einer Kommissionierfliche auch ein
Sterillager sowie eine Kiihlzelle untergebracht. Mit 1.600 Ar-
tikeln — von personlicher Schutzausriistung und medizini-
schem Verbrauchsmaterial bis zum Biiromaterial fiir die Ver-
waltung — liegt alles auf Lager, was ein Krankenhaus bendtigt.
Der Liefershuttle vom Zentrallager bis zum Hauptstandort ist
in knapp 15 Minuten realisierbar. Bis zu fiinf Mal am Tag fahrt
ein Lkw der Medical-Logistik diese Strecke, um Giiter des
medizinischen und technischen Bedarfs auszuliefern.

-Anzeige-

M ROLLBOX
ROLDOsent ;- e

Der Logistikbereich der Universitatsmedizin Halle nimmt ein neues
Servicecenter in Betrieb: Darin untergebracht ist auf 2.200 Quadrat-

metern ein Zentrallager mit rund 1.600 Artikeln.

Die neue Betriebsstitte soll die Versorgung fiir einen Grofteil
des medizinischen und technischen Bedarfs der Universitéts-
medizin Halle an der Saale abdecken. Das im Norden gelege-
ne Universitatsklinikum ist rund acht Kilometer von der neu-
en Logistikzentrale entfernt.

Die Bauarbeiten fiir das Servicecenter begannen bereits im
August 2020. Als erster Nutzer war im April 2021 das Zent- '
rallager in die Gewerbehalle mit einer Grundfldche von 5.000 <
Quadratmetern eingezogen. Im Sommer folgten Verwaltung

sowie die Patientenkiiche und seit diesem Jahr wird auch die |
Waischeversorgung tiber den neuen Standort abgewickelt. Bis

zu 120 Mitarbeiter sollen dort langfristig ihren Arbeitsplatz

haben. ,,Die Rahmenbedingungen fiir eine professionelle Lo-

gistik waren im alten Zentrallager auf dem Geldnde des Uni-
versitétsklinikums nicht mehr gegeben®, erklart Ralf Severin,

Leiter des Geschiftsbereichs Versorgungsmanagement. ,,So UMZUGSEQUIPMENT =
=

haben wir aus der Not eine Tugend gemacht und mit der Griin-
dung des Servicecenters geniigend Platz geschaffen, die Ma- EINFACH MIETEN

terial- und Dienstleistungsversorgung den wachsenden Servi-

ceanforderungen der Universititsmedizin Halle anzupassen.* v fiir Profis

Das neue Zentrallager konnte mit dem Umzug seine Flache v zuverlssig und nachhaltig %

mehr als verdoppeln. Auf rund 2.200 Quadratmetern sind + mit RFID-Materialverwaltung SCANALYTIC
BY ROLDO RENT

Alle Mietprodukte und Details finden Sie auf www.

®© 02251 149 62-0 ® info@roldorent.de
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Software mit ,Schatzomat”
Umzugsverwaltung von Movegistics

Netensity, die Softwareschmiede hinter Movegistics, gibt es jetzt schon seit 15 Jahren. Die
Besonderheit dieser US-amerikanischen Umzugsverwaltung ist nicht, dass es eine voll-
standig cloudbasierte Losungist. Sondern ein ,,Schatzomaten” fir Websites gebaut wurde.

Cloudbasiert und mit eigenen Apps fiir iOS
und Android: das US-Programm Movegistics.

Netensity ist in vielen Belangen eine
ungewohnliche Softwareschmiede. Mit
seinem Programmbundle ,Movegis-
tics™ bietet es eine komplett cloudba-
sierte Biiroldosung fiir Umzugsspedi-
teure — mit der besonderen Betonung
»speziell fir kleine Umzugsfirmen®.
Was jedoch genau unter ,.klein“ zu ver-
stehen ist, diirfte Auslegungssache sein:
Letztes Jahr konnte Netensity ,,Muscu-
lar Moving Men* als Neukunden ak-
quirieren, die mit 120 Mitarbeitern und
einem um 400 Prozent gestiegenen

Auftragsvolumen zwischen

2017 und 2021 die am

schnellsten wachsende Mo-

belspedition im US-Bun-

desstaat Arizona darstellt.

»Automatisierungen m
Vertrieb und Move-Management-Tools
sollten nicht exklusiv fiir die groften
Umzugsunternehmen erhéltlich sein®,
rihrt Movegistics die Werbetrommel.
»Kleinere Umzugsunternehmen soll-
ten auch Zugang zu einer vollstindigen
Automatisierungsplattform haben, mit
der sie ihr Geschéft organisch ausbau-
en und neue Services anbieten konnen.*
Die komplette werbliche Ansprache
von Netensity zielt darauf ab, Umzugs-
unternechmen eine einfach verstind-
liche und nicht kiinstlich aufgebléhte
Software fiir das Tagesgeschift an die
Hand zu geben, welche mit allen Mo-
dulen auf allen Endgerdten funktio-
niert: ,,Drahtlose Konnektivitdt, GPS

Raum fiir Raum wird per Klick das Volumen und Gewicht geschéatzt: der ,Visual Estimator”.

und Handheld-Gerdte haben zwar vie-
le Méglichkeiten er6ffnet, um eine hohe
Prozessqualitit in der Umzugsbran-
che erreichen zu konnen®, heiflt es auf
der Website (www.movegistics.com).
,Doch Unternehmen aus der Umzugs-
branche hinken bei der Einfiihrung die-
ser Technologien hinterher, da sie kom-
plex, teuer und schwer zu bedienen
sind. Hier setzen wir bei Netensity an.*
Langst sind auch Apps fiir iOS und An-
droid erschienen.

Das Programmpaket entspricht einer
kompletten Office-Suite mit verschie-
denen Modulen, die auf das Tagesge-
schéft im Umzug abgestimmt sind. Die
Besonderheit in diesem Baukasten ist
dabei der ,,Visual Estimator®, also ein
,.visueller Schétzer (Bild 1.). Thn gibt es
als eigenstidndiges Modul inzwischen
seit 2016. Laut Netensity ldsst er sich
in jede Website implementieren und er
versteht sich als dreidimensionale Um-
zugsgutliste, die per Mouse-Klick das
jeweilige Volumen und ein Schatzge-
wicht addiert. So soll das jeweilige Ver-
triebsteam qualifizierte Umzugsanfra-
gen ohne vorhergehende Besichtigung
erhalten und eine hohere Abschlussra-
te erzielen. Alle so erzeugten Anfragen
sollen sich zudem in das eigene Kun-
denportal weiterleiten lassen, wo Infor-
mationen, Dokumente, elektronische
Signaturen und vieles mehr hinterlegt
werden konnen. Auch eine Chatfunkti-
on fiir den direkten Kontakt zwischen
Vertriebler und Kunden ist integriert.
Seinen Hauptsitz hat das Unternehmen
in Folsom in Kalifornien. Die eigene
Grofe gibt Netensity mit ,,50 bis 200
Mitarbeiter* an.
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Der 3-in-1-Superlogistiker
Umzug, Facility und Supervising vereint

Dass sich Firmen mitunter zusammenschlieBen, um konkurrenzfahiger im Markt agieren
zu kénnen, ist nichts Neues. Wohl aber, wenn sich drei véllig unterschiedliche Dienstleis-
ter zu einem Super-Logistiker zusammenschweilRen, wie in der Ahead Group geschehen.

Dreimal drei ist drei: Die dreigeschossige Zentrale der dreigeteilten Ahead Group liegt in der

drittgroBten Stadt der Niederlande, in Den Haag.

Die drei niederldndischen Unterneh-
men UTS Abbink, Djinny Logistiek
und Ucility gehdren schon seit einigen
Jahren derselben Firma, der APC Groep
Holding. Bisher waren sich die drei
Tochter nicht ins Gehege gekommen,
was wenig wundert, denn sie bespie-
len vollig unterschiedliche Felder: UTS

Im Verbund der Umzugsspezialist: UTS
Abbink gibt es seit den 1910er Jahren.

Abbink (utsabbink.nl) ist ein Umzugs-
spezialist, der grofle gewerbliche Verla-
gerungen und private Umzilige stemmt,
Djinny Logistiek (djinnylogistiek.nl) ist
in der Bau-, Hotel- und Anlagenlogistik
unterwegs und unterhdlt mehrere eige-
ne Lagerzentren und Ucility (ucility.nl)
ist ein Projektmanagement- und Bera-
tungsunternehmen im Bereich Housing
und Facility Services. Doch die letz-
ten Jahre wurde an vielen Stellschrau-
ben gedreht, um die unterschiedlichen
Dienstleistungen der drei Firmen eng
zu verzahnen, Angebote zu straffen und
zeitgleich einige Bereiche auszubauen.

Aus der APC Groep
wurde die Ahead Group

Im Januar waren diese Anpassungen ab-
geschlossen und mit einem groflen Re-
branding der Muttergesellschaft wer-
den die Angebote der Firmen gebiindelt:
Die APC Groep firmiert jetzt neu und
erstmals in englischer Schreibweise

als ,,Ahead Group* (aheadgroup.nl):
,.Die Anderung des Holdingnamens und
der Corporate Identity markiert eine
neue Phase in der Existenz von Abbink,
Djinny und Ucility”, trommelte das
Unternehmen im Februar. ,,Diese neue
Corporate Identity wird der Tatsache
gerecht, dass Logistik und Facility Ser-
vices viele Facetten haben. Innerhalb
der Ahead-Gruppe passen die Cluster
von Wissen, Fahigkeiten und Starken
perfekt zusammen.*

Drei Farben, drei Cluster,
ein Markenspruch

Und diese drei Cluster werden durch
das neue Markenzeichen auch entspre-
chend visualisiert: Wie drei Puzzle-
stiicke fligen sich die eigenstidndigen
Unternehmensfarben und -formen zu
einem groflen Ganzen zusammen, dhn-
lich dem Spiel Tangram. Mit ,,Next Le-
vel Logistics* wurde zudem ein neuer,
iibergreifender Markenclaim geschaf-
fen. Die neue Corporate Identity soll in
den nédchsten Monaten und Jahren an al-
len Standorten umgesetzt werden.

Drei Farben, drei Logos und dennoch ein
einheitliches Bild: Die Ahead-Téchter zeigen
ein Familiengesicht.
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Hasenkamp geht in Hightech
Neue Tochter in Chemnitz gegrundet

Es gibt kaum eine Hochzeit, auf der Hasenkamp nicht tanzt: Kunsttransporte, Relocation,
Archivdepot, Letzte-Meile-Zustellung und und und. Eine - oder besser gesagt zwei - Logis-
tiksparten fehlten bislang: Hightech- und Healthcare-Logistikdienstleistungen.

Der Frechener Logistiker Hasenkamp
hat eine neue Tochter ausgegriindet:
»Hasenkamp Tech Services™ heifit sie
und bietet Transport- und Serviceleis-
tungen flir Maschinen, Anlagen und
Produktionsequipment der Halbleiter-
industrie, Vakuumtechnik und Automa-
tisierungstechnik an. Thren Firmensitz
hat sie in Chemnitz. Auch Unterneh-
men aus verwandten Industriezweigen
wie etwa dem Maschinenbau gehdren
zur Zielgruppe des neuen Speziallogis-
tikers. Einen zusétzlichen Schwerpunkt
legt die neue Firma auf Dienstleistun-
gen im Healthcare-Sektor, worunter
Transport, Montage und Inbetriebnah-
me medizinischer Anlagen und GroB-
gerdte, bildgebender Systeme sowie
Analysegerdte der Medizintechnik zu
verstehen sind.

~Chemnitz liegt strate-
gisch hervorragend”

,»Chemnitz ist mit seiner engen Bin-
dung an Technologieunternehmen in ei-
nem der groBten Mikroelektronik- und
IT-Cluster Deutschlands ein hervorra-
gender Standort und ein strategischer
Ausgangspunkt, Kunden vom Produk-
tionsstandort bis zur Einbringung lo-
gistisch zu betreuen®, erléutert Ralf
Ritscher, Geschéftsfithrer des Mutter-
unternehmens Hasenkamp Holding,
die Expansion in den neuen Geschéfts-
bereich. ,,Mit Bernd Albinus konnten
wir einen ausgewiesenen Fachmann
und ortskundigen Sachsen fiir die Lei-
tung unseres Unternehmensbereichs der

Setzt groBe Hoffnungen in das Hightech-Geschaft: Hasenkamp hat seine neue Tochter in

Chemnitz angesiedelt.

Hightech-Logistik gewinnen.”“ Albi-
nus kommt von DB Schenker Dresden
— der Logistiktochter des Staatskonzerns
Deutsche Bahn gehdrte er iiber 16 Jah-
re an.

Mit Albinus Know-how
von Schenker an Bord

,Die Herausforderungen in der Logis-
tik sind an vielen Stellen grof3*, sagt
Bernd Albinus, Geschéftsfihrer der

Hasenkamp-Tochter. ,,.Die Mdoglich-
keiten sind es aber auch. Daher sehe
ich uns mit einem starken Team gut im
Markt aufgestellt. Unsere Kernkompe-
tenzen der Maschinenmontagen und
Remontagen, Ein- und Ausbringungen,
Installationen, Exportverpackung so-
wie Lagerungen ergénzen die produ-
zierende Industrie mit entscheidenden,
qualitativen Services.“ Die Ansiede-
lung in Chemnitz ist nach Dresden be-
reits die zweite Niederlassung des Spe-
ziallogistikunternehmens in Sachsen.

Hasenkamps vier Geschiaftsbhereiche

Hasenkamp wird in 5. Generation von den Inhabern Hans-Ewald Schneider und Dr. Thomas

Schneider sowie Ralf Ritscher geflihrt. Neben der Zentrale an der Kdlner Stadtgrenze in Fre-

chen verfligt das Familienunternehmen weltweit (iber mehr als 40 Standorte. Rund 1.000

Mitarbeiter legen Hand an, wenn es um die Planung, den Transport und die Lagerung von

sensiblen und hochwertigen Gitern geht. Hasenkamp gliedert seine Aktivitaten in vier Ge-

schaftsbereiche: Fine Art, Relocation, Archivdepot und ,Final Mile Services” - letzterem Ge-

schaftsbereich ist die neue Tochter ,Tech Services” zugeordnet..
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,Erstmals schwarze Zahlen”
Movinga will drastisch expandieren

Laut Medienberichten schreibt der Onliner Movinga erstmals schwarze Zahlen. Als Kon-
sequenz wollen die beiden Geschaftsflihrer Silvio und Tobias Hinteregger ,,zur fUhrenden
Logistikplattform Gber Umzlige hinaus” ausbauen.

komplementires Logistik Vertical auf,
das sehr schnell wichst®, so Hintereg-
ger zu DS. ,Es geht darum, den Rii-
ckenwind im 2-Man-Handling-Home-
Delivery-Markt zu nutzen und einen
digitalen komplementir Stream zu un-
serem Kerngeschift zu etablieren.*

Das erklirte Ziel der beiden ist da-
bei, die Nische Umzug zu verlassen:
»Wir wollen die europdische Markt-
fithrerschaft im Umzugsbereich weiter
drastisch ausbauen und mit weiteren

Ist seit Ende 2019 mit seinem Bruder Tobias (r.) der neue Ober-Movinganer: CEO Silvio

Hinteregger.

Nach rund sieben Jahren im Markt ist
der Online-Umzugsdienstleister Mo-
vinga zwar kein Start-up mehr, aber
es sucht immer noch die Nédhe zu den
Fachmedien dieser Szene. Bereits im
Februar gab CEO Silvio Hinteregger
dem Onlinemagazin deutsche-startups.
de (DS) ein Interview, in dessen Mit-
telpunkt die bemerkenswerte Wandlung
von Movinga durch die neue Geschéfts-
fiihrung stand.

~Seit Mitte 2021 verbu-
chen wir Rekordumsatze”

LSeit Mitte letztem Jahr sind wir in
den schwarzen Zahlen und koOnnen

Rekordumsétze verbuchen”, sagte Sil-
vio Hinteregger dem DS-Redakteur
Alexander Hising. ,,Wir sind mittler-
weile ein profitables Unternehmen mit
rund 200 Mitarbeitenden.*

Movinga will mit 2MH
auf die Letzte Meile

Durch ein gesundes Wachstum habe es
sein Unternehmen, das er seit rund zwei
Jahren mit seinem Bruder Tobias fiihrt,
in die Profitabilitdt geschafft. ,,Nach
historischen Rekordumséitzen wollen
wir aber noch weiter wachsen®, erklart
er.

Man baue aktuell ein ,,sehr spannendes,

Steht da wirklich: Ob der in ,,Denglish”
verfasste Claim fiir neue Partner nun Absicht
oder Unfall ist, ist unklar; In jedem Falle ist

er echt.



Expansionsplinen die fiihrende Logistik-
plattform iiber Umziige hinaus werden.*

Erstmals ein groBer
Haupteigner bei Movinga

Nach eigenen Angaben arbeite man
auf den finf europdischen Miérkten
Deutschland, Frankreich, Osterreich,
Schweden und der Schweiz mit rund

800 Subs zusammen, welche die on-
line abgeschlossenen Auftrage abarbei-
ten. Eine Expansion in weitere Lander
schloss Hinteregger in dem Interview
aus.

Laut DS habe Movinga seit seiner
Griindung 2015 von diversen Geldge-
bern rund 85 Millionen Euro Risikoka-
pital erhalten — entsprechend zerfleddert
sah die Eigentiimerstruktur aus. Inzwi-
schen hat sich das geéndert: Erstmals

Movingas ,,Umzugsatlas 2021"

Im Februar verodffentlichte der Berliner
Onliner Movinga seinen ,Umzugsatlas
2021" - aufgearbeitet werden darin Um-
zugsauftrige der Jahre 2020 und 2021,
vor allem in Hinblick auf die Entwicklung
wéhrend der Coronapandemie. Movinga
verdffentlicht diese Erhebung unregel-
maR - erstmals erschien sie 2017 als das
~Movinga Umzugsbarometer”.

2020, zu Beginn der Pandemie, waren Mo-
vingakunden, was den Wohnortswechsel
angeht, ,auBergewdhnlich zurickhaltend”,
so die offizielle Mitteilung. ,So weit wenig
verwunderlich, schlieBlich galt es, sich erst
einmal mit der neuen Situation zurechtzu-
finden. Auch gab es weniger verflgbaren
Wohnraum auf dem Markt.”

Die Trendwende folgte ein Jahr spater, 2021
wurde zum umzugsstarksten Jahr des Un-
ternehmens: ,Trotz anhaltender Coronabe-
schrankungen zogen im letzten Jahr tGber 40

Prozent mehr Menschen [mit uns] um als
2020 - und immer noch 31 Prozent mehr als
2019."

~Auch 2022 wieder sehr
umzugsreiches Jahr”

Faktoren, die diesen Trend begunstigt ha-
ben, sind laut Movinga unter anderem die
veranderten Anspriiche, die viele an ihr Zu-
hause haben. ,Grinde fir eine VergroRRe-
rung lieferte die Pandemie dabei genug.”
Zeitgleich waren ,Angebot und Nachfrage
an digital buchbaren Umzugsservices 2021
groBer als noch 2020.” Ein Kehrtwende
sieht der Onliner aktuell nicht: ,,Auch 2022
wird wieder ein sehr umzugsreiches Jahr.”
Die meisten Movinga-Umziige fanden dabei
im Juli und August statt. ,Im Juli 2021 zogen
mehr als doppelt so viele Menschen um, wie
im umzugsarmsten Monat desselben Jahres,
dem Januar.” Als zwei der Grinde werden
die bundesweite Urlaubssaison hervorge-
hoben, da in diesem Zeitraum mehr Zeit fur
das Ausmisten und Packen zur Verfugung
stinde und zudem mit der sommerlichen
SchlieRBlung von Kitas und Schulen der bes-
te Zeitpunkt speziell fir Familien sei, den
Wohnort zu wechseln.

~Im Sommer bis zu 17 Prozent hohere
Preise und ausgebuchte Umzugsfirmen”
Dabei sei ein Umzug im Sommer, wirtschaft-
lich betrachtet, ungunstig: ,,Durch das hohe
Aufkommen schnellen auch rasch die Preise
der Umzugsfirmen in die Héhe", so Movinga.

»,Ganz zu schweigen davon, dass diese oft auf
Wochen ausgebucht sind.”
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halt ein Anteilseigner die Mehrheit am
Unternehmen Movinga: Santo Venture
Capital besitzt demnach 52,7 Prozent
der Firma.

Trotz schwarzer Zahlen wollen sich die
Hinteregger dennoch nicht aus eigener
Kraft finanzieren: ,,Fiir unsere weite-
ren spannenden Expansionspldne, die
auf einer gesunden Basis stehen, kann
noch mehr Kapital aufgenommen wer-
den kann”, so der Movinga-CEO.

~Umzugspreise im Januar

17 Prozent billiger als im Juli”

Da die wenigsten Deutschen im Januar ei-
nen Wohnortswechsel planen, seien durch
ausreichende Kapazitaten seitens der Um-
zugsunternehmen , die Preise in dieser Zeit
entsprechend niedrig”: Im Vergleich zum
August 2021 konnten Umzugskunden im Ja-
nuar desselben Jahres Uber 17 Prozent an
Kosten sparen.

GroBstadttrend: Berlin vor Hamburg
und Miinchen

Trotz Homeofficepflichten wahrend der
Pandemie und Trdumereien vom ,Leben
im Gruinen” setzte sich 2021 der Trend zum
Umzug in die GroBRstadt weiter fort: Laut
Movinga ist Berlin noch immer Sehnsuchts-
ort Nummer eins vieler Deutscher. Ganze 22
Prozent der Umziige gingen im letzten Jahr
in die Hauptstadt. Platz zwei und drei bele-
gen Hamburg mit knapp 15 und Miinchen
mit 11 Prozent. Weniger anziehend wirken
dagegen scheinbar eher beschauliche Stadt-
chen wie Bremen, Nirnberg (beide 3 Pro-
zent) und Essen (2,8 Prozent).
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Alles muss raus
Rimpel-Max ist Messie-Spezialist

Entrumpler und Wohnungsaufléser fuhren in der 6ffentlichen Wahrnehmung meist ein
Schattendasein. Ganz anders der Fall bei RUmpel-Max: Das TV hat die noch recht jungen
Spezialisten als Entrimpler fur Messie-Wohnungen uberregional bekannt gemacht.

Schmucker Werbetréger: RUumpel-Max-Lkw.

Obwohl erst zehn Jahre auf dem Markt,
nennt Riimpel-Max sich selbst ,,eine
Wiener Institution, die weit tiber die
Grenzen Wiens hinaus bekannt ist*. In-
haltlich mag das durchaus stimmen; den
Ruhm, der in erster Linie durch mehre-
re TV-Priasenzen im ORF und dem ATV
zustande gekommen ist, will dem Un-
ternehmen niemand absprechen — wohl
aber, dass es nach Wien gehdrt: Der Fir-
mensitz liegt im niederdsterreichischen
Eggendorf, rund 75 Kilometer nordlich

~Vollautomatischer
Hanfautomaten-Shop”

2019 hat die Inhaberin des Rimpel-Max ein
zweites Unternehmen gegrundet: Hanfta-
sia (hanftasia-cbd.eu) heifRt es und handelt
mit CBD-Produkten.
shop unterhalt Hanftasia eine echte Beson-

Neben einem Online-

derheit: einen ,vollautomatischen Hanfau-
tomaten-Shop” (heil3t wirklich so), welcher
.der modernste Osterreichs” sein soll. Hanf-
tasia und Rumpel-Max sind an derselben
Adresse in Eggendorf zu finden.

beziehungsweise eine Autostunde von
Wien entfernt.

1.500 Raumungen
in zehn Jahren

Gegriindet wurde Riimpel-Max (www.
ruempel-max.at) im November 2011
von Alina Baranyi — sie leitet auch das
kleine Unternehmen bis heute. Rund
1.500 Wohnungs-, Hiuser- und Gewer-
beimmobilien-Entriimpelungen hat sie
mit ithrem Team in diesen zehn Jahren
seit Bestehen umgesetzt. Wer nachrech-
net: Reich werden kann man mit so ei-
ner geringen Auslastung kaum — viel-
leicht ist das auch ein Grund, warum
sich Baranyi vor zwei Jahren ein zwei-
tes Standbein aufgebaut hat (siehe In-
fokasten). Allerdings betreibt Riim-
pel-Max, wie einige Entsorger, einen
Verkaufsshop mit den Haushalts- und
Einrichtungsgegenstinden, die eine
Chance auf ein zweites Leben haben.
Letzteres ist nicht unbedingt einfach
umzusetzen, denn Riimpel-Max ,,riim-
pelt zwar wirklich alles, was mit der
Entsorgung von Mobiliar zu tun hat, hat
sich aber auf die Rdaumungen von Mes-
sie-Wohnungen spezialisiert.

~Wertvolles bei der Rau-
mung keine Seltenheit”

Doch der Weiterverkauf scheint lukrativ
zu sein: ,,Versteckt hinter einem augen-
scheinlichen Haufen an unbrauchbaren
Gegenstiinden finden sich oftmals wah-
re Schétze®, schreibt das Unternehmen.

,»,Wihrend der Entriimpelung gilt es, die-
se zu erkennen und aufzubewahren,
denn Antiquitdten, Gemélde oder wert-
voller Schmuck sind keine Seltenheit.
Vor allem im Fall des Verkaufs komplet-
ter Nachlésse sollte griindlich von Pro-
fis gepriift werden, welche Gegenstén-
de noch von Wert sein konnen.“ 2018
etwa veranstaltete Riimpel-Max zu-
sammen mit raumprofi.at als Abverkauf
auf 1.000 Quadratmetern einen grof3en
Flohmarkt. Was sich nicht zweitverwer-
ten ldsst, landet laut Unternehmensan-
gabe in der fachgerechten Entsorgung.
Die Auftraggeber von Riimpel-Max
sind Behorden, Wohnungsgesellschaf-
ten oder Privateigentiimer, welche ihre
Immobilie durch eine Entriimpelung
in Wien wieder vermiet- oder verkauf-
bar machen wollen. Selbst Fitnessstudi-
os, Biirogebdude oder einmal sogar ein
Studentenwohnheim haben die Riimp-
ler bereits entmiillt.

Wem sie das zehnjahrige Bestehen ihres
Unternehmens zu verdanken hat, weily
Baranyi ganz genau: ,,Ohne den Ein-
satz und das Know-how der Mitarbeiter
kann solch ein Meilenstein in der Fir-
mengeschichte nicht erreicht werden.*
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Leipzig top, Stuttgart floppt
Wanderungssaldo der Grol3stadte

Das Datenportal Statista hat eine neue Erhebung veréffentlicht, welche den Wanderungs-
saldo der 14 groR3ten deutschen Stadte aufzeigt. Mit sieben Verlierern und sieben Zuge-
winnern herrscht Pari, jedoch mit erheblichen regionalen Unterschieden.

Deutschlands beliebteste GroBstadt: Leipzig toppt in Sachen
Wanderungssaldo die Gbrigen 13 ,Funfhunderttausender”.

Exakt die Halfte der Grof3stddte mit mehr als 500.000 Ein-
wohnern wiesen 2020 ein positives Wanderungssaldo auf.
Dies bedeutet, dass die Zuziige die Fortziige liberstiegen.
In Leipzig war das positive Wanderungssaldo mit 4.649 am
hochsten. Dahinter folgte Hamburg mit rund 4.100 mehr
Zuziigen als Fortziigen. Viele der GrofBstidte, die in den
Jahren zuvor meist ein positives Wanderungssaldo hatten,
mussten 2020 mehr Fortziige als Zuziige hinnehmen. In
Stuttgart gab es rund 6.300 Fortziige mehr als Zuziige.

Alle GroRBstadte seit
2014 im Minus

Im Durchschnitt sind alle deutschen Grofstidte (also Stad-
te mit iiber 100.000 Einwohnern) 2020 nicht mehr gewach-
sen. Bereits seit dem Jahr 2014 ist der Binnenwanderungs-
saldo der Grof3stadte negativ, laut Statista sind diese nur
aufgrund von Zuziligen aus dem Ausland weiter gewach-
sen. Denn auch 2020 zogen mehr Menschen aus dem Aus-
land in die deutschen GroBstidte als Menschen ins Ausland
auswanderten (rund 90.700 Personen). Allerdings konnte
der Binnenwanderungssaldo von rund minus 109.900 nicht
mehr aufgefangen werden. Heute ziehen vor allem die 18-
bis 25-Jahrigen in GrofBstédte (siche auch der mdbelspedi-
teur 03.2022).

Das Top- und Flop-Ranking

Leipzig: +4.649 Stuttgart: -6.256
Hamburg: +4.057 Kéln: -4.685

Essen: +1.153 Mduinchen: -2.870
Hannover: +439 Frankfurt am Main: -2.319
Dortmund: +301 Nurnberg: -2.159
Bremen: +247 Berlin: -1.958

Dresden: +113 Dusseldorf: -1.525

-Anzeige-

HOLZBOXEN

m gunstig abzugeben

60 stapelbare Holzboxen, 7,5 Kubikmeter Volumen, 4
Klammern je Box - Ersatzklammern vorhanden. Wa-
ren/sind dauerhaft in einer beheizten Halle gelagert.

AuBenmaBe:
2,30m breit,
1,45m tief,
2,55m hoch.

Abzuholen im
GroBraum  Olden-
burg / Bremen.
Lieferung nach Ab-
sprache mdglich.

Idealerweise Ab-
nahme der gesam-
ten Boxen.

Kontakt:

Umzige Mansholt GmbH & Co.KG
Eike Christian Westermann

Mobil: 01603341333
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Nachster Stopp: Deutschland
Squarefoot aus der Schweiz kommt

Theoretisch ist Squarefoot einer der adltesten Selfstorage-Anbieter der Schweiz: Gegrun-
det wurde er 2007. Doch das stimmt jedoch nur bedingt, er war 13 Jahre eine Umzugsfir-
ma. Erst vor einem Jahr wurde mit einem Rebranding alles auf die Karte , Lager” gesetzt.

Dass man mit dem Name ,,Squarefoot
Selfstorage” wenig verbindet, liegt
eher daran, dass diese Marke sehr jung
ist: Squarefoot gibt es offiziell erst
seit Dezember 2020. Dennoch stimmt
die Angabe, dass es im Mai 2007 ge-
griindet wurde. 18 Jahre lang hieB3 es
»Qunstiger Umzug® (www.guenstiger
umzug.ch) und machte als GmbH mehr
durch  viele  Geschéftsfithrerwech-
sel als irgendetwas anderes auf sich
aufmerksam.

Aus ,,Glinstiger Umzug"
wurde ,,Squarefoot”

Ein Name allerdings zieht sich durch die
zahlreichen Anderungen im Schweizer

Siegel ohne jeglichen Glanz: Ein Unternehmen von Patrick Leybold verleiht dem anderen eine

~Auszeichnung”.

Handelsregister: Patrick Leybold. Der
Osterreicher stieg bereits 2009 in das
Unternehmen ein.Den Betrieb Giins-
tiger Umzug gibt es laut Website zwar
immer noch, er wird heute aber eigen-
stindig als ,,eine Marke der Squarefoot
Selfstorage® gefiihrt. Aber den Fokus
legt das Unternehmen heute konsequent
auf den Ausbau des Lagergeschifts.

Fassadenwer-
bung? Unsichtbar

Die Optik, die sich Square-
foot mit seinem neuen Mas-
kottchen, einem Lowen mit
Kette samt Schloss um den
Hals, gegeben hat, bietet einen hohen
Wiedererkennungswert fiir Kunden. Die
Website (www.sqft.ch) ist aber auch das
Herzstiick des ,,neuen” Selfstoragean-
bieters, denn schaut man sich die zahl-
reichen existierenden Lagerstandorte in
der Schweiz an (die online mit einem
Foto vorgestellt werden), erkennt man

schnell einen groBen Unterschied zu
klassischen und etablierten Anbietern:
Squarefoot ist vor Ort nahezu unsicht-
bar. Aufwindige Aullenreklame? Nicht
zu finden. Beklebte Fenster oder Fassa-
den? Fehlanzeige. Stattdessen muss die
erwihnte Website bei vielen Standorten
durch {iibergrofle Pfeile anzeigen, wo
iiberhaupt an der entsprechenden Adres-
se der Zugang zum jeweiligen Lagerab-
teil zu finden ist. Die Griinde fiir diese
Unsichtbarkeit im lokalen Markt sind
nicht bekannt.

Seit Ende 2021 unterhélt Squarefoot ei-
nen Youtube-Channel, der fast im Wo-
chentakt mit neuen Videos gefiittert
wird. Auch dort werden die Zugédnge zu
verschiedenen Selfstorages mit aufwén-
dig gedrehten Drohnenvideos aus der
Vogelperspektive gezeigt.

Unschon: Squarefoot mit
Fake-Siegeln am Start

Das aufwéndige Rebranding von
Squarefoot macht deutlich, dass es
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Geschéftsfithrer Leybold, der inzwi-
schen eine kleine Marktprasenz in der
Schweiz und Osterreich aufgebaut hat,
durchaus Ernst mit dem Eintritt in den
deutschen Selbstlagermarkt ist. Aller-
dings weist die deutsche Website (www.
sqft.de) noch keinen einzigen Standort
auf (Stand: 29. Mérz).

Inhaber Leybold verleiht
sich selbst Service-Siegel

Mehr als fraglich ist der Einsatz einer
unsauberen Methode: Auf der .at- und.
ch-Website wird Squarefoot sehr pra-
sent als ,,Winner of Customer Ser-
vice* von Selfstorages.ch der Jah-
re 2017 bis 2020 beworben — doch
Selfstorages.ch ist nichts anderes als ZeitgemiRe Website mit Maskottchen und hohem Wiedererkennungswert: Squarefoot hat eine
ein weiteres Unternehmen von Patrick gute Marke geschaffen.

Leybold.

-Anzeige-

Bremsen Sie die
Spritpreise aus!

Jeder gefahrene Kilometer schmalert lhren Gewinn — heute mehr denn je. Vermeiden Sie teure Leerfahrten.
Optimieren Sie lhre Transportdienstleistungen mit COMIS, der Losung fiir effizientes Disponieren. Ihre Vorteile:

v/ Weniger Kraftstoffverbrauch durch optimierte Strecken- und Transportplanung
v/ Geringere Sprit- und Mautkosten

v/ Bessere Auslastung Ihres Fuhrparks

¢/ Hohere Rentabilitdt und Planungssicherheit

Profitieren Sie von unserem Know-how.

Nutzen auch Sie unsere COMIS-Lésung fir lhren Vorteil online unter: confern

https://dispo.confern.de oder direkt unter 0621-3303-147. Umzugspartner

confern Mobeltransportbetriebe GmbH, 68199 Mannheim, www.confern.de
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Im Schnitt 12,5 Kilometer
2020 zog jeder 10. Schweizer um

Gut Ding will Weile haben: Erst Mitte Marz hat das Schweizer Bundesamt fiir Statistik die
Zugelstatistik fur 2020 veroffentlicht. Jeder zehnte Eidgenosse ist in dem Jahr umgezogen.
Das Erstaunliche: Trotz Pandemie war 2020 damit ein véllig normales Umzugsjahr.

2020 sind 10,3 Prozent der Schweizer
Bevolkerung umgezogen. Dieser Anteil
ist seit 2018 stabil.

Junge Erwachsene
zogen am haufigsten um

Zwei Altersgruppen verzeichneten mehr
Umaziige: 22 Prozent der 20- bis 35-Jéh-
rigen und 17,1 Prozent der Kinder un-
ter zwei Jahren wechselten im Laufe
des Jahres 2020 die Wohnung. Ledi-
ge Personen verzeichneten mit 14 Pro-
zent eine nahezu doppelt so hohe Um-
zugsrate wie Verheiratete (7,2 Prozent).
Schweizer zogen deutlich seltener um
als auslandische Staatsangehorige (8,7
Prozent gegeniiber 15,2 Prozent). Man-
ner wechselten mit 10,6 Prozent et-
was hdufiger die Wohnung als Frauen
(10,1 Prozent). Bei den Bewohnern von
Mehrfamilienhdusern lag die Umzugs-
rate bei 12 Prozent, bei Besitzern von
Einfamilienhdusern dagegen lediglich
bei 5,5 Prozent. Je kleiner eine Woh-
nung ist, desto hoher ist die Wahrschein-
lichkeit, dass ihre Bewohner umziehen.
Personen in ei-

ner FEin- bis

Zwei-Zimmer-

wohnung zogen

2020 doppelt so

hiufig um wie Personen in einer Woh-
nung mit vier oder mehr Zimmern (8,4
Prozent).

Beim GroRBteil andert
sich die Wohnungsgro3e

Bei nahezu drei Vierteln der im Jahr
2020 innerhalb der Schweiz umgezoge-
nen Personen ist die Anzahl Zimmer in
der Ausgangs- und in der Zielwohnung
unterschiedlich.

Personen unter 17 Jahren sowie jene
zwischen 29 und 47 Jahren wechselten
héaufig in eine Wohnung mit einer hohe-
ren durchschnittlichen Zimmerzahl.
Umgekehrt verringerte sich bei den 17-
bis 28-Jdhrigen sowie bei den Perso-
nen ab 47 Jahren die durchschnittliche
Wohnungsgréfe mit dem Umzug.

Fiir Schweizer bedeutete ein Umzug
innerhalb des Landes im Schnitt eine
leichte Verringerung und fiir ausléndi-
sche Staatsangehdrige eine geringfiigi-
ge Zunahme der Anzahl Zimmer.

40 Prozent ziehen nur
zwei Kilometer weit weg

2020 betrug die Umzugsdistanz bei ei-
nem Wohnungswechsel innerhalb der
Schweiz durchschnittlich 12,5 Kilome-
ter. In 40,5 Prozent der Fille erfolgte
der Umzug innerhalb eines Radius von
weniger als zwei Kilometer. Lediglich
10,5 Prozent der umgezogenen Perso-
nen wechselten in eine Wohnung, die
mehr als 30 Kilometer von ihrem bishe-
rigen Wohnort entfernt liegt.

Zwei  Altersgruppen  verzeichneten
eine hohere Umzugsdistanz: Bei den
63- bis 68-Jahrigen waren es 15,7 Ki-
lometer und bei den 24- bis 29-Jéh-
rigen 14,6 Kilometer. Umgekehrt zo-
gen die 8- bis 16-Jdhrigen mit einer
durchschnittlichen Umzugsdistanz
von 7,6 Kilometer am wenigsten weit
weg.

Bei den Schweizern fiel die Umzugs-
distanz mit 12,7 Kilometer leicht ho-
her aus als bei den Ausldndern mit 12,1
Kilometer.

Umziige in den Kantonen

Knapp Dreiviertel der Schweizer, die 2020 umzogen, blieben in ihrem Kanton wohnen.

15 Prozent wechselten den Kanton, 10 Prozent zogen ins Ausland. Am héchsten fiel die

Umzugsrate in den Kantonen Basel-Stadt (12,1 Prozent), Neuenburg (11,4 Prozent) und

Waadt (11,2 Prozent) aus, in Uri (8,2 Prozent), Appenzell Innerrhoden (8,4 Prozent) und

Nidwalden (8,7 Prozent) war sie am niedrigsten. Mit einer Umzugsrate von

11,1 Prozent neigte die Bevdlkerung von stadtischen Gemeinden starker zu

einem Wohnungswechsel als die Bevolkerung von landlichen Gemeinden (8,6

Prozent). Bei den gréRBten Schweizer Stadten war die Umzugsrate in St. Gallen (15,2

Prozent) und Biel (14,5 Prozent) am héchsten, in Lugano (10,9 Prozent) und Genf (11,5

Prozent) am niedrigsten.
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Umzug ins Heim: Steuerermaéfigung gilt nur fur betroffene Person

Wer aus seiner Wohnung oder seinem Haus
ausziehen und in ein Heim einziehen muss,
auf den kommen erhebliche Kosten zu. Die-
se kénnen in Gestalt von haushaltsnahen
Dienstleistungen zum Teil steuerlich gel-
tend gemacht werden. Das gilt aber nach
Auskunft des Infodienstes Recht und Steu-
ern der LBS nur fiir die zu Pflegenden selbst.
Der Fall: Die Mutter eines Steuerzahlers
schloss mit einer Seniorenresidenz einen
Wohn- und Betreuungsvertrag fiir ein Ein-
Bett-Zimmer mit der damals geltenden Pfle-
gestufe Null. Der Sohn kam fur die Kosten
auf, sie wurden von seinem Konto abge-
bucht. Er machte die SteuerermaRigung, die
seine Mutter dem Gesetz nach hatte bean-
spruchen koénnen, fir sich geltend. Die Fi-
nanzbehérden verweigerten dies.

Das Urteil: In hochster Instanz verwehr-
te der Bundesfinanzhof dem Sohn die

Anerkennung der Kosten in seiner eigenen
Steuererklarung. Es handle sich nicht um
Aufwendungen, die dem Klager wegen sei-
ner eigenen Unterbringung in einem Heim

entstanden seien. Das sei aber eine zwin-
gende Voraussetzung.

Bundesfinanzhof, Az.: VIR 19/17

Einkaufspreise gesenkt, um Erfolgsbilanz zu schonen: Zehn Minuten
Bedenkzeit ohne Rechtsheistand fiir Auflosungsvertrag sind rechtens

Ein Angebot des Arbeitgebers zur einver-
nehmlichen Auflésung des Arbeitsvertrags
darf unter dem Vorbehalt der ,sofortigen
Annahme" stehen. Eine Bedenkzeit von
zehn Minuten verst6Rt nicht gegen das ,,Ge-
bot fairen Verhandelns”, urteilte das Bun-
desarbeitsgericht (BAG) in Erfurt. Uber die
Entscheidung informiert Rechtsanwalt
Thorsten Blaufelder: ,Arbeitgeber durfen
nun laut BAG-Urteil fir den Fall der Nicht-
unterzeichnung auch weitere Schritte wie
eine Strafanzeige ankuindigen, wenn diese
den Umstanden nach ernsthaft in Betracht
kommen.”

Geklagt hatte eine ,Teamkoordinatorin Ver-
kauf”, die im Bereich Haustechnik beschaf-
tigt war. Im November 2019 konfrontierte
der Geschaftsfuhrer der Firma sie mit dem
Vorwurf, in der unternehmensinternen EDV
bestimmte Einkaufspreise reduziert zu ha-
ben. ,Dadurch habe sie hohere Verkaufs-
gewinne vortauschen und so ihre eigene
Erfolgsbilanz schénen wollen”, so Blaufel-
der. In diesem Gesprach bot der Arbeitge-
ber eine Auflésung des Arbeitsvertrags mit
einer Frist von acht Tagen an. Das Angebot

Foro.
: Ad,
be stofk/pt
€,
Or T

gelte aber nur, wenn die Teamkoordinato-
rin sofort unterschreibt. Sie tat dies nach ei-
ner Schweigepause von zehn Minuten.

Vor Gericht machte sie spater geltend, ihr
Arbeitgeber habe gegen das ,Gebot fairen
Verhandelns” verstoRBen. Die Bedenkzeit
von nur zehn Minuten sei zu kurz gewesen,
und sie habe sich keinen rechtlichen Rat ho-
len kénnen. Auch habe der Geschaftsfiih-
rer mit einer fristlosen Kiindigung und ei-
ner Strafanzeige gedroht, wenn sie nicht

unterschreibe. Der Aufhebungsvertrag sei
daher unwirksam.

.Wie schon das Landesarbeitsgericht Hamm
wies nun auch das BAG die Klage ab”, er-
klart der Fachanwalt. ,Danach ist es zulassig,

wenn Arbeitgeber einen Aufhebungs-

vertrag ,nur zur sofortigen Annahme’

unterbreiten.”

Ob der Geschaftsfiihrer die Drohungen

wirklich so geaulert hat,

war  zudem  umstrit-

ten. Das BAG lieR die-

sen Punkt offen: ,Ein

verstandiger Arbeitgeber durfte

im vorliegenden Fall sowohl die Erklarung

einer auBerordentlichen Kindigung als

auch die Erstattung einer Strafanzeige

ernsthaft in Erwagung ziehen”, betonten

die Erfurter Richter. Dies sei keine reine Ein-

schiichterung gewesen. Daher habe der Ge-
schaftsfihrer ,nicht unfair verhandelt”.

Dass fur Arbeitgeber grundsatzlich ein , Ge-

bot fairen Verhandelns” besteht, hatte der-

selbe 6. BAG-Senat bereits 2019 entschieden

(AZ: 6 AZR 75/18).

BAG, Az.: 6 AZR 333/21
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Tipps und Tricks zur Inventur
Alle Bestande einfacher kontrollieren

Wer von der gesetzlichen Inventurpflicht betroffen und ob eine Inventur die einzige Mog-
lichkeit ist, einen aktuellen Uberblick Uber die wirtschaftliche Lage des eigenen Unter-
nehmens zu erhalten, klart dieser Beitrag.

Grundlegende
Richtlinien

Folgende Richtlinien sollten bei einer

Inventur grundsétzlich beachtet werden:

. die Durchfithrung der Bestandsauf-
nahme ist von geschultem Personal
vorzunehmen.

. Lagerbestande diirfen sich wih-
rend der Erfassung nicht verandern.

. Inventareintrige miissen vollstin-
dig, eindeutig und datiert sein.

. Schitzungen werden in der Inven-
tarliste vermerkt.

. nicht zdhlbare Unternehmenswer-
te werden durch Buchinventur er-
fasst.

*  Aufnahmeleiter miissen fiinf Pro-
zent der aufgenommenen Positio-
nen stichprobenartig kontrollieren.

Bei der Inventur wird zwischen den fol-
genden drei Verfahren unterschieden:
Korperliche Inventur: Hierbei han-
delt es sich um die klassische Aufnah-
me der physisch vorhandenen Vermo-
gensgegenstinde durch messen, wiegen
oder zéhlen.

Buchinventur: Sie ist das Gegenstiick
zur korperlichen Inventur. Hier gilt es,
es alle nicht greifbaren Werte zu er-
mitteln. Dazu zdhlen beispielswei-
se das Guthaben auf der Bank, Schul-
den und Forderungen oder immaterielle
Vermogensgegenstinde.
Anlageninventur: Sie ist die Bestands-
aufnahme aller beweglichen Gegenstén-
de des Anlagevermodgens. Dazu zdhlen
Maschinen, der Fuhrpark, sowie Ge-
schéftsausstattung. Jeder Gegenstand
wird mit seiner Bezeichnung, aktuellem

Wert, Anschaffungstag, Nutzungsdau-
er und Jahresabschreibungen erfasst.

Zeitliche Optionen bei
Inventuren

§ 240 HGB gibt vor, dass eine Inven-
tur zu Beginn der Unternehmung sowie
zum Ende beziehungsweise bei Auflo-
sung der Unternehmung durchzufiihren
ist. Hinzu kommt die jéhrliche Inven-
tur. Wann und wie diese Inventur durch-
gefiihrt wird, kann ein Unternehmen
selbst entscheiden. Hier gibt es ver-
schiedene zulédssige Inventurmethoden:
Stichtagsinventur: Wenn eine Stich-
tagsinventur durchgefiihrt wird, wird
das Inventar an einem bestimmten Tag
— meist zum Bilanzstichtag — erfasst.
Die Inventur muss zeitnah, aber nicht
genau am Bilanzstichtag durchgefiihrt
werden. Hier gilt eine Frist von zehn
Tagen davor oder danach. Erfolgt die
Inventur nicht exakt am Stichtag, son-
dern innerhalb der Zehn-Tages-Frist,
miissen entstandene Bestandsédnderun-
gen bis zum Stichtag fortgefiihrt be-
ziehungsweise nach dem Stichtag zu-
riickgerechnet werden. Diese Methode
bietet Unternehmen ein geringes Maf}
an Flexibilitt.

Permanente Inventur: Bei dieser In-
venturart wird an einem beliebigen
Tag eine korperliche Bestandsaufnah-
me durchgefiihrt und diese dann fortge-
schrieben. Als Datum wird der Bilanz-
stichtag angenommen. Auflerdem muss
ein Lagerbuch vorhanden sein, aus dem
alle Zu- und Abgénge am Lager hervor-
gehen. Diese Anforderung ldsst sich mit



Hilfe einer elektronischen Lagerhaltung
erfilllen. Ebenfalls muss mindestens
einmal im Jahr eine korperliche Inven-
tur durchgefiihrt werden, bei der Soll-
und Ist-Bestand miteinander verglichen
werden. Der Vorteil dieser Inventurme-
thode ist, dass nicht alle Waren auf ein-
mal in kurzer Zeit aufgenommen wer-
den miissen, sondern Zu- und Abginge
permanent dokumentiert werden.
Stichprobeninventur: Die Stichpro-
beninventur ermittelt den Bestand auf
Basis von Stichproben mit Hilfe aner-
kannter mathematisch—statistischer Me-
thoden. Vor allem fiir Unternehmen
mit einem sehr hohen oder besonders
uniibersichtlichen Warenbestand bie-
tet sich diese Inventurart an. Um die-
se Methode nutzen zu kOnnen, muss
im Vorfeld eine Genehmigung des Fi-
nanzamts eingeholt werden. Vorausge-
setzt wird aullerdem eine elektronische
Lagerbuchhaltung.

Verlegte Inventur: Diese Methode dh-
nelt der Stichtagsinventur, jedoch mit
dem Unterschied, dass eine Vorverle-
gung von drei Monaten oder eine Nach-
verlegung von zwei Monaten zu dem
Stichtag moglich ist. Eine wichtige Vor-
aussetzung, damit diese Methode ange-
wendet werden darf, ist, dass keine der
sonstigen Methoden praktikabel ist. Wie
auch bei der Stichtagsinventur, miis-
sen Veranderungen per Riickrechnung

oder Fortfiihrung bedacht werden. Die-
se Methode ergibt besonders fiir Unter-
nehmen mit saisonbedingten Stoflzeiten
Sinn, da die zeitintensive Inventur au-
Berhalb der StofBzeiten keine wertvol-
len Kapazitidten bindet oder die inter-
nen Ablédufe stort.

Fun Fact: Es muss nicht fiir alle Wirt-
schaftsgiiter die gleiche Inventurme-
thode gewiéhlt werden. Soweit alle Be-
dingungen beachtet werden, konnen
in Unternehmen auch alle vier Metho-
den angewendet werden. Dies diirf-
te in der Praxis jedoch nicht so haufig
vorkommen.

Fiir diese Gruppe sind
Inventuren verpflichtend

Grundsatzlich ist jeder Kaufmann nach
§ 1 HGB dazu verpflichtet, sowohl bei
Geschiftseroffnung als auch bei -schlie-
Bung eine Inventur durchzufiihren. Die
jahrliche Inventur muss nur dann durch-
gefiihrt werden, wenn sein Jahresum-
satz an zwei aufeinanderfolgenden Ab-
schluss-Stichtagen iiber 600.000 Euro
und sein Gewinn tiber 60.000 Euro liegt.
Freiberufler miissen prinzipiell keine
Inventur durchfiihren, sind allerdings
den Vorgaben des Steuerrechts unter-
worfen. Das bedeutet, dass diejenigen
von der Inventurpflicht betroffen sind,

Darum braucht man eine Inventur

,Hat unsere Firma wirklich 1.200 Umzugs- und 400 Kleiderkartons im Bestand?” Diese Fra-

ge wird mit Hilfe der Inventur beantwortet. Es kommt zu einem Abgleich des Bestands

in den Blchern der Firma mit dem tatsachlichen Bestand in den Lagern. Im Inventurpro-

zess gilt es, den Bestand nach etwaigem Bereich und Lagerort zu separieren. Hierzu zah-

len beispielsweise die Produktion, das Lager selbst, aber auch Verkaufsraume. Nach § 240

HGB sind Waren, Betriebs- und Hilfsstoffe, fertige und unfertige Erzeugnisse, alle bewegli-

chen Gegenstande des betrieblichen Anlagevermdégens, Forderungen und Schulden so-

wie alle Gbrigen Vermégensgegenstande aufzufiihren. Kommt es in diesem Schritt zu Ab-

weichungen, missen wert- oder mengenbasierte Korrekturen vorgenommen werden. Alle

Buchungen wirken sich auf das Ergebnis einer Unternehmung aus. Verringert sich bei-

spielsweise der Warenbestand, fiihrt dies zu einem erhéhten Wareneinsatz, was unterm

Strich zu einer Gewinnminderung des Unternehmens fiihrt. Genau umgekehrt verhalt

sich dieser Prozess bei einer etwaigen Erhéhung des Warenbestands. Fiihrt das Unterneh-

men also eine Inventur nach den Grundsatzen der ordnungsgemaRen Buchfihrung durch,

fuhrt dies zu einer ausfuhrlichen Abbildung der Vermdégens- und Finanzlage eines Unter-

nehmens.
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die eine der folgenden Grenzen tber-
schreiten: Alle Umsitze, einschliel3-
lich der steuerfreien Umsitze — ausge-
nommen Umsitze nach § 4 Nr. 8 bis 10
des Umsatzsteuergesetzes — liegen tiber
600.000 Euro im Kalenderjahr. Der Ge-
winn aus dem Gewerbebetrieb liegt
iiber 60.000 Euro im Wirtschaftsjahr.
Interessant dabei ist: Wird eine der ge-
nannten Grenzen tUberschritten, muss
der Freiberufler nicht von sich aus mit
der Bilanzierung und der daraus fol-
genden Inventur beginnen. Erst wenn
die Finanzverwaltung den Gewerbe-
treibenden dazu auffordert oder eine Bi-
lanzierungspflicht durch andere Geset-
ze folgt, muss dieser titig werden. Eine
gesetzliche Grundlage dazu sind bei-
spielsweise die allgemeinen Buchfiih-
rungs- und Aufzeichnungsvorschrif-
ten des Handels-, Gesellschafts- und
Genossenschaftsrechts.

Der Einsatz von Software
bei der Inventur

Besonders mit Hilfe geeigneter Soft-
ware konnen Unternehmen bei der In-
ventur enorm viel Zeit sparen. So liegen
beispielsweise in einem ERP-System
die Inventurdaten an einer zentralen
Stelle vor und miissen nicht erst noch
aufwendig aus mehreren Quellen zu-
sammengetragen werden. Fiir die tat-
sdchliche Durchfithrung der physischen
Inventur koénnen sogenannte Zahllisten
erstellt und ausgedruckt werden. Mit ih-
rer Hilfe konnen Zahlungen erfasst und
bewertet werden. Warenein- und -aus-
ginge werden mit jeder Buchung auto-
matisch erfasst und machen damit klas-
sische Lagerbiicher obsolet. Mit nur
wenigen Klicks ldsst sich der tatsdch-
liche Warenbestand im Lager ermitteln.

Fazit

Auch wenn die Inventurpflicht die meis-
ten Unternehmungen betrifft, ergeben
sich durch die verschiedenen Arten der
Inventur aber gewisse Spielrdume.
Johannes Muck/topix.de
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BSG besteht auf Zahlung

Sozialversicherung und Gesellschafter

In drei Urteilen hat das Bundessozialgericht der Deutschen Rentenversicherung recht ge-
geben: Unternehmen mussten fur Gesellschafter-Geschaftsfuhrer Beitrage nachzahlen.
Wie man sich dagegen schitzen kann, erklart Steuerberater Andreas Islinger.

Die Rechtsprechung geht davon aus,
dass sich die Rechtsmacht von Ge-
schéftsfiihrern aus ihrer Beteiligung
an der GmbH herleitet. Ist ein Gesell-
schafter-Geschéftsfiihrer zu 50 Prozent
oder mehr an der GmbH beteiligt, ist
er selbststdndig tatig im Sinne der So-
zialversicherung. Halt der Gesellschaf-
ter-Geschéftsfiihrer weniger als 50 Pro-
zent der Anteile, dann ist er in der Regel
abhingig beschiftigt und muss damit
meist Sozialversicherungsbeitrage zah-
len. Eine Ausnahme ist die sogenann-
te Sperrminoritét, sie ist ein im Gesell-
schaftsvertrag eingerdumtes Recht, das
Beschliisse  trotz  Minderheitsbeteili-
gung verhindert.

Diesen Sachverhalt hatte
das BSG zu entscheiden

In den drei Urteilen ging es mal3geb-
lich darum, wie eine solche Sperrmi-
noritdt ausgestaltet sein muss. In einem
der Félle war der Gesellschafter-Ge-
schiftsfiihrer mit 49 Prozent minder-
heitsbeteiligt. Bestimmte Entscheidun-
gen der Gesellschaft lieBen sich jedoch
nur mit einer Mehrheit von 75 Prozent

beschliefen. Der mit 49 Prozent be-
teiligte  Gesellschafter-Geschéaftsfiih-
rer hétte diese Beschliisse somit ver-
hindern konnen. Daher wurde er von
der GmbH als sozialversicherungsfrei-
er Selbststdndiger behandelt. Im Rah-
men der Betriebspriifung forderte die
Deutsche Rentenversicherung Beitrége
nach, da sie eine abhéngige Beschéfti-
gung annahm. Die Sperrminoritét reich-
te nach ihrer Ansicht nicht aus, um den
Gesellschafter-Geschéftsfiihrer als be-
herrschend zu beurteilen.

BSG: Sperrminoritit
muss umfassend sein

Das BSG hat die Rechtsansicht der
Deutschen Rentenversicherung besti-
tigt. Eine Sperrminoritdt darf nicht nur
bestimmte Beschliisse betreffen, son-
dern muss umfassend sein. Dies gilt
auch dann, wenn der Gesellschafter-
Geschiftsfithrer seine eigene Abberu-
fung verhindern kann. Zudem muss
sich der beherrschende Einfluss aus
dem Gesellschaftsvertrag ergeben und
nicht aus dem Geschéftsfiihrerdienst-
vertrag.

Foto: Adobe stock/Butch

Bedeutung des
Urteils fiir die Praxis

Gesellschafter-Geschiftsfithrer soll-
ten immer genauestens hinsichtlich ih-
res sozialversicherungsrechtlichen Sta-
tus beurteilt werden. ,,Dies gilt nicht nur
am Anfang ihrer Tatigkeit als Gesell-
schafter-Geschéftsfiihrer, sondern auch
bei wesentlichen Anderungen®, gibt der
Rentenversicherungsexperte zu beden-
ken. Immer wieder kommt es in der Pra-
xis zu einer fehlerhaften Beurteilung.
,,Gerade bei gutverdienenden Geschafts-
filhrern kann eine fehlerhafte Einord-
nung zu hohen fiinfstelligen Nachforde-
rungsbetrdgen fithren®, warnt Islinger.

So lassen sich Risiken
verhindern

Unternehmen sollten bei Téatigkeitsbe-
ginn eines Gesellschafter-Geschéfts-
filhrers stets ein Statusfeststellungs-
verfahren einleiten. Mit dem Verfahren
konnen sich Unternehmen rechtlich ab-
sichern, ein solcher Statusfeststellungs-
bescheid hat uns schon in vielen Be-
triebspriifungen vor Nachforderungen
gerettet.

Das Statusfeststellungsverfahren hat
sich daher zum 1. April erheblich ge-
andert. Was es diesbeziiglich zu beach-
ten gilt, lesen Sie im Beitrag nédchsten
Monat.

BSG, Az.: B12 KR 37/19 R, B12 R 19/19 R
und B12R 20/19 R

Steuerberater Andreas Islinger, Ecovis
Miinchen
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Schrippschrapp, Lack ab!

Auf Seite 17 bis 20 berichteten wir Gber einen Umzug mit
ganz besonderen Herausforderungen. Aber auch, wenn
die Begebenheiten nicht ganz so speziell sind und das Um-
zugsgut nicht mit dem Hubschrauber gebracht werden
muss, will das Umzugsgut manchmal einfach nicht rei-
bungslos in sein neues Zuhause gebracht werden.

Jeder von Euch kennt die Situation: Das
Team kommt mit dem Umzugsgut an
der neuen Wohnadresse an und alles
lauft gut. Und dann kommt das Big Sofa
an die Reihe und der Teamleiter steht
vor einer riesigen Herausforderung:
Nie und nimmer passt das Riesending
durchs Treppenhaus. Ein AuBenaufzug
ist nicht in Sicht oder es besteht keine
Maoglichkeit, diesen zu stellen.

Was in dieser Situation zu tun ist, steht
tatsdchlich einmal im Gesetz: Sollte
bei dem Transport durch das Treppen-
haus ein Schaden an der Couch ent-
stehen, hilft uns hier der Haftungsaus-
schluss Aus § 451 d Absatz 1 lit. 5 HGB.
Nach dieser Vorschrift haften wir nicht,
,wenn das Gut den Raumverhiltnissen
an der Entladestelle nicht entspricht*.
Leider ist es dann doch nicht ganz
so einfach. Die Vorschrift geht nidm-
lich weiter und ldsst den Haftungs-
ausschluss nur in den Féllen gelten, in

denen ,,der Frachtfithrer den Absender
auf die Gefahr einer Beschidigung vor-
her hingewiesen hat und der Absender
auf der Durchfiihrung der Leistung be-
standen hat.*

Es muss also geredet werden. Der
Teamleiter weist den Kunden also dar-
auf hin, dass es beim Transport zu Sché-
den kommen kann.

Will der Kunde dennoch, dass es ver-
sucht wird, sind wir von der Haftung
frei. Wie immer gilt aber, ,,wer schreibt,
der bleibt“. Das Gesprich sollte zu Be-
weiszwecken unbedingt festgehalten
werden. Entweder nimmt man eine No-
tiz auf dem Arbeitsschein vor und ldsst
sie den Kunden quittieren oder man
fithrt im Lkw ein entsprechendes Mus-
ter mit, in das nur noch die konkreten
Umzugsdaten eingetragen werden.

Jetzt kann man sich also sicher fiihlen!
Oder? Leider ist diese Ansicht weit ge-
fehlt. Denn in den allermeisten Fillen

entsteht in solch engen Situationen
nicht nur ein Schaden am Umzugsgut,
sondern auch am Treppenhaus. Leider
gehort das Treppenhaus aber in vie-
len Féllen nicht dem Auftraggeber des
Umzuges, sondern einem Dritten: dem
Vermieter.

Unser Umzugskunde kann diesen Teil
der Haftung also gar nicht ausschlieen,
da ansonsten ein unzuldssiger Vertrag
zu Lasten Dritter vorliegen wiirde. Fiir
den Schaden, der am Treppenhaus ent-
steht, haften wir also weiterhin gegen-
iber dem Vermieter.

Es muss vor Ort eigentlich also das Ein-
verstandnis des Vermieters eingeholt
werden. Findet Ihr das unrealistisch?
Ich auch. Der Vermieter wird in den sel-
tensten Féllen beim Einzug eines Mie-
ters anwesend sein. Und selbst wenn:
Warum sollte der Vermieter einer Be-
schidigung seines Treppenhauses un-
ter Ausschluss der Haftung zustimmen?
Es bleibt nur der Weg tiber den Kun-
den: Der Kunde muss (schriftlich) ver-
sichern, dass er den Mdbelspediteur
auch von sdmtlichen Anspriichen Drit-
ter, die aus dem Transport des Mobel-
stiicks entstehen, (auf erstes Anfordern)
freistellt.

Haben wir diese Vereinbarung getrof-
fen, kann das Team beruhigt einen Ver-
such mit dem Big Sofa wagen!
Rechtsanwaltin

Sue Ann Becker
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Kleinanzeigen

Mobile Halteverbotszonen l l t ® Mobile Halteverbotszonen

in Stuttgart und Umgebung Halteverbot deutschlandweit bestellen! in Miinchen und Umgebung
fiir Umziige * Autokrane fiir Umziige * Autokrédne
Container & Bauarbeiten Container & Bauarbeiten

Heinrich-Hertz-Str. 15 » 70794 Filderstadt Tel. 040/987 605 37 - www.platzda.de Lotte-Branz-Str. 8 « 80939 Miinchen
Tel.: 0711-7 22 55-70 Fax: 0711-7 22 55-711 » www.wh-schilderdienst.de Tel.: 089-36 10 22 30 Fax: 089-3 61 60 44 » www.wh-schilderdienst.de

C er & Lagerung

Ihre Kleinanzeige
in der mobelspediteur

Gesucht, gefunden!

06145 / 5442-400

SCHLAGANFALL
KANN JEDEN
TREFFEN!

Sorgen Sie vor und informieren Sie sich:

Telefon: 05241 9770-0
Internet: schlaganfall-hilfe.de

Stiftung
Rheinische

>
o f. DEUTSCHE
Erhalten Sie sich SCHLAGANFALL
ein Stuck Heimat!

Als gemeinniitzige Naturschutzstiftung
freuen wir uns, wenn Sie unsere Arbeit
durch Ihre Spende unterstiitzen oder uns

Flachen zur Umsetzung unserer Projekte Anzeige n sch I uss

zur Verfligung stellen.

Stiftung Rheinische Kulturlandschaft
RochusstraBe 18 « 53123 Bonn
Fono0228-9090721-0
www.rheinische-kulturlandschaft.de
IBAN: DE49 3806 0186 1006 1550 10
BIC: GENODED1BRS

Volksbank Bonn Rhein-Sieg 061 45 / 5442 = 400
- info@brandeisweb.de
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Profis helfen

PLZ 00000 - 09999 PLZ 20000 - 29999 PLZ 30000 - 39999

Starke

Maobeltransporte GmbH
LeibnizstraBe 74

07548 Gera
www.moebeltransporte.com
umzug@moebeltransporte.com
Tel.: +49 356-54 85 44 40

Kontakt: Herr Starke

¢ %

ksi S0
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DEGELA GmbH

ReichsbahnstraBe 84
22525 Hamburg

www.degela.de
info@degela.de
Tel.: +49 40-222 377

Kontakt: Titus Jansen

Meyers Miet-Mich GmbH

Hannoversche StraBe 64 A
37075 Gottingen

www.meyers-miet-mich.de
info@meyers-miet-mich.de
Tel.: +49 551-30 00-13
Fax: +49 551-30 00-54

W. Winter Logistik GmbH

GartenstraBe 11
08064 Zwickau

www.wwinter.de
info@wwinter.de
Tel.: +49 37607-87 60

Kontakt: Herr Zenker

22529 Hamburg

heinrichklingenberg.com
Tel.: +49 40-46 09 01 48

Kontakt: Jens Koch

Heinrich Klingenberg GmbH

Haberland-Mabelspedition
GmbH

Salinenweg 2a
37081 Gottingen

www.haberland-umzuege.de
info@haberland-umzuege.de
Tel.: +49 551-3 70 74-70
Fax: +49 551-3 70 74-79

- Umziige nach & fern
- Mobel- & Aktenlager
- Kiicheninstallationen

PLZ 10000 - 19999

FROESCH GmbH
Markische Allee 45
14979 GroBbeeren

www.agsfroesch.com
info.berlin@ags-froesch.com
Tel.: +49 33701 532-0

PLISCHKA Umziige
Potsdam GmbH

GartenstraBe 42
14482 Potsdam

www.plischka-potsdam.de
potsdam@plischka.de
Tel.: +49 331 28148-19

Kontakt: Mario Jacobeit =

=

%) B0
¢ T

Max Fiillgraf

Wittland 20a
24109 Kiel

www.umzug-fuellgraf.de
info@umzug-fuellgraf.de
Tel.: +49 431-56 78 90

Kontakt: Martin Schuries

fullgraf

Kieler Mdbelspedition GmbH

PLZ 40000 - 49999

Pegasus Logistik KG
- =
o e i Zum Kaiserbusch 30
5 48165 Miinster
0 $ WWW.Umzuege.com

info@umzuege.com

PLZ 30000 - 39999

Tel.: +49 251-9 22 06-0

Kontakt: Herr Jorge Fernandes

DUS Deutsche
Umzugsspedition GmbH

LoBbergstr. 13
34130 Kassel

www.umzuege-kassel.de
info@umzuege-kassel.de
Tel.: +49 561- 598 61 72-0
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o Besichtigung

,, s
fur Kollegen >

vorhanden

Auf3enaufzug

o

(5

Gestellung
von Personal

Kooperationen fordern: Profis helfen Profis

Jetzt anmelden und Partner finden. Profi-
tieren Sie von lhrem Firmeneintrag in der
Rubrik ,Profis helfen Profis”. Ab sofort
farbig und zum Festpreis!

Mehr Infos: 06145-5442400
oder info@brandeisweb.de

Zertifizierter Organisation

A | Betrieb Halteverbot
U Ihr
Firmenlogo

Mustermann Umziige

MusterstraBe 12
01234 Musterstadt

Thr Logo

monatlich

Mabellager
vorhanden

Ihre

Ihre
Leistungssymbole
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PLZ 50000 - 59999

PLZ 70000 - 79999
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PLZ 80000 - 89999

UMZUGE MALLMANN

Herzogenbuscher StraBe 17
54292 Trier

www.mallmann.com
info@mallmann.com
Tel.: +49 651-2 40 01

Kontakt: Marco Kruppert
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SpediFly GmbH

Spedition & Umzug

Kolbstr. 12

70180 Stuttgart o
info@spedifly.de 2t

Tel.: +49 711 16 12 42 21

@

Klaviertransporte

Hormann GmbH
Elly-Staegmeyr-StraBe 14

80999 Miinchen
www.klaviertransporte-hoermann.de

info@klaviertransporte-hoermann.de
Tel.: +49 89-57 23 65

\ Lkl

VHDW Umzugs &
Dienstleistungslogistik
Hauptstr. 122

57074 Siegen
www.vhdw-umzuege.de
info@vhdw-umzuege.de
Tel.: +49 271-250 168 32

Kontakt: Dirk Valkanov
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Rembold GmbH
Euromovers

Zuffenhauser Str. 69
70825 Korntal-Miinchingen
www.rembold-umzug.de

info@rembold-umzug.de
Tel.: +49 711 838 9000
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Q

Spedition CRAMER KG
Internationale Umzugsspedition

Planegger Str. 125
81241 Miinchen
www.spedition-cramer.com

info@spedition-cramer.com
Tel.: +49 89-35 60 77
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PLZ 60000 - 69999

Der
Umzugsschreiner GmbH

Am Feldrain 22
69469 Weinheim

www.umzugsschreiner.de
info@umzugsschreiner.de
Tel.: +49 6201 8717 221

Kontakt: Daniel Schreiner
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Rote Radler OHG

Birg & Birg

Rimsinger Weg 20

79111 Freiburg

www.rote-radler.de g
b

info@rote-radler.de
Tel.: +49 761-48 28 52

Kontakt: Nikolaus Birg

Q@

Herlitz GmbH

DieselstraBe 20
85748 Garching-Hochbriick

www.herlitz-umzuege.de
info@herlitz-umzuege.de
Tel.: +49 89-3581 400
Fax: +49 89-35 81 40 50

¢ %
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> @

lhre Fax-Antwort an: 06145 5442-410
Ihr Eintrag in der Rubrik ,Profis helfen Profis”

Hiermit bestelle(n) ich/wir folgende(n) Eintrag/Eintrage in der Fachzeitschrift
der mobelspediteur in der Rubrik ,Profis helfen Profis":

Beginn: O ab sofort
Preis: € 25,00 monatlich
Symbole:

= | Besichtigung
fur Kollegen

Zertifizierter
Betrieb

@

[ ab

Aulenaufzug
vorhanden

Organisation
Halteverbot

Gestellung
von Personal

Mobellager
vorhanden

Bitte markieren Sie das/die gewlnschte/n Symbol/e und senden

Sie Ihr Logo an info@brandeisweb.de

Alle Preise zzgl. MwSt. Die Rechnungsstellung erfolgt einmal jahrlich. Erfolgt keine schriftliche Kiindigung einen
Monat vor Ablauf, verlangert sich der Eintrag automatisch um den gebuchten Zeitraum. Der Eintrag ist jederzeit
anderbar. Es gelten die Allgemeinen Geschaftsbedingungen der Brandeis Verlag und Medien GmbH & Co. KG.

BrandeisVerlagundMedienGmbH&Co.KG | Schieferstein11a | 65439FI6rsheim | Tel

PLZ 90000 - 99999

EsenTrans Umziige

Alfred-Nobel-StraBe 7
97080 Wiirzburg
www.esentrans.de
info@esentrans.de

Tel.: +49 931 299 95 706

Kontakt: Ali Esen

i) B0
@
¢ "

Firma:

StraRe:

PLZ/Ort:

Internet:

E-Mail:

Telefon:

Kontakt:

Ort/Datum Unterschrift

.:061455442-400 | Fax:061455442-410 | www.brandeisverlag.de
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»»» RegelmaBiger Linienverkehr All over the world

Nach

A-Z, alle Lander

"

USA

RegelmaBiger Linienverkehr von Deutschland nach

Nach

ALB - Albanien, Kosovo

Benelux
HEE
DK o e Ddnemark
GBR England

EST M Esfland
FRA | B Frankreicn

FIN sl Finnland

FIN sl Finnland
=

GR === Griechenland
GR E Griechenland
iE B 1 rand

m [l W raten

JP @ Japan

HR E Kroatien
mr ] Mata

N : = Norwegen
AT o Osterreich
AT o Osterreich
PT Portugal

PT R Portugal

PT Portugal

PT - Portugal

— OChWeden
CH Schweiz
cH Schweiz
ci [l schwer
ci I schweiz
— .
E & Spanien
— .
E & Spanien
E & Spanien
E & Spanien
—
—
E &
E &
I
TR K& Tirkei
TR Torkei
I
HU e Ungam

Russland (Moskau)

Russland (Moskau)

Balearen-Mallorca
Balearen-Mallorca

Balearen-Mallorca

Uber

Uber

Mazedonien/Bosnien/
Serbien/Kroatien

Benelux
Litauen/Lettland

direkt/Danemark/Schweden

Osterreich/Schweiz

Danemark/Schweden
Spanien/Portugal
Spanien

Spanien
Osterreich/Schweiz

WeiBrussland/Ukraine

Dénemark

Spanien/Portugal
Frankreich

Osterreich/Schweiz

Osterreich/Schweiz

Turnus cbm
Ifd. ab 5 cbm
Ifd. ab 1 cbm

Turnus chm

Ifd. 90 cbm

wil. 100 cbm
Ifd. 100 cbm
Ifd. 100 cbm
wil. 110 cbm
wil. bis 100 cbm
mtl. 100 cbm
wil. bis 100 cbm
mtl.  bis 100 com
Ifd. 100 cbm
Ifd. 100 cbm
Ifd. ~ bis 60 cbm
Ifd. 100 cbm
wil. 100 cbm
wil. 100 cbm
wil. bis 80 cbm
tgl. 120 cbm
Ifd. 100 cbm
tgl. 120 cbm
wil. bis 90 cbm
tgl. 120 cbm
Ifd. 85 cbm

wil. bis 100 cbm
wil. 100 cbm
Ifd.

wil. 95 cbm

Ifd. 90 cbm

wil. 120 cbm
Ifd.

wil. bis 90 cbm
wtl.  bis 100 cbm
tgl. 120 cbm
Ifd. 85 cbm

wil. 100 cbm
tgl. 120 cbm
mtl.  bis 100 com
rgl. bis 100 cbm
Ifd. 100 cbm

PLZ

Ort

Regelmaldiger

gy )))
Kontakt

55252  Wiesbaden Mainz-Kastel Andreas Christ Spedition und Mébeltransport GmbH, wiesbaden@christ-umzuege.de

55218

PLZ

13156

71737
24109

31582
14979
24109
14979
78727
85414
55469
55469
40472
55469
74564
24109
71737
85414
55469
85414
93055
85414
56218
14979
24109
79576
85609
88662
85414
66125
93065
14979
85414
46045
14167
85414
78727
61169
55469

Ingelheim

Ort
Berlin

Kirchberg/Murr

Kiel

Hamburg

Nienburg

Berlin

Kiel

Berlin

Oberndorf

Kirchdorf b. Miinchen
Ohlweiler

Ohlweiler

Dissseldorf

Ohlweiler

Crailsheim

Kiel

Kirchberg/Murr
Kirchdorf b. Miinchen
Ohlweiler

Kirchdorf b. Miinchen
Regensburg
Kirchdorf b. Miinchen
Koblenz

Berlin

Kiel

Weil am Rhein
Dornach b. Miinchen
Uberlingen

Kirchdorf b. Miinchen
Saarbriicken
Regensburg

Berlin

Kirchdorf b. Miinchen
Oberhausen

Berlin

Kirchdorf b. Miinchen
Oberndorf

Friedberg

Ohlweiler

Compas Mobility Solutions GmbH, Tel.: 06132-7906624, rates@compas-movers.com

— R )))
Kontakt

Scholz Umziige Mdbelspedition GmbH, Tel.: 030-4769080, info@scholztransport.de

Trautwein GmbH, Tel.: 07144-831123, info@speditiontrautwein.de

Tischendorf Int. Mobelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
Kriigel GmbH, Tel.: 040-25303629, 0.borchert@kruegel-hamburg.de

Gollner Spedition GmbH & Co. KG, Tel.: 05021-9010, info@goellner-spedition.eu
FROESCH Berlin, Tel.: 033701-5320, info.berlin@agsfroesch.com

Tischendorf Int. Mobelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
FROESCH Berlin, Tel.: 033701-5320, info.berlin@agsfroesch.com

Jiingling, Tel.: 07423-92070, info@juengling.de

B & P Spedition, Tel.: 08166-991830, busch@bp-sped.de

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

NIPPON EXPRESS GMBH, Tel.: 0211-96550

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

Lindenmeyer Umziige + Transport, Tel.: 07951-91600, umzuege@lindenmeyer-cr.de
Tischendorf Int. Mdbelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
Trautwein GmbH, Tel.: 07144-831123, info@speditiontrautwein.de

B & P Spedition, Tel.: 08166-991830, busch@bp-sped.de

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

B &P Sped, Tel.: 08166-991830, busch@hp-sped.de

Zitzelsberger, Tel.: 0941-783790, team@zitzelsberger-umzuege.de

B & P Spedition, Tel.: 08166-991830, busch@bp-sped.de

FROESCH, Tel.: 0261-27080, info.koblenz@froesch.de

FROESCH Berlin, Tel.: 033701-5320, info.berlin@agsfroesch.com

Tischendorf Int. M6belspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
Frode GmbH & Co. KG, Tel.: 07621-7901500, umzug@froede.com

Umziige Pointvogel, Tel.: 089-620550-0, info@pointvogel.de

Spedition Maier, Tel.: 07551-7214, info@maier-umzuege.de

B & P Spedition, Tel.: 08166-991830, busch@bp-sped.de

Umzlige Brocke, Tel.: 06897-75180, umzuege.eu@gmail.com

Spedition Zitzelsberger, Tel.: 0941-783790, team@zitzelsherger-umzuege.de
FROESCH Berlin, Tel.: 033701-5320, info.berlin@agsfroesch.com

B & P Spedition, Tel.: 08166-991830, busch@bp-sped.de

Umzug Strauch, Tel.: 0208-850580, info@umzug-strauch.de

der Meckel Umziige, Tel.: 030-80907200, info@dermeckel.eu

B & P Spedition, Tel.: 08166-991830, busch@bp-sped.de

Jiingling, Tel.: 07423-92070, info@juengling.de

MTL Umziige GmbH, Tel.: 06031-1617314, umzug-tuerkei@mtl-moving.com
Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

»»» RegelmaBiger Linienverkehr innerhalb Europa

Von Nach  Uber Turnus chbm PLZ Ort Kontakt
DK == Dénemark EU/CH  Deutschland Ifd. 100 cbm 24109 Kiel Tischendorf Int. Mébelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
FIN + Finnland EU/CH  Deutschland Ifd. 100 cbm 24109  Kiel Tischendorf Int. Mébelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
N E‘E Norwegen EU/CH  Deutschland Ifd. 100 cbm 24109 Kiel Tischendorf Int. Mébelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
S == Schweden EU/CH  Deutschland Ifd. 100 cbm 24109  Kiel Tischendorf Int. Mébelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de



Linienverkehr

Marktplatz
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»»» RegelmaBiger L

Von
Benelux

EST e Esfland
GR == Griechenland
£ Wl N tand
m [l W teten
HR i Kroatien
mr [l Mata
AT o Osterreich
AT o Osterreich
PT Portugal
PT Portugal
PT Portugal
PT Portugal
ci [ schweiz
CH n Schweiz
ci I schwer

I
E & Spanien

I
E & Spanien

—— .
E & Spanien
E & Balearen-Mallorca
E & Balearen-Mallorca
E & Balearen-Mallorca
HU o Ungamn

ienverkehr nach Deutschland von

Uber

Litauen/Lettland

Osterreich/Schweiz

Spanien/ Portugal

Schweiz/Osterreich
Spanien

Spanien

Spanien/Portugal

Schweiz/Osterreich

Frankreich

Osterreich/Schweiz

Turnus chm PLZ
wil. 100 cbm 71737
wil. 110 cbm 31582
85414
Ifd. 100 cbm 55469
Ifd. 100 cbm 55469
Ifdl. 100 cbm 55469
wil. 100 cbm 74564
wil. bis 80 com 71737
tgl 120 cbm 85414
Ifd 100 cbm 55469
tgl. 120 cbm 85414
tgl. 120 cbm 85414
wtl.  bis90cbm 93055
Ifd. 79576
wil. 120 cbm 85414
Ifd. 90 cbm 88662
tgl. 120 cbm 85414
Ifd. 66125
wtl.  bis90cbm 93055
Ifd. 85 chm 46045
tgl. 120 cbm 85414
wil. 100 cbm 14167
Ifd. 100 cbm 55469

Ort

Kirchberg/Murr
Nienburg

Kirchdorf b. Miinchen
Ohlweiler

Ohlweiler

Ohlweiler

Crailsheim
Kirchberg/Murr
Kirchdorf b. Miinchen
Ohlweiler

Kirchdorf b. Miinchen
Kirchdorf b. Miinchen
Regensburg

Weil am Rhein
Kirchdorf b. Miinchen
Uberlingen

Kirchdorf b. Miinchen
Saarbriicken
Regensburg
Oberhausen
Kirchdorf b. Miinchen
Berlin

Ohlweiler

Kontakt

Trautwein GmbH, Tel.: 07144 - 831123, info@speditiontrautwein.de

Goliner Spedition GmbH & Co. KG, Tel.: 05021-9010, info@goellner-spedition.eu
B & P Spedition, Tel.: 08166-991830, busch@bp-sped.de

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

Lindenmeyer Umziige + Transport, Tel.: 07951-91600, umzuege@lindenmeyer-cr.de
Trautwein GmbH, Tel.: 07144-831123, info@speditiontrautwein.de

B & P Sped, Tel.: 08166-9918-30, busch@bp-sped.de

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

B & P Sped, Tel.: 08166-991830, busch@bp-sped.de

B & P Sped, Tel.: 08166-991830, busch@bp-sped.de

Zitzelsberger, Tel.: 0941-783790, team@xzitzelsberger-umzuege.de

Frode GmbH & Co. KG, Tel.: 07621-7901500, umzug@froede.com

B & P Sped, Tel.: 08166-9918-30, busch@bp-sped.de

Spedition Maier, Tel.: 07551-7214, info@maier-umzuege.de

B & P Sped, Tel.: 08166-9918-30, busch@bp-sped.de

Umziige Brocke, Tel.: 06897-75180, umzuege.eu@gmail.com

Spedition Zitzelsberger, Tel.: 0941-783790, team@xzitzelsherger-umzuege.de
Umzug Strauch, Tel.: 0208-850580, info@umzug-strauch.de

B & P Sped, Tel.: 08166-9918-30, busch@bp-sped.de

der Meckel Umziige, Tel.: 030-80907200, info@dermeckel.eu

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

»»» RegelmaBiger Linienverkehr Inland

Von Nach Turnus chm PLZ Ort
iy Frankfurt rglm. 55469  Ohlweiler
| Frankfurt Berlin rgim. 55469  Ohlweiler
W Miinchen rglm. 100 cbm 24109  Kiel
e Stuttgart rgim. 100 cbm 24109  Kiel
W Rhein/Ruhr rglm. 100 cbm 24109  Kiel
B \iinchen Berlin rglm. 100 cbm 85748  Garching-Hochbriick
B inchen Rhein/Ruhr rglm. 100 cbm 85748  Garching-Hochbriick
B \iinchen Hamburg/Kiel rglm. 100 cbm 85748  Garching-Hochbriick
B Hamburg Sylt Ifd. nach Bedarf 22525  Hamburg

lhre Fax-Antwort an: 06145 5442410
Ihr Eintrag in der Rubrik ,Regelmaliger Linienverkehr”

Hiermit bestelle(n) ich/wir folgende(n) Eintrag/Eintrage in der Fachzeitschrift
der mobelspediteur in der Rubrik ,Regelmaliiger Linienverkehr":

[ ab

€ 4,95 pro Strecke im Monat

Beginn: [ absofort

Preis:

lhre Strecke:

Von Nach
Uber Turnus
Zuladung

Alle Preise zzgl. MwSt. Die Rechnungsstellung erfolgt einmal jahrlich. Erfolgt keine schriftliche Kindigung einen
Monat vor Ablauf, verlangert sich der Eintrag automatisch um den gebuchten Zeitraum. Der Eintrag ist jederzeit
anderbar. Es gelten die Allgemeinen Geschaftsbedingungen der Brandeis Verlag und Medien GmbH & Co. KG.

BrandeisVerlagundMedienGmbH&Co.KG | Schieferstein11a | 65439FI&rsheim | Tel

Kontakt

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

Frey & Klein, Tel.: 06761-90580, info@frey-klein.de

Tischendorf Int. Mdbelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
Tischendorf Int. Mdbelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
Tischendorf Int. Mdbelspedition, Tel.: 0431-3191644, dispo@tischendorf-umzug.de
Herliz GmbH, Tel.: 089-3581400, info@herlitz-umzuege.de

Herlitz GmbH, Tel.: 089-3581400, info@herlitz-umzuege.de

Herliz GmbH, Tel.: 089-3581400, info@herlitz-umzuege.de

DEGELA GmbH, Tel.: 040-222377, info@degela.de

Firma:

Strale:

PLZ/Ort:

Internet:

E-Mail:

Telefon:

Kontakt:

Ort/Datum Unterschrift

.:061455442400 | Fax:061455442410 | www.brandeisverlag.de



Fotos: Facetook/Pepp

Banksys niesende Frau: Eine Hauswand zieht um

Der Street-Art-Kiinstler Banksy hatte Ende 2020 die Gie-
belseite eines Doppelhauses mit einem Wandgemélde ge-
schmiickt. Das Kunstwerk ,,Aachoo!!* (,,Hatschii*) zeigt eine
Frau, die so stark niest, dass sie ihr kiinstliches Gebiss verliert
und die nachfolgende Héuserreihe in Schieflage gebracht hat.
Das ebenfalls in Bristol ansdssige Unternehmen Mass Group
hatte die anspruchsvolle Aufgabe iibernommen, das Kunst-
werk mit der Wand ,,abzuhéingen®, nachdem das Haus ver-
kauft worden war. Fiir den Umzug des Gemaéldes war extra
der italienische Kunstrestaurator und Freskenspezialist Fe-
derico Borgogni vor Ort. Obwohl das Unternehmen an eine
Vielzahl von Hebevorgéngen gewdhnt ist, gab es bei diesem
Auftrag besondere Herausforderungen, wie Geschéftsfiih-
rer Mark Steventon-Smith erklért: ,,Es war eine schwierige
Aufgabe, nicht zuletzt, weil das Haus an einer der steilsten
Straflen in Grof3britannien steht. Die gro3te Herausforderung

war, dass die Offentlichkeit zuschaute, die lokale und nationa-
le Presse filmte und ein Livestream auf Youtube zu sehen war.
Natiirlich war das Kunstwerk versichert, aber ich war froh, es
endlich auf dem Boden zu sehen.” Das unbeschédigt geborge-
ne Wandgemailde wurde an einen ungenannten Ort transportiert.

Foto: Fassi

Ukrainekrieg - Mobelspediteure im Hilfseinsatz

Russlands Krieg gegen die Ukraine ab
24. Februar fiihrte bereits nach weni-
gen Tagen bundesweit zu groflen Hilfs-
einsdtzen von privaten Organisationen

Arnold Hanl aus Dietzenbach spendete
hunderte Kartons an verschiedene Hilfsorga-

nisationen.

Kopania aus Berlin stiftete ebenfalls stapel-
weise Kartons an Ukrainehelfer.

und Biindnissen. Und wie im Ahrtal
2021 waren es oftmals Mdbelspediteu-
re, die tausende Kartons fiir die Hilfs-
giiter spendeten, Lager- und Sammel-
flachen bereitstellten, aber auch Fahrer

Scholz aus Berlin unterstiitzte eine Hilfssam-
melaktion an der Avus-Raststétte: ,Helden-
hafte ukrainische Fernfahrer beladen ihre
Lkw hier mit Kleidung, Lebensmitteln, Hygi-
enartikeln und Medikamenten und fahren
mit dem Wissen nach Hause, dass sie das
Land danach erstmal nicht mehr verlassen
konnen”, schrieb Scholz. ,Wir sind tief beein-

druckt und helfen, wo wir kénnen!”

Zack Umziige aus Bonn schloss sich mit

einem Lkw einem Ungarn-Hilfskonvoi an.

und Lkw fiir Konvoitouren nach Polen
oder Ungarn bereitstellten. Aus den vie-
len Mitteilungen und Aufrufen auf Fa-
cebook, Instagram und Co. zeigen wir
hier nur ein paar.

Auch Schmitt aus Béblingen unterstiitzte mit
Kartons lUber Kartons.

Friedrich Friedrich aus Griesheim half einer
Aktion der Fans des SV Darmstadt 98 aus.



Kopania baut um: Neues Tor, neue Laderampe

Der Berliner Confern-Partner Kopania inves-
tiert seit Monaten in seine Gebdude und das
Firmengelande: Im Oktober 2021 wurde ein
neues Eingangstor angeschafft, im Februar
eine erste Wallbox fiir Elektrofahrzeuge an-
gebaut und Anfang Mérz begannen Wandar-
beiten (Fotos r.), um eine neue Laderampe zu
schaffen. Kopania hatte erst im Friihjahr und
Sommer 2020 aufwindig die Fassade seines
Lagerhauses saniert (siche der mdbelspedi-
teur 06.2020). Kopania wurde 1908 gegriindet
und wird in dritter Generation von Christoph

Schulze als Familienbetrieb gefiihrt.

Gewerbe
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DMS Niesen: ,Seit diesem Jahr nur noch klimaneutrale Umziige"

Vor zwolf Jahren startete DMS Nie-
sen die ersten betrieblichen Mafnah-
men fiir den Klimaschutz — der erste
Schritt war damals die Installation einer
10.000 Quadratmeter groflen Photovol-
taikanlage auf dem Dach des Firmen-
gebdudes. Seither hat der Leverkuse-
ner Logistiker nach eigener Aussage
seinen CO*FuBlabdruck fortlaufend re-
duziert und sich bereits 2012 fiir nach-
haltiges Wirtschaften DIN-zertifizieren
lassen. Zu Beginn dieses Jahres machte
Niesen den néchsten Schritt: In Koope-
ration mit Climatepartner (www.clima-
tepartner.com) bietet es ausschlieflich
klimaneutrale Umziige an. ,,Trotz ei-
ner emissionsarmen Fahrzeugflotte, die
auf Euro-6-Motoren oder E-Antrie-
be setzt, ist ein Umzug génzlich ohne

CO?-Emissionen noch nicht moglich®,
so Niesen. ,,Den CO*Footprint errech-
net Climatepartner, wir kompensieren
diesen mit einem entsprechenden Geld-
betrag, der in zertifizierte Klimaschutz-
projekte investiert wird.” Konkret un-
terstiitzt der Logistiker ein Projekt des
Vereins ,,Bergwaldprojekt zur Misch-
waldaufforstung im Harz.

,,Viele betriebliche Abldufe wurden zu-
dem auf Nachhaltigkeit getrimmt und
hohe Investitionen in effiziente moder-
ne Technik getdtigt™, teilt der Logisti-
ker mit. ,,So wird etwa die wachsende
E-Flotte iiber eine betriebseigene Elek-
tro-Tankstelle mit vier Ladeséulen auf
dem Geldnde des DMS-Betriebs gela-
den. Und mit digitalgestiitzter Lager-
und Routenplanung konnten bereits

Ein fiirstliches Umzugsprojekt: ,Hagmann im Schloss":

Hagmann Umziige verdffentlichte An-
fang Maérz eine Bilderserie auf sei-
nem Facebook-Account: ,,Hagmann
im Schloss, ein fiirstliches Projekt* be-
titelte der Spezialist aus Ulm die Bil-
der. Eines der vielen Schldsser im Alb-
Donau-Kreis wird aktuell renoviert
— um welches es sich handelt, verrit
Hagmann nicht. ,,Damit den wertvol-
len Mdbeln und Kunstgegensténden in
der Zwischenzeit nichts passiert, wer-
den sie von unserem Team vorsichtig

hunderte Fahrkilometer von Lkw und
Staplern eingespart werden.” Durch
eine umfassende Digitalisierung vieler
Prozesse habe das Unternehmen viel
Zeit, Geld und Ressourcen gespart.

ausgerdumt, in der eigenen Container-
lagerhalle eingelagert und nach den Ar-
beiten wieder sicher an ihren Platz ge-
bracht, so der Umzugsdienstleister.
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Tatsachlich einzigartig
Das Unternehmen als Marke

Im 14. Teil unserer ,Praxis-Tipps”, die wir in Kooperation mit dem DMG Campus, dem
Bildungsinstitut fur die Mdbellogistik, erstellen, geht es um die Markenbildung eines Un-
ternehmens. Und fir die steht ganz am Anfang eine Sanduhr. Eine Sanduhr?

Frank Breitschwerdt ist Inhaber der
Diisseldorfer Kommunikations-Agen-
tur 100 Punkte und im Mai fiir ein neues
Campus-Seminar zum Thema ,,Unter-
nehmertum® einer der beiden Dozen-
ten (siehe Infokasten auf Seite 48). Thn
fragten wir, wie Unternehmer eine Mar-
ke bilden konnen.

Am Anfang steht die
ehrliche Analyse

,,Jm Grunde ist der Prozess zur Marken-
findung sehr einfach zu vollziehen®, er-
klart Breitschwerdt. ,,Man muss sich
das Vorgehen wie eine Sanduhr vorstel-
len. Am Anfang steht ein umfassender
Analyseteil: Wo steht meine Firma heu-
te? Wo will ich mit ihr hin? Wer, und
vor allem wo, sind meine Zielgruppen
und wie grof} sind diese?*

Foto: Adobe stock

Nach der ehrlichen und griindlichen Be-
standsaufnahme geht es in einem zwei-
ten Schritt an die bisherige Kundschaft.
Diese soll auf die gleiche Weise befragt
werden, worin sie die Stirken des eige-
nen Unternehmens sieht und was es be-
sonders gut konne.

Diese Aussagen miissten immer weiter
konzentriert und eingedampft werden,
bis man zu der engen Verbindungsstel-
le der beiden Glaskolben einer Sanduhr
kiime, dem Nadel6hr. ,,Und das genau
ist die entscheidende Positionierung, zu
der ein Unternehmer kommen muss.*

~Immer nur einer kann
der Giinstigste sein”

Es konne ndmlich im Markt immer
nur einen geben, der am giinstigs-
ten ist. ,,Alle tibrigen brauchen einen

Zusatznutzen, um ihre Leistung zu ver-
kaufen®, erkldrt der PR-Profi. ,,Wer im-
mer nur Uber den Preis verkauft, be-
schneidet sich selbst. Wer einen
Zusatznutzen generieren kann, der
fiir die ausgewéhlte Kundschaft einen
Mehrwert bietet, der sei in der Lage,
auch héhere Preise zu verlangen.

,Viele kleine Anbieter, die gerade so
iiber die Runden kommen, argumentie-
ren nur iiber den Preis. Im Zweifelsfalle
ruftein solcher Unternehmer also immer
einen Preis auf, der stets einen Ticken
geringer ausféllt als der von einem an-
deren Anbieter. Genannt wird das Argu-
ment, dass seine Klientel nur den giins-
tigsten Preis haben wolle. Aber das ist

»Es gibt immer nur einen, der der Gilins-
tigste sein kann”, sagt PR-Profi Frank
Breitschwerdt. ,,Alle anderen brauchen
einen Zusatznutzen, um ihre Leistung zu

verkaufen.”




Die Marke macht den Preis: Audi und Skoda
sind fiir Frank Breitschwerdt gute Beispiele
fiir emotionale Kaufentscheidungen.

nicht wahr. Da geht es um Convenience,
um Vertrauen, denn man braucht das
Vertrauen der Kunden.* Wer immer mit
dem gilinstigsten Preis den Auftrag hole,
mache zwar gute Umsitze, aber keinen
Gewinn. ,,Da hapert es bei ganz vie-
len. Es ist dann eine unternehmerische
Entscheidung, damit zufrieden zu sein,
pro Umzug einen Reingewinn von viel-
leicht nur 100 Euro zu machen. Aber
wer ein hochpreisiges Unternehmen hat,
der muss sich etwas anderes einfallen
lassen. Er muss sich als Marke positio-
nieren und auch kommunizieren.*

Um einen Auftrag zu holen, muss ein
potenzieller Kunde glauben, dass Fir-
ma xy diesen Zusatznutzen am besten
erbringe. ,,Das ist im Grunde eine Mar-
ke*, sagt Breitschwerdt.

~Marken stehen fiir ein Image,
ein Audi ist kein Skoda"

Was Marken in einem Konsumenten aus-
l6sen, erklart Kommunikationsprofi Frank
Breitschwerdt am Lieblingskind der Deut-
schen, am Automobil. ,Ein Auto ist ein Auto”,
sagt er. ,Aber ein Mazda hat einen ganz an-
deren Kaufpreis als ein Mercedes. Der groR-
te Unterschied liegt in der Marke begriindet.
Natirlich hat es auch etwas mit Qualitat zu
tun, mit Ressourcen, mit Produkten, aber
ein Kaufentscheid wird immer emotional
getroffen.”

Rationale Griinde seien dennoch notwendig
und wichtig, wer keine Qualitat biete, konne
auch niemals eine gute Marke kreieren. Das
sei die Grundvoraussetzung, sich mit die-
sem Prozess auseinanderzusetzen und die-
sen Weg zu gehen. ,Aber wenn ein Kunde
bereit ist, flir ein Auto, um damit von A nach
B zu kommen, 30 oder 40 Prozent mehr zu
bezahlen, als er bei einem Vergleich eigent-
lich musste, dann ist das nur auf die Marke
zurtickzufuhren”, sagt Breitschwerdt.

Automobilbereich als

Blaupause fiir den Umzug

Gerade der Automobilbereich funktioniere
sehr gut als Blaupause fur den Umzugsbe-
reich, um die Positionierung einer Marke zu
erklaren: ,So steht Volvo heute fiir Sicher-
heit, Mercedes fir Luxus, BMW fir Fahrfreu-
de und Audi fur den technischen Vorsprung.”
Die Marken hatten sich nach einer umfas-
senden Analyse einer oder mehrerer még-
lichen Zielgruppen - und daraus folgend
auch, welche Stiickzahlen sie im Markt mit
einer entsprechenden Positionierung ab-
setzen kénnten - auf dieses eine Merkmal

ausgerichtet. Das konne man am Beispiel
des VW-Konzerns recht gut ablesen: ,Die-
ses Unternehmen ist mit einem Multimar-
kenangebot prasent, welches im Grunde
fur jede Zielgruppe das richtige Auto anbie-
tet, obwohl ein Skoda eigentlich nichts an-
deres ist als ein Audi. In beiden Fahrzeugen
werden unzahlige baugleiche Teile verwen-
det. Es sieht nur ein bisschen anders aus.”
Letztlich sei es nur das Gefuhl, das einem
vermittle, ein Audi sei etwas vollig anderes
als ein Skoda.

Auch die Gruppe der

Markenverweigerer bedienen

halt Breit-
schwerdt auch die Marke Dacia aus dem

Fir ausgesprochen schlau
Renault-Konzern: Deren Werbeclaim ,Das
Statussymbol fir alle, die kein Statussym-
bol brauchen”, richte sich explizit an die
Gruppe der sogenannten Markenverwei-
gerer. ,Dennoch fahrt jeder Dacia-Kau-
fer aber eine Marke”, erklart er. ,Das ist
Quatsch, was damit vermittelt wird. Ein Da-
cia-Fahrer zeigt der Welt, dass er protes-
tiert, dass ihm ,value’ wichtiger ist als ein
Image.” Man wiirde jedoch mit Sicherheit in
China ein deutlich glinstigeres Auto als ei-
nen Dacia erhalten.

,Aber all das spielt in so eine Kaufentschei-
dung mit rein und lasst sich auf alle bekann-
ten Marken ubertragen: Ob man eine Jeans
von Joop anhat oder von H&M, ist qualitativ
kein groBer Unterschied. Beide werden so-
gar hoéchstwahrscheinlich in derselben Fab-
rik gefertigt. Aber die Marke bestimmt den
Unterschied.”

Eine Kooperation von

der

spediteur

DMG CAMPUS

Das Bildungsinstitut fiir die Mobellogistik
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~Wer allen gefallen will,
gefillt niemandem”

»Man darf einen Leitspruch nicht ver-
gessen: ,Wenn du versuchst, allen zu
gefallen, gefillst du keinem richtig.

Zuriick zur Sanduhr: Ist die Positio-
nierung gefunden, geht es im nachsten
Schritt darum, diese tiber alle moglichen

Kommunikationsmodelle auszuspielen.
Im ersten Schritt steht die Integration
der eigenen Mitarbeiter, denen die Aus-
richtung versténdlich erklart und dar-
gebracht werden muss. ,,Denn als Mar-
kenbotschafter sind die Mitarbeiter fiir
die Umsetzung der Positionierung ver-
antwortlich, folglich miissen sie genau
wissen, was das eigene Unternechmen

besonders gut kann und herausgestellt
wissen will®, so der Markenexperte.
Erst im ndchsten Schritt wird die ex-
terne Kommunikation auf die neue Po-
sitionierung angepasst. ,,Das betrifft
das kleine Facebook- oder Instagram-
Posting genauso wie die Darstellung
auf der Website: Es muss auf den ers-
ten Blick fiir einen moglichen Kunden
klar sein, wofir die Unternehmensmar-
ke steht, was es besonders gut kann.* Er
lacht. ,,Du haust eben immer wieder auf
dieses eine Thema drauf.*

SEO vs.
Alleinstellung

Google hat der Unternehmerwelt Gber Jah-
re beigebracht, die richtigen und auch még-
lichst viele Schlusselbegriffe auf der eige-
nen Website unterzubringen, um gefunden
und besser gerankt zu werden. Heute fin-
det man bei Umzugsspediteuren, die ihre
Webseiten pflegen, in der Regel alle bran-
cheniiblichen Schliisselbegriffe: Sie alle kon-
nen ,internationale Umzuge“, ,Einlagerung",

.Selfstorage”, ,,Aktenlogistik”, ,Buroumzuige”,
»~Maschinentransporte” und vieles mehr.

Der Schlussel fiir den Erfolg einer Marke
ist fur Kommunikationsprofi Frank Breit-
schwerdt der Einsatz einer richtigen Beglei-
tung: eines passenden Adjektivs. ,All das
hat seine Berechtigung im Netz”, erklart
er. ,Aber ich kann einen internationalen
Umzug ja auch ,vertrauenswiurdig’ ausfih-
ren. Oder man bietet einen ,zuverlassigen’
Seniorenumzug an. Oder einen ,sicheren’
Buroumzug.”

Mit den richtigen Beiworten lieRe sich im-
mer spielen, denn SEO-seitig miisse man
weiter solche Begriffe auffangen und bedie-
nen. ,Trotzdem ist es entscheidend, den Fo-
kus auf das eine Kaufkriterium zu setzen.”
Nur wer etwas gut kdénne, sei in der Lage,
eine Zielgruppe mit seinen Fertigkeiten an-
zusprechen. ,Diesen Schritt vollzieht man ja
selbst auch bei einer Googlesuche, dass man
den fir sich selbst wichtigsten Faktor mit
einbezieht. Das ist der so genannte ,Discri-
minator’, also das, wodurch sich ein Unter-

nehmen von allen anderen unterscheidet.”




Opel mustert aus
Zweiter Fruhling fir Umzugs-Movano
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Der Movano, ein typischer Vertreter der Sprinterklasse, wurde jahrelang von , Opel Rent”
mit einer auffalligen Optik von fast jedem Opel-Handler an private Umzugskunden abge-
geben. Jetzt landen viele der ausgemusterten Umzugsesel im Abverkauf.

Teuer war und ist Umziehen mit ithm
nie gewesen: In der Regel wird der
Opel Movano von den Vermiethind-
lern der Opel-Rent-Plattform zum Ta-
gessatz von 70 bis 80 Euro abgegeben
— 100 Kilometer inklusive. Auch wenn
der Autovermieter keine Zahlen heraus-
gibt: Der Movano hat sich zum Erfolgs-
modell im Fuhrpark entwickelt. Nicht
ganz unschuldig daran ist seine auffal-
lige Beklebung. Aber er punktet vor al-
lem durch innere Werte, die ihn iiber
das Gros der Baumarkt-Transporter
hinausheben.

Basis ist ein Renault-
Nissan-Opel-Kleinlaster

Der Movano B wurde elf Jahre lang ge-
baut, von 2010 bis 2021. Ein wasch-
echter Opel ist er nicht, er teilt sich
Plattform und Antrieb mit seinen
Schwestermodellen Renault Master II1
und Nissan NV400. In die Vermietung
wanderte er zumeist mit dem 2,3-Liter-
Diesel-Motor mit 131 PS.

Fiir den Einsatz im Opel-Rent-Verleih
wurde der Movano mit einem klassi-
schen Mobelkoffer ausgestattet — ob
Opel dabei, wie bei der Fahrzeugaus-
wahl, auf die Aufbauten mehrerer Her-
steller zurlickgreift, ist nicht bekannt.
Der Datensatz flir ein Modell, der uns
vorliegt, gibt die Innenmalle des Kof-
fers mit 4,10 Meter Liange und 2,11
Meter Breite an. Dieser Koffer ist ru-
dimentdr auf seinen Spezialeinsatz
Umzug ausgestattet — je nach Variante
kommt er mit je einer beziechungsweise
zwel Zurrosenleisten an den seitlichen

Sein groBes Laster hei3t ,,Umzug": Der Spezial-Movano war und ist Opels Vermietschlager.

Bordwinden. Serienmifig ausgestattet
ist er mit einer Dhollandia-Hebebiih-
ne — diese ist mit bis zu 750 Kilo be-
lastbar, der Mobelkoffer vertrdgt eine
Gesamtzuladung von 850 Kilo. Fiir den
kleinen Privathaushalt mag das reichen,
das Volumen gibt Opel mit 20 bis 22
Kubikmetern an. Das verhéltnisméBig
schlechte Kampfgewicht liegt auch an
seiner lippigen Aussatttung: Serienma-
Big verbaute Extras wie Klimaanlage,

~Das ist alles nur geklaut”

Navigationssysteme oder auch die elek-
tronische Einparkhilfe fressen einige
Kilos Zuladung weg. Immherin wurde
auf eine Automatikschaltung verzich-
tet. Das Kofferdach ist klassentypisch
transluzent gefertigt. Highlight des aus-
rangierten Movanos ist die eingangs er-
wihnte Beklebung als Umzugskarton —
ob das als Kaufargument fiir einen der
Ausgemusterten reicht, lasst sich nur in-
dividuell entscheiden.

Opel lehnt sich mit seinem Werbespruch ,We like to move

it!"” an einen erfolgreichen Ohrwurm von 1994 an: Die Kombo

,Reel 2 Real feat. The Mad Stuntman” erreichte damals mit ,,1

like to move it” europaweit hohe Platzierungen. Seinen ,.zwei-

ten Fruhling” erlebte der Song 2005, im Animationsfilm ,Ma-

dagascar”, als Tanz der Lemuren.

Foto: Dreamworks SKG
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Der Selfstorage-Milliardar
Der Mann, der Shurgard kaufte

Er baute mit Public Storage die grol3te Selfstorage-Kette Nordamerikas auf und schluckte
2006 den europaischen Marktfihrer Shurgard: Der 1933 geborene und 2021 verstorbene
Bradley Hughes hat das weltweite Marksegment Selfstorage mitgeformt wie kein Zweiter.

The all american dream: Bradley Hughes in
den 1970er Jahren vor seiner ersten Selfsto-

rage-Anlage in Kalifornien.

Dass ein Selfstorage-Unternehmen zu
den 500 wichtigsten Firmen eines Lan-
des gehort und als solches an der Bor-
se gehandelt wird, ist eine echte Sel-
tenheit: Public Storage, die 1972 von
Bradley Hughes gegriindete Lagerket-
te, hat genau das geschafft. Lagerab-
teile mit einer Kapazitét von knapp 1,6
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Nicht mehr wegzudenken: Public Storage ist
Marktfihrer in den USA.

Millionen Quadratmetern gehoren heu-
te dem Unternehmen in den USA und
Europa.

Starb mit bis 4,1
Milliarden US-Dollar

Hughes, 1933 in Oklahoma geboren,
studierte Betriebswirtschaftslehre an
der University of Southern California
und graduierte 1957 mit einem Bache-
lor of Science. Was er in den 15 Jah-
ren nach seinem Abschluss und bis zur
Griindung von Public Storage machte,
ist weder bei Forbes, Bloomberg, Wi-
kipedia und Co. nachzulesen. Doch die
Geschichte von Hughes, er starb im Au-
gust 2021 und laut verschiedener Quel-
len mit einem Vermdgen von 2.4 bis 4,1
Milliarden US-Dollar, ist ein Meister-
stiick in Sachen Unternehmensaufbau.
Seine 1972 mit seinem Geschéftspart-
ner Kenneth Q. Volk Jr. gegriindete Fir-
ma ,,Public Storage* war damals nicht
mehr als eine einzige Lageranlage in
Kalifornien.

Durch geschicktes Investment baute das

Duo das Geschift aus und expandierte
rasch. Und wuchs. Von 1980 bis 1991
war Bradley Hughes Prisident und Co-
CEO von Public Storage, danach stieg
er zum Vorsitzenden und CEO des Un-
ternehmens auf. Diese beiden Positio-
nen hielt er bis zu seiner Pensionierung
2002 inne. Jedoch blieb er bis kurz vor
seinem Tod als Mitglied des Vorstands
aktiv. Als er starb, beschiftigte Public
Storage mehr als 5.000 Mitarbeiter an
knapp 2.900 Einrichtungen in 39 Bun-
desstaaten. 2020 erwirtschaftete das
Unternehmen einen Jahresumsatz von
3,6 Milliarden US-Dollar. Die 2006 ge-
kaufte Tochter Shurgard, immerhin mit
rund 250 Einrichtungen in sieben eu-
ropdischen Léndern der Marktfithrer
in Europa, macht tatsdchlich nur einen
kleiner Teil des Unternehmens und des
Gesamtumsatzes aus.

Rennpferd-Enthusiast,
Krankenhaus-Griinder

Privat war Hughes als Besitzer und
Zichter von Rennpferden recht erfolg-
reich; doch nicht alles, was er anfasste,
wurde zu Gold. So ging das von ihm ge-
griindete ,,Parkes Hughes Cancer Cen-
ter* in Minnesota 2007 in den Konkurs,
da den Inhabern die medizinische Zu-
lassung entzogen worden war.

Im Sommer 2019, spendete Hugh Brad-
ley der Universitit, an der er damals
studiert hatte, laut Los Angeles Times
rund 400 Millionen Dollar.

Er starb wenige Tage vor seinem 88 Ge-
burtstag, die Todesursache wurde nie
bekannt gegeben.
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Anhéanglich: Das Mobelkoffer-Duo von Schutz verstaut rein rechnerisch 47,5 Kubikmeter und damit in etwa so viel wie eine Wechselbriicke.

Das doppelte Flottchen
Mansholts mautfreier Siebentonner

Lkw-Fahrer sind eine schwindende Spezies in der Logistik, zudem setzen Spediteuren die
Mautgebiihren zu. Umziige Mansholt aus Ganderkesee hat viel Geld in die Hand genom-
men und will mit seinem neuen Gespann zwei Fliegen mit einer Klappe schlagen.

.Komfortabel” umschreibt nicht nur die Fede-
rung: Der Fahrerplatz (Bild I.) erinnert mit

Navi und Multifunktionslenkrad stark an Auch ein ein doppeltes Flottchen: Firmenchef Niko Mansholt (r.) mit seinem Fahrer, der den

einen Pkw. Neuen lenken darf.



Eine der groBten Herausforderungen ei-
nes jeden Logistikers besteht nur aus
zwel Buchstaben: ,,BE“. Immer we-
niger Berufskraftfahrer mit dem Lkw-
Fiihrerschein sind greifbar. Viele pfif-
fige Losungen sind daher rund um den
Ausbau der 3,5-Tonnen-Klasse die letz-
ten Jahre entstanden. Eine der jlingsten
kommt aus Ganderkesee und wird von
Umziige Mansholt eingesetzt.

,unser Neuer ist fur die Fiihrerschein-
klasse BE gebaut, fiir ihn ist kein 95er*
notwendig®, erkliart Eike Westermann,
der seit tiber zehn Jahren bei Mansholt
ist und seit Januar auch eine Prokura
fiir das Unternehmen inne halt. ,,Er ist
mautfrei und sowohl fiir den Nah- als
auch Fernverkehr geeignet.*

Der Mobelzug baut auf einem Merce-
des Sprinter auf — unter der Haube ist
der letzte V6-Motor der Schwaben ver-
baut, der bis zu 190 PS an die Neun-
Gang-Automatik liefert. Die Zug-
maschine kommt mit Vollaustattung
inklusive aller Fahrerassistenzsysteme.
Das heil3t, der Kleinlaster kommt mit
einer iippigeren Ausstattung als so man-
cher Pkw, denn vom automatischen Ab-
standshaltesystem mit aktivem Brem-
sassistent iiber Spurhaltehelfer bis hin
zum Parkpaket hat der smarte Flitzer al-
les an Bord.

Mit zwei Sitz- und Schlafpldtzen ist

der Leicht-Lkw solide ausgestattet: Die
Schlafkabine stammt von ABC Aeroli-
ne und ist der ,,Deepsleeper®, eine Fah-
rerhausverldngerung mit Hochdach.
Optisch ist die Kabine dadurch ein ech-
ter Clou, von aullen schaut die Dach-
kabine nur wie ein klassischer Wind-
abweiser aus. Die zweite Liegefliche
hinter Fahrer- und Beifahrersitz ist zur
kommoden Sitzflaiche mit Tisch umbau-
bar — oder eben genau andersrum. Eine
Standheizung sorgt dafiir, dass es auch
bei Minusgraden in der Fahrerkabine
kuschelig bleibt.

Bis zu 47,5 Kubikmeter
und 2,9 Tonnen Ladung

Die wichtigste Ausstattung liegt jedoch
aullerhalb der Fahrerkabine: Die Rede
ist von den beiden Mobelkoffern. Die
Aufbauten stammen von Schutz Fahr-
zeugbau und kommen mit einer lichten
Innenhohe von 2,45 Meter — der viel-
zitierte Schrankklassiker Pax liele sich
also auch montiert aufrecht transportie-
ren. Der Aufbau auf der Zugmaschine
ist 3,70 Meter lang, der Anhédnger sogar
5,04 Meter. Mit der Breite von 2,23 Me-
ter und der Innenhohe lassen sich also
rein rechnerisch bis zu 47,5 Kubikmeter
Ladung verstauen und somit in etwa so
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Lange lauft eben: Die beiden Mébelkoffer
werden durch eine breite Transportschiene
verbunden und lassen sich so in einem

Rutsch beladen.

viel wie bei einem Standardwechselkof-
fer. Eine Durchladefunktion sowie eine
vier Meter lange Alurampe lassen in der
praktischen Nutzung die Grenze zwi-
schen ,,groBem und ,kleinem™ Lkw
nahezu verschwimmen.

Leer wiegt das Gespann ohne Besat-
zung 4,14 Tonnen; da es als Siebenton-
ner anrollt, betrigt die Zuladung bis zu
2,86 Tonnen. Zusitzliche Blattfedern
und eine verstirkte 3,5-Tonnen-Anhén-
gerkupplung sorgen fiir die Stabilitét.
Rund 85.000 Euro haben die Manshol-
ter sich das smarte Duo kosten lassen.
Ans Steuer darf daher nicht jeder: ,,Un-
ser langjéhriger Fahrer, der seinen bis-
herigen BE-Zug sehr gut gepflegt hat,
darf jetzt der neue Fahrer sein®, erklért
Eike Westermann.

* Wird seit Mai 2021 nicht mehr ausge-
stellt, der Nachfolgeeitrag im Fihrer-
schein heiBt ,Fahrerqualifizierungs-
nachweis".

Klappt doch einwandfrei: Der zweite Schlafplatz lasst sich hinter Fahrer- und Beifahrersitz realisieren, wahrend das Tischlein verschwindet (Bild I.

u. Mitte). Die fest verbaute Koje liegt im Obergeschoss (r.).
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Goesch auf Reisen
Beschaffungsmethoden

Mitarbeiter, die pfiffig sind und gut improvisieren kénnen, sind ein Plus fur jede Firma.
Wenn diese jedoch ihre vermeintliche Bauernschldue gegen den Chef einsetzen, um die
Firma abzuzocken, darf unser Kolumnist Thomas Goesch deren Tricks aufdecken.

Das ist doch alles nicht mehr normal, denken sich eini- achtzig den Liter horte sich nicht so schlecht an. Selbst wollte er
ge umtriebige Gesellen im Gewerbe und ergreifen die  das Zeug nicht kaufen, er setzte deshalb seinen Onkel darauf an.

Eigeninitiative. Man wollte der Sache auf dem Grund gehen, da man kriminelle
Machenschaften vermutete.
Die Tankmethode Als der Onkel den Stoff zum vereinbarten Zeitpunkt kaufen

Es ist verwunderlich, wenn immer derselbe Kollege freiwil- ~ wollte, legten sich Sohn und Vater Spediteur auf die Lauer. Man
lig mit allen Lastwagen tanken fahrt. Mit der Flottenkarte ist ~ wollte 200 Liter kaufen und sollte dreihundertsechzig Euro in
es nicht nachvollziehbar, denkt dieser Jemand und wenn ein  bar bereithalten. Die Ubergabe fand in einem Garagenkomplex
paar Tropfen Diesel in einen kleinen Kanister daneben trop-  statt. Als das Garagentor aufging, standen darin sechs Zweihun-
fen, wird es schon keiner merken. Finf Liter fiir neun Euro  dert-Liter-Fasser und viele Kanister mit Diesel.

sind bei ihm im Angebot und bei den Preisen an der Tan- Der Verkdufer kam dem Onkel sehr bekannt vor: Es war ein
ke ein Schnippchen. Davon kannst du aber nicht so schnell ~ Fahrer aus der Spedition seines Bruders. ,,Warte einen Moment*,
reich werden, es sei denn, man betreibt den Dieselklau im  sagte der Onkel zum Verkéaufer, ,,ich muss mein Auto eben ho-
grofBen Stil. len, dann kénnen wir einladen.

Das dachte sich auch der freiwillige Tankwart: Er parkte sei- ,,Nein®, sagte der Verkaufer, ,,es wird hier gleich vollgetankt.*
nen eigenen Pkw neben der Tankstelle und hatte somit im- ,,Auch das ist okay®, sagte der Onkel, ,,ich rufe nur schnell mei-
mer leere Kanister zur Hand. Rausgekommen wére dieser  nen Sohn an, dass er mit seinem Auto kommt.* Er ging um die
Diebstahl vielleicht gar nicht, wenn da nicht der Sohn vom  Ecke, um ungestort zu telefonieren. Er rief natiirlich nicht sei-
Chef ein offenes Ohr gehabt hitte und dem unseridsen An- nen Sohn an, sondern die Polizei und seinen Bruder.

gebot, welches er um tausend Ecken erhalten hatte, nach- Es dauerte auch nicht lange und die Blauménner waren vor Ort.
gegangen ware. Diesel in kleinen Mengen fiir einen Euro  Der Spediteur war schockiert iiber die Machenschaften seines

Foto: Adobe stock



Mitarbeiters.

Sehr schnell war der Fahrer gestéindig, denn er war er auf fri-
scher Tat gestellt worden. Diesen Dieselklau, so gestand er, be-
trieb er seit ungefihr vier Wochen. Er habe schon geahnt, dass
die Kraftstoffpreise stark ansteigen wiirden und hétte fiir sich
selbst immer wieder mal einen Kanister voll abgezapft. Da er
aber mittlerweile so viel beiseite geschafft habe, dachte er sich,
das kann man weiter und billiger als an der Tanke verkaufen.
Tatsédchlich fand er gentigend Abnehmer, um damit im grof3en
Stil Geld zu machen.

Die Umzugshelfermethode

Auf Ebay-Kleinanzeigen wird jeder fiindig, auch der, der etwas
dazu verdienen muss. Am Wochenende arbeiten viele Spedi-
teure nur noch in Ausnahmefallen, um ihre Mitarbeiter zu ent-
lasten. Deren Mitarbeiter nutzen diese Freizeit gerne mal aus,
fahren dann mit den Sprintern vom Spediteur kleine Umzii-
ge selbst und verdienen sich so eine schnelle Mark am Chef
vorbei.

Der Sprinter kostet natiirlich nichts, denn welcher Chef gibt
seinem Mitarbeiter nicht das Auto fiir den eigenen Transport?

Wenn dann aber nach dem Wochenende der Sprinter mit leerem

Zur Person

Thomas Goesch kommt aus
Lauenburg, der sudlichsten
Stadt Schleswig-Holsteins, ist
ehemaliger Umzugsspediteur
und seit Mai 2011 fur die DMG
in Sachen Arbeitsschutz, Um-
zugsberatung und als Dozent
unterwegs. Sein Motto heil3t
wie seine Kolumne: ,Goesch
auf Reisen”.

Umzugstipp Nr. 47: Der Diibel

Kennst du dich mit Dibeln aus? Im Bereich Befestigungstechnik hat
sich sehr viel getan, was dem Fachmann die Arbeit oft sehr erleich-
tert. Doch nicht allein die Technik ist ausschlaggebend: Diibel, die
nicht richtig sitzen, kdnnen groRe Schaden, aber auch schwere Un-
falle verursachen. Die Baustoffarten und Bohrverfahren sind aus-
schlaggebend fur die verschiedenen Haltearten wie kraftschlis-
sig, formschlissig und materialschlissig. Ein Kunststoffspreizdiibel
soll sich nach oben und unten spreizen, damit er sich bei Belastung
nicht rauszieht. Und eine Schraube wird niemals eingeschlagen. Die
Schraube muss in den meisten Fallen ldnger als der Dubel sein und
somit das Loch tiefer gebohrt werden. Das Bohrloch nach Méglich-
keit aussaugen, damit der Dibel entsprechend passt.

Euer Thomas
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Tank und tausend Kilometern auf der Uhr zurtickkommt, fragt
man sich schon, was damit getrieben wurde.

Wenn dann noch der Blitzerbrief mit einer Geschwindigkeits-
iiberschreitung in einer Baustelle nahe Miinchen kommt, das
Unternehmen aber im Norden anséssig ist, sollte man hell-
horig werden. Fragt man dann seine Mitarbeiter, ob sie et-
was iiber den Kollegen wissen, der 6fters mal einen Sprinter
braucht und bekommt von denen gesagt, ja, er besorge sich
regelméBig Auftrage von Privatkunden und man helfe ihm da-
bei fiir einen Obolus, sollte das dem Chef zu denken geben.
Zu hundert Prozent geht der Fuhrlohn dann in die Taschen
der Mitarbeiter und der Chef kommt fiir die Diesel- und Fahr-
zeugkosten auf. Das ist doch schon mehr als dreist!

Die Renovierungsmethode

Einige Umzugsunternehmen bieten auch die Renovierung der
alten Wohnung mit an. Wenn dann aber diese Auftrige fast
gegen null gehen, weil die Mitarbeiter — oder besser ein Mit-
arbeiter — den Kunden so lange belatschern, bis der Kunde
den Mitarbeiter am Unternehmen vorbei beauftragt, ist das
nicht verwunderlich. Auch hier wird der Firmensprinter kack-
frech zum Einkauf der Renonierungsmaterialien genutzt. Re-
gelmifig ist dann dieser ,,Renovierungsfachmann® montags
und freitags krank, angeblich aufgrund von Kontakt mit Coro-
na infizierten, er sei gar selbst infiziert oder es liege auch nur
ein Verdacht auf Corona vor. Nun ja. Keiner mochte schliel3-
lich einen Kranken in der Truppe haben. Und er hat dann so
eben frei.

Diese Freizeit nutzt er dann und malert bei den Umzugskun-
den deren Hiitten. In der Firma haut er seinen Kollegen den
néchsten Tag aufs Brot, wieviel er doch am Wochenende wie-
der nebenbei verdient habe.

Ein Ende dieser Methoden ist nicht abzusehen. Und ich moch-
te nicht wissen, wieviel Kohle am Chef vorbei verdient wird.
Achtet auf UnregelmaBigkeiten.

Euer Thomas Goesch (thomas.goesch@dmg-ag.com)

Foto: adobe stock/Wayhome Studios
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Bocker Akku-Anhanger-Schragaufzug Junior 24e

Bocker Maschinenwerke hat seinen ersten Anhanger-Schragaufzug mit Akku und
230-Volt-Ladetechnik entwickelt: Der neue ,,Junior 24e“-Elektroaufzug lasst sich an je-

der Schuko-Steckdose innerhalb einer Stunde bis zu 80 Prozent aufladen und kann so

auch an Orten ohne Stromanschluss eingesetzt werden. Der E-Motor des Mébellifts trans-
portiert Lasten mit einem Gewicht von bis zu 250 Kilo, ausfahren lasst sich der Lift auf bis
zu 24 Meter. Ohne Stromzufuhr bewaltigt der Akku-Schragaufzug laut Bocker mindestens
25 Auf- und Abfahrten, Auf- und Abbau mit eingerechnet. Eine verbaute
Stop-and-Go-Automatik soll zusatzlich den Stromverbrauch minimieren.

Dariiber hinaus kommt der Junior 24e mit einem neu entwickelten Fahr-

gestell und Aufbau: Die vier Kurbelfallstitzen sind fest montiert und las-

sen sich schnell schwenken, ausziehen und absenken.

www.boecker.com

Foto: Bocker

Renault Trucks Master , Trafic Red Edition”

Neue Fahrzeugfront, Innenraum,

neuer Motor und neue Fahrerassistenz-

neuer

Systeme - Renault Trucks startete Anfang
2021 die Markteinfihrung seines tberarbei-
teten Master mit der exklusiven ,Red Edi-
tion”. Dieses Austattungspaket gibt es fur
alle Modellausfiihren, egal ob Kastenwa-
gen, Fahrgestell oder Plattform-Fahrgestell.
Neu in der leichten Nutzfahrzeugklasse bei
Renault war damit auch ein 150 PS starker
Dieselmotor, der 385 Nm Drehmoment be-
reitstellt und zunachst exklusiv in der Red

Bockmann Tieflader-Kastenaufsatz

Bockmann erweitert seinen Klassiker un-
ter den Pkw-Anhangern, den Tieflader, um
einen neuen Kastenaufsatz. Der neue 35
Zentimeter hohe Kastenaufsatz ist aus ei-
nem 2,5 Zentimetern dicken Hohlkammer-
profil aus eloxiertem Aluminium gefer-
tigt. Die Flachenunterbrechungen auf den
Alu-Profilen sollen dem Kastenaufsatz eine

unempfindliche Oberflachenstruktur mitge-
ben. Die neuen Klappscharniere fiir das Off-
nen der einzelnen Elemente werden durch
Splintbolzen mit Federsicherungen gesi-
chert. Gleichermalen lasst sich der Kasten-
aufsatz durch einen Winkelhebelverschluss
sicher schlieBen.

Eine weiterer Besonderheit des neuen

Fots: Béckmann

Edition verbaut wurde. Mitte 2022 soll ein
weiteres Sondermodell die Reihe erweitern,
der ,Master Trafic Red Edition". Er wird spe-
ziell fur Dienstleistungs- und Handwerksbe-
triebe gebaut. ,Die Edition betont die Wich-
tigkeit leichter Nutzfahrzeuge fiir Renault
Trucks”, hei3t es in der Mitteilung des Lkw-
Bauers. ,Mit einer Steigerung des Umsat-
zes von mehr als zehn Prozent pro Jahr in
den letzten vier Jahren verzeichnen wir eine
konstante Zunahme in diesem Segment.”
www.renaultrucks.com

Kastenaufsatzes ist die Option, mehrere
Aufsatze zu stapeln.
www.boeckmann.com
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Kriminelle Energie
Manipulierter Vollschrott auf Tour

Fotos: Polizei Koblenz

Anfang Mirz
kontrollierte  die
Schwerverkehrs-
kontrollgruppe
der Verkehrsdi-
rektion Koblenz
auf einem Rast-
platz der A3 einen
12-Tonner  einer

osteuropdischen Spedition. Der Lkw war mit circa zwei Ton-
nen Stiickgut beladen und auf dem Weg nach Stiddeutschland.

Zunéchst stellten die Kontrolleure fest, dass der Fihrerschein
des Fahrers bereits im Dezember 2021 abgelaufen war — der
39-Jéhrige fuhr also ohne giiltige Fahrerlaubnis. Auch seine
Fahrerkarte war ungiiltig und durfte nicht mehr fiir Lenkzeit-
aufzeichnungen genutzt werden. Die Fahrt war damit zu Ende.
Bei der technischen Uberpriifung ging das Elend dann weiter:
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Den Kontrolleuren fielen ein erheblicher Olverlust am Mo-
tor, ein Mangel an der Bremsanlage und zwei abgefahrene
Reifen an der Hinterachse auf. Dem Fahrer konnte das nicht
unbemerkt geblieben sein, sein eingebauter Fahrtenschreiber
hatte dauerhaft auf eine Sicherheitsverletzung und eine Ge-
berstorung hingewiesen. Doch der Fahrer sagte nichts zu den
Vorwiirfen, folglich lie die Polizei seinen Lkw in eine Fach-
werkstatt abschleppen.

In der Werkstatt folgte eine intensive Nachsuche, die klar
zeigte: der Tacho wurde manipuliert und — das wiederrum
klingt beinahe erstaunlich, wenn man den maroden gesamt-
zustand des Lkw im Kopf behilt — das absolut ,,fachmén-
nisch®, wie die Polizei in ihrem Bericht schrieb. Durch die
Eingriffe in die Geritetechnik hatte der Fahrer die Moglich-
keit, Ruhezeiten im Fahrtenschreiber aufzuzeichnen, obwohl
das Fahrzeug tatsichlich gelenkt wurde. Fast schon neben-
sdchlich darf man erwihnen, dass auch an der AdBlue-An-
lage kraftig geschraubt worden war. Mit gedndertem Abgas-
verhalten blies der Laster deutlich mehr Schadstoffe aus als
erlaubt. Fahrer und Unternehmen erhielten Anzeigen, die
Spedition muss alles ordnungsgemaf riickbauen.

Die sorgfiltige Manipulation der Bauteile macht schon
Angst, was fiir eine tickende Zeitbombe da unterwegs war —
und immer wieder ist es erstaunlich, dass irgendjemand frei-
willig da hinters Steuer kriecht, sagt kopfschiittelnd
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im neuen Zuhause

der Mobellogistik.

Jeden Tag ziehen in Deutschland tausende von
Haushalten mit unserer Hilfe in ein neues Zuhause.

ProMovers bietet ab sofort der Mébellogistik ein eigenes,
ganz neues Zuhause. Wir gewahrleisten einheitliche
Qualitatsstandards, praktische Losungen und zukunfts-
weisende Ideen fir die unternehmerischen Heraus-
forderungen von morgen.

ProMovers bietet den fihrenden Mébellogistikern bereits
nach klrzester Zeit eine aktive Plattform zum Austausch,
zur Kooperation und zur Verbesserung lhrer Unternehmen.

Klingeln Sie doch einfach mal durch. Ich freue mich auf unser

Gesprach.

ProMovers. Das neue Zuhause der Mébellogistik.

V

-‘
y

Sue Ann Becker
Geschiéftsfuhrerin ProMovers e.V.

SueAnn@ProMovers.de
06145 - 54 42 189
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