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wir freuen uns sehr, Ihnen die erste Ausgabe
2024 unserer FORUM zu prasentieren.

Wir blicken auf ein Jahr, das gesamtwirt-
schaftlich, aber auch fiir unsere Branche
fortwéhrende Herausforderungen bereithalt.
Doch wollen wir positiv vorausschauen und
aufzeigen, dass insbesondere die Krise im
Neubau auch eine Chance fiir uns darstellen
kann. Wir stehen an der Schwelle zu einem
neuen Zeitalter des Bauens und Sanierens —
einem Zeitalter, das von Nachhaltigkeit und
Energieeffizienz geprégt ist. In den kom-
menden Jahren werden wir mit groBen Ver-
anderungen konfrontiert sein, insbesondere
im Hinblick auf die energetische Sanierung
von Wohngebéuden. Es ist daher von ent-
scheidender Bedeutung, dass wir unsere
Konzentration auf die Anforderungen von
morgen richten und gemeinsam dafiir sor-
gen, dass Sie auch zukinftig lhr volles Po-
tenzial ausschopfen konnen — sowohl hand-
werklich als auch umsatztechnisch.

Was die Ziele der Bundesregierung mit Ih-
rem Arbeitsalltag zu tun haben, wie Sie die-
se als Chance nutzen konnen und wie ge-
nau wir als MEG Ihnen dabei helfen wollen,
lesen Sie in diesem Magazin. Als regionaler
Partner bieten wir Ihnen Zugang zu unseren

INHALT

WDVS Profi-Depots, in denen Sie unser voll-
standiges WDVS-Sortiment direkt ab Lager
fiir Inre Projekte erhalten. Profitieren Sie von
unserem Fachwissen und unserer Erfah-
rung, denn wir kennen die Anforderungen
Ihrer Kunden und stehen Ihnen mit Rat und
Tat zur Seite. Denn: Die Zukunft des Bauens
liegt in unseren Handen.

Die Zukunftssicherung unseres Handwerks
liegt uns auch im Sinne der Nachwuchsfor-
derung am Herzen. So mdchten wir an den
letztjahrigen Erfolg unseres Zukunftstages
in Koln ankniipfen und in diesem Jahr in
Zusammenarbeit mit den jeweiligen Innun-
gen an gleich drei Standorten den jungen
Kreativen aus unserem Vertriebsgebiet die
Chance geben, sich mit den Produkten und
Techniken unserer Hersteller ausgiebig zu
beschéftigen, und so noch mehr Lust auf
eine Zukunft in unserer Branche zu wecken.

Wir freuen uns auBerdem auf die ,FaF —
Farbe, Ausbau und Fassade“ in Koln und

sind gespannt auf die Neuigkeiten und High-
lights der Branche. Besonders freuen wir
uns aber darauf, mit {iber 400 Kunden, die
sich fiir dieses Eventhighlight angemeldet
haben, gemeinsam nach Kaln zu reisen, um
uns auszutauschen und unsere Gemein-
schaft zu feiern und zu fordern. Mehr dazu
erfahren Sie sicher in der zweiten Ausgabe
unserer FORUM. Jetzt méchten wir lhnen
aber erstmal die Lektiire dieser Ausgabe
ans Herz legen.

Lassen Sie uns anstehende Herausfor-
derungen gemeinsam meistern und sich
bietende Chancen nutzen. Wir sind (iber-
zeugt, dass wir — getreu dem genossen-
schaftlichen Grundgedanken — als starke
Gemeinschaft positiv in die Zukunft blicken
konnen.

Frank Moller Thomas EBer
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MALERN FUR DEN
GUTEN ZWECK -
SPENDENAKTION
FUR ZWERG NASE
IN WIESBADEN

Unser Key Account Manager Mario Lorch
hat bei der Erdffnungsfeier des neuen
Firmensitzes unseres Kunden Andrei Pit-
kowski einen Gutschein gewonnen, der
dem Zwerg Nase Zentrum in Wiesbaden
zugutekommen soll.

Am 15. Dezember 2023 hat die Er6ffnungs-
feier des neuen Firmensitzes unseres
langjahrigen Wiesbadener Kunden Andrei
Pitkowski GmbH in Mainz-Kastel stattge-
funden. In diesem Rahmen hat unser MEG
Key Account Manager Mario Lorch bei einer
Tombola den Jackpot geknackt und einen
Gutschein Uber kreative Arbeitszeit des Pit-
kowski-Teams gewonnen. Fiir ihn stand di-
rekt fest, dass er den wertvollen Gutschein
flir den guten Zweck spenden mochte. Nach
kurzem Uberlegen gemeinsam mit Andrei
Pitkowski kamen sie zu dem Ergebnis, dass
das Zwerg Nase Zentrum in Wiesbaden von
den Profi-Malerarbeiten profitieren soll.

Dave Schenk (Geschéftsflihrer Zwerg Nase),
Sabine Schenk (Geschaftsfiihrerin Zwerg
Nase), Eugen Raile (Andrei Pitkowski GmbH),
Mario Lorch (MEG), Jennifer Kénig (MEG) und
Ingo Hafner (MEG) beim Kennenlernbesuch.

Die Freude Uber die geschenkte Arbeitszeit
hatte nicht groBer sein kdnnen: ,,Gerade bei
uns ist so viel Leben im Haus, da geht so
oft mal was kaputt*, erzahlt Sabine Schenk,
Geschaftsfiihrerin des Zwerg Nase Zent-
rums, bei unserem Kennenlernbesuch An-
fang des Jahres.

Zwerg Nase -

ein geborgener Ort fiir schwerst
mehrfach beeintrichtigte Kinder

Wir durften an diesem Tag viel lber die
Wiesbadener Einrichtung erfahren, wo Kin-
der mit schwersten Beeintrachtigungen ein
Zuhause haben, das perfekt auf ihre beson-
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deren Bediirfnisse zugeschnitten ist. ,Das
ist ein Zuhause mit allem, was dazugehort,
sodass die Kinder nichts vermissen®, erklart
Sabine Schenk und erzahlt von einer emo-
tional anspruchsvollen, aber tollen Arbeit,
die stolz macht und erfiillt.

Das Zwerg Nase Zentrum ist einzigartig in
Deutschland — Kinder und Erwachsene leben
zusammen unter einem Dach und erhalten
die notwendige Professionalitat und Sensibi-
litat im Alltagsgeschehen, manchmal bis hin
zum Sterbeprozess. Das Gesamtkonzept be-
steht aus einem Zusammenspiel aus Pflege
sowie einem groBen interdisziplindren Team
aus Therapeuten, Lehrern und Padagogen,
die die Tagesstruktur mitsteuern. Auf die-
sem Wege soll der Ist-Zustand der schwe-
ren Krankheit so lange wie mdglich erhalten
bleiben. ,Wir sind Augen, Ohren und Hande
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der Kinder, weil sie es nicht konnen. Es ist
unsere Aufgabe, ihnen jeden Tag das Gefiihl
zu geben, dass sie gut sind, wie sie sind“,
erklart Schenk bei unserem Besuch. Dem
Zwerg-Nase-Team liegt es am Herzen, Wiin-
sche der Kinder herauszufinden, diese um-
zusetzen und Lebensqualitat zu bieten.

Eine Herzensangelegenheit

von allen Seiten

Die Bedingungen seien nicht leicht und das
generelle Spendenaufkommen nehme ab,
so Schenk. Umso mehr ist man dankbar fiir
unsere Spende gemeinsam mit unserem
Kunden Andrei Pitkowski, der sich sehr auf
die Arbeiten im Zwerg-Nase-Haus freut:
+Wenn wir etwas unterstiitzen, mochten wir
nicht einfach Geld abdriicken, das sind wir
nicht. Uns ist die personliche Bindung wich-
tig. Wir sponsoren gerne mit Malerarbeiten,

«

DIE SPENDE UBER KREATIVE ARBEITSZEIT AN DAS
ZWERG NASE ZENTRUM MACHT DEN ALLTAG DER
BEWOHNERINNEN UND BEWOHNER NOCH BUNTER.

FRUHLINGSFESTE
und freuen Sie sich auf
TOLLE GESPRACHE,
LECKERES ESSEN
und unsere

WMEG FRIHLING

Der Start in die Handwerk-Saison!

www.meg.de

* " Besuchen Sie unsere %

s, KNALLER-AKTIONEN! -

schiy 24
h)
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denn das ist, was wir leben.”

Auch wir als MEG Maler Einkauf Gruppe eG
mochten teilhaben an der sinnstiftenden
Arbeit des Pflegezentrums und freuen uns,
mit unserem Gutschein (ber Profi-Maler-
arbeiten des Pitkowski-Teams das Leben
der Kinder noch bunter zu gestalten, als es
die Pflegekrafte mit ihrem taglichen Herz-
blut ohnehin tun.

Bunte Zukunft mit der MEG

Maler Einkauf Gruppe eG

Unser Ziel ist es, das Zwerg Nase Zentrum in
Wiesbaden auch langfristig zu unterstiitzen.
Die MEG Maler Einkauf Gruppe eG fordert
regelméBig besondere soziale Belange rund
um das Malerhandwerk und wiirde auch die
Kinder, die unter schwersten gesundheitli-
chen Bedingungen im Leben stehen, gerne
unterstiitzen.

03.05.2024

Farben Arndt Mayen, MEG Frankfurt

04.05.2024

Peters Farben Diisseldorf, MEG Kdln

\Q \:
SFESTE:

05.05.2024

MEG Paderborn

MEG

Maler Einkauf Gruppe
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EXKLUSIVE WOHNTRENDS AUF
DER HEIMTEX-MESSE IN VIERSEN

Im Februar hat unsere Heimtex-Messe in
Viersen zahlreiche Besucher angelockt.
Uber 30 Top-Lieferanten haben an die-
sem Tag in geselliger Atmosphére Neu-
heiten aus ihren Kollektionen vorgestelit.

Am 23. Februar 2024 wurde unsere MEG
Niederlassung in Viersen zum Schauplatz
flir die aktuellen Trends aus dem Heimtex-
Bereich. Rund 110 Kunden waren vor Ort,
um sich bei (ber 30 Top-Lieferanten aus
den Bereichen Bodenbeldage, Wandbelége,
Bauchemie und Profile auf den neuesten
Stand zu bringen.

An den Experten-Standen von AS Création,
Infloor, ter Hiirne und vielen mehr hatten
unsere Kunden die Mdglichkeit, sich intensiv
direkt vom Hersteller beraten zu lassen und
inren kreativen Wissensdurst zu stillen. Es
wurde eine Fiille von inspirierenden Ideen in
Sachen Wohnambiente préasentiert und die
Profis konnten in eine Welt aus Farben, Tex-
turen und Designs eintauchen. Neben exklu-
siven Boden, Tapeten und Co. kam auch das
leibliche Wohl unserer Gaste nicht zu kurz.
Ein Foodtruck mit echten holldndischen
Pommes Frites hat das kulinarische Herz
hoherschlagen lassen und so manchem ein
zufriedenes Lacheln aufs Gesicht gezaubert.

Durch und durch gelungen

»ES war ein toller Tag und wir haben sowohl
von unseren Kunden als auch den Liefe-
ranten ausschlieBlich positive Resonanzen
erhalten, erzahlt Sigrid Miksa, die zum
Viersener Innendienst-Team gehort und an
diesem Tag unseren CONPART-Stand mit-
betreut hat. Sie berichtet von einer super-
schénen Atmosphére und findet die Veran-
staltung durch und durch gelungen.

Das sehen wir ganz genauso und mochten
uns bei allen Gasten und Lieferanten herz-
lich flir dieses einzigartige Event bedanken.
Wir freuen uns schon jetzt aufs nachste Mal!
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KIDSAVASHIBE CRCloIVRGE R

UNSCHLAGBAR

REISSFEST.

Echte WASHI-TEC®-Bander fallen nicht vom Himmel. Sie
kommen aus Japan — ausschlieBlich! Nur dort werden Sie
mit extralangen JINZOKEI®-Fasern fiir hdchste ReiBfestigkeit
und Zugkraft verstarkt. Nur in Nippon werden sie zu einem
original  WASHI-TEG® Goldkrepp® fiir garantiert —scharfe
Linien. Wahlen daher auch Sie nicht irgendein Washi, sondern
WASHI-TEC® Goldkrepp®. Mehr Infos unter www.goldkrepp.de.

MASKING-TEC® SMOOTH-TEC® WASHI-TEC®
FEINKREPP GLATTKREPP GOLDKREPP*
I

kip

Haftet fiir Qualitat
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KEIM. SCHONE FARBEN
FUR GESUNDES WOHNEN

- Hervorragendes 3kologisches Profil

- Obhne Zusatz von Konservierungsstoffen,
Lsemitteln & Weichmachern

- Fir Allergiker geeignet

- Natureplus-zertifiziert und empfohlen
durch das Sentinel-Haus-Institut

- Cradle to Cradle Certified®-Zertifizierung
Silber und C2C Material Health
Certificate™ Gold.

ed 7

ar pile gy
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KEIM. FARBEN FUR IMMER.

www.keim.com
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NOEL s MARQUET

DESIGN ELEMENTS Maler Einkauf Gruppe

«

NEUE MARKEN UND
PRAKTISCHE GERATE
IN BONN-BEUEL

Neues bei Klos: Fiir den Standort Bonn-
Beuel gab es ein neues Regal der Marke
Wolff. AuBerdem wurde auch das Sorti-
ment von Pajarito erweitert.

- DECORATIVE ELEMENTE

Die hochwertigen Produkte der beiden ex-
klusiven Marken werten das Angebot unse-
res Standortes noch einmal auf. Unsere
Profikunden finden nun eine noch grdBere
Auswahl leistungsstarker und ausgezeich-
neter Werkzeuge und Hilfsmittel vor.

- LICHTLEISTEN

Maler Einkauf Gruppe

«

- SOCKELLEISTEN

VIEL GELERNT
BEI DER DINOVA
PRODUKT-
SCHULUNG

- WANDLEISTEN

Wenn der bekannte Bautenfarben-Her-
steller Dinova zur Produktschulung ladt,
sind beste Unterhaltung, spannende
Infos und der produktive Austausch mit
Kollegen garantiert.

A

it

DECKENLEISTEN

Die Eleganz der Kuroven
Zwei Gruppen der Malerinnung Bonn und
eine Gruppe aus Ahrweiler — alle Teilnehmer Entdecken Sie unsere neuen
jeweils aus dem dritten Lehrjahr — lern- Wandpaneele ARC S & ARC L

ten viel Neues an diesem Tag. Nach einer
Werksbesichtigung und einem informativen
Vortrag wurden die Dinova Fassaden- und
Innenprodukte vorgestellt. Den Teilnehmern
wurden zudem die Kreativprodukte vorge- NOEL-MARQUET.COM
stellt und sie durften sich im Anschluss an
der Abschlussdiskussion beteiligen. Rund-
um ein gelungener Ausflug, von dem die nme
Teilnehmer viel Wissenswertes mit in ihre
Betriebe nehmen konnten!

A BRAND OF
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INNEN-
FARBEN

! Zum Kampagnenvideo =1

[=] el
www.herbol.de

EINFACH
JEDE WAND ROCKEN!

Du liebst deinen Job? Wir auch!
Mit den Herbol Innenfarben machst du schnell Flache
und bringst Schwung in deinen Alltag.

#verlassdichdrauf

Einfach verlasslich.
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Wetterschutz
' ineiner

neuen

Dimension

Sigmalan Wetterschutz-Farbe.
Isoliert jetzt auch Holzinhaltsstoffe!

Keine Angst mehr vor Verfarbungen in der Be-
schichtung. Verlassen Sie sich auf Sigmalan
Wetterschutz-Farbe. Sie isoliert zuverldssig und
umweltfreundlich wasserldsliche Holzinhaltsstoffe
und sorgt dank der Stain Blocking Technologie
dafir, dass sie nie wieder durchschlagen.

Weitere Informationen erhalten Sie unter www.
sigmacoatings.de

99 SIGMA

COATINGS

Fiir deine spontanen
‘deen bleiben wir
flexibel.

CLEVER VORSORGEN:
R+V-Ansparkombi Safe+Smart

Die clevere Vorsorge zum Ansparen und spontan Ausgeben.*
Zum Beispiel fiir die Auszeit mit deiner Familie.

*Weitere Informationen und Bedingungen unter ruv.de/vorsorge

Du bist nicht allein.
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WDVS ALS CHANCE

FUR EINE NACHHALTIGE

ZUKUNFT

Die energetische Sanierung ist in aller
Munde, Nachhaltigkeit und Energieeffizi-
enz sind Themen, die gekommen sind, um
zu bleiben. Jetzt sind Losungen gefragt!

Bis zum Jahr 2045 sollen laut Bundesregie-
rung alle Geb&ude in Deutschland ,klima-
neutral® sein. Da sind kreative und innovative
Losungen gefragt! Unterstiitzen Sie Ihre Kun-
dinnen und Kunden dabei, sich an die neuen
gesetzlichen Anforderungen und Standards
anzupassen und garantieren Sie damit auch
flr Ihren Betrieb eine sichere Zukunft.

Das Gesetz, das all dem zugrunde liegt, ist
das Gebdudeenergiegesetz (GEG), das erst-
mals im Jahr 2020 in Kraft getreten ist und
zuletzt im Januar 2024 eine Erneuerung
erhalten hat. Es regelt unter anderem die
Anforderungen an die Energieeffizienz bei
Neubauten und Sanierungen. Betroffen sind

alle Gebaude, die beheizt oder klimatisiert
werden. Die Vorgaben des GEG beziehen
sich also zum einen auf die Heizungs- und
Klimatechnik, andererseits auch auf die
Warmedammung.

Neben energieeffizienten Heizungen ist
demnach auch die Dd&mmung ein entschei-
dender Faktor, deren Potenzial gerade Sie
als Malerin und Maler oder Lackiererin und
Lackierer entscheidend fiir sich nutzen kén-
nen. Positionieren Sie sich dabei als qualifi-
zierte Ansprechpartnerinnen und Ansprech-
partner fiir nachhaltiges Bauen und werten
Sie lhr Image gleichzeitig weiter auf. Denn
die Verdnderungen, die die Vorgaben des
GEG mit sich bringen, kann viele Kundinnen
und Kunden verunsichern. Hier stehen Sie
als informierte Expertinnen und Experten
zur Verfligung und als starker Partner zur
Seite. Informieren Sie Ihre Kundinnen und

«

SEHEN SIE DIE HERAUSFORDERUNGEN DES
GEG ALS CHANCE UND POSITIONIEREN SIE SICH
ALS QUALIFIZIERTER ANSPRECHPARTNER!
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Holzfaser fiir gesundes Raumklima

Beim Thema Umweltsanierung gewinnt
die Holzfaser-Weichddmmung immer
mehr an Beliebtheit. Kein Wunder, denn
sie schiitzt vor Kalte, Hitze, Larm und
Feuchtigkeit und tragt obendrein zu
einem gesunden Wohnklima bei. Holzfa-
serdammstoffe bieten dabei durch CO,-
Speicherung und Einsparung von Heiz-
energie sogar doppelten Klimaschutz.
Vom Dach (iber die Wénde und bis hin zu
den Decken: Fir die gesamte Gebaude-
hiille haben Sie eine groBe Auswahl an
oOkologischen Dammestoffen — ganz egal
ob fiir Modernisierungen oder Neubau-
ten. Die hohe Warmespeicherfahigkeit
der Holzfaserddmmung ermdglicht es,
sommerliche Hitze zu puffern und eine
Uberhitzung der Wohnriume zu verzo-
gern und zu verringern. Im Vergleich zu
vielen synthetischen Dammstoffen wer-
den mit Holzfaser-Ddmmstoffen seltener
unangenehme Temperaturen erreicht,
was zu einem erhohten Wohlbefinden
an heiBen Tagen fiihrt. Aber auch in den
kalten Monaten profitieren die Hausbe-
wohner von einer Holzfaserddmmung,
denn die kostbare Warme geht hier nicht
verloren. So werden die Temperaturen
im Inneren auf natiirliche Weise regu-
liert und gleichzeitig wird die Umwelt
geschiitzt. Eine Win-win-Situation fir
Mensch und Natur.
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Kunden uber energieeffiziente MaBnahmen
und kldren Sie sie umfassend dariiber auf.
Das bedeutet fiir Sie als Expertin und Exper-
te, sich intensiv mit neuen Technologien und
Standards vertraut zu machen. Doch keine
Sorge, wir lassen Sie nicht allein. Unsere
MEG Experten unterstiitzen Sie intensiv
beim Thema effiziente Warmeddammung
und sind immer auf dem neuesten Stand.

Doch wie kann das nun in der Praxis aus-
sehen? Eine gute Moglichkeit, die Anfor-
derungen an das GEG vollumfénglich und
nachhaltig zu erftillen, ist das Warmedamm-
verbundsystem (WDVS).

Umdenken erforderlich

Die energetische Sanierung ist ein wichtiger
und notwendiger Schritt hin zur Energie-
wende. Denn: Rund 30 Prozent aller Wohn-
gebdude gelten als energetisch unzurei-
chend und verbrauchen ca. 50 Prozent aller
Energie! Diese Zahlen alarmieren, bieten
Ihnen als Handwerkerin oder Handwerker
aber gleichzeitig ein vielversprechendes
Potenzial. Gerade in Altbauten fallen bis
zu 40 Prozent der Warmeverluste (ber die
AuBenwand an.



Umfassende Beratung

Mdchte die Kundin oder der Kunde nun die
Sanierung angehen und erneuert mehr als
zehn Prozent eines Bauteils, muss er oder
sie die Anforderungen des GEG erflillen. Hier
sind Sie als Handwerkerin und Handwerker
gefragt, zu beraten und schlussendlich den
Auftrag auszufiihren.

Selbstversténdlich unterstiitzen wir Sie bei
der Umsetzung mit unserem umfassenden
Fachwissen und der jahrzehntelangen Er-
fahrung. Bauen Sie auf unsere Expertise,
wir kennen die Beddrfnisse Ihrer Kundinnen
und Kunden! Und unsere Kontakte zur Lie-
ferindustrie versorgen Sie sowohl mit Know-
how als auch mit entsprechenden Produk-
ten. Unsere regionalen WDVS-Profi-Depots
verfiigen (ber alle notwendigen Artikel, die
Sie fiir die effiziente DAmmung brauchen.
Regional erhalten Sie so immer genau das,
was Sie gerade brauchen.

Schulungsangebot

Mit den top Schulungsangeboten direkt an
den MEG Standorten konnen Sie Ihr Fach-
wissen von den WDVS-Profis auffrischen

NEUES AUS DEN UNTERNEHMEN UND NIEDERLASSUNGEN

und erweitern. Wertvolle Informationen aus
Theorie und Praxis sorgen dafiir, dass Sie
fiir Inre Kundinnen und Kunden stets up to
date bleiben. Punkten Sie mit tiefgreifendem
und umfassendem Know-how und beraten
Sie Inre Kundinnen und Kunden, wie diese
den Anforderungen des GEG gerecht werden
und damit einen Beitrag zum Umweltschutz
leisten konnen. Festigen Sie Ihr Image als
Ansprechpartner fiir energieeffiziente MaB-
nahmen und gewinnen Sie so langfristig
Kundinnen und Kunden fiir sich.

Fordermdglichkeiten als Anreiz

Viele lhrer Kundinnen und Kunden mdgen
vor der Herausforderung und den Kosten
einer Sanierung mit einem WDVS erst ein-
mal zurlickschrecken. Hier konnen Sie an-
setzen und durch gezielte und umfassende
Beratung punkten. Die Investitionskosten
erscheinen zundchst hoch, die langfristige
Einsparquote durch die eingesparten Ener-
giekosten hingegen relativieren diese Aus-
gaben wieder.

Eine Maglichkeit, die Hemmschwelle zu
nehmen, ist, gemeinsam mit der Kundin
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oder dem Kunden die zur Verfiigung stehen-
den Fordermittel fir das geplante Projekt
zu besprechen. Mit unserem praktischen
Fordermittelrechner kénnen Sie einfach und
unkompliziert die Wirkung energetischer
SanierungsmaBnahmen simulieren und das
Einsparpotenzial aufzeigen. Denn ein gut
geddmmtes Haus senkt natiirlich langfris-
tig den Energieverbrauch. In Zeiten rasch
ansteigender Energiekosten ein Argument,
das zieht! Die Kombination aus einfacher
Darstellung der eingesparten Energie(kos-
ten) zusammen mit den Fordermdglichkei-
ten gibt Ihnen zwei gute Argumente an die
Hand und kann lhnen den néchsten Auftrag
sichern!

«

DAS WARMEDAMM-
VERBUNDSYSTEM

EIGNET SICH IDEAL FUR
DIE NACHTRAGLICHE
SANIERUNG VON ALTBAU-
TEN UND VERBESSERT
DIE ENERGIEEFFIZIENZ.

Einsparmoglich-
keiten berech-
nen und direkt
Beratungstermin
vereinbaren:

NEUES AUS DEN UNTERNEHMEN UND NIEDERLASSUNGEN

Niedertemperatur-Readiness

Um die Energieeffizienz eines Hauses zu ver-
bessern, ist eine niedrige Vorlauftemperatur
zur Beheizung des Geb&udes entscheidend.
Dieses Konzept ist auch bekannt als ,Nie-
dertemperatur-Ready“. Diese Readiness
kann unter anderem durch eine hervorra-
gende Warmedammung erreicht werden,
wie sie das Wirmeddmmverbundsystem
ermdglicht. Durch eine optimale Ddmmung
der AuBenwand kann die Vorlauftemperatur
um dber 5 °C gesenkt werden. In Kombina-
tion mit dem Austausch ungiinstiger Heiz-
korper bzw. der Verwendung effizienter

Warmepumpen ldsst sich die Temperatur
weiter deutlich senken.

Durch die Anforderungen, die das Gebaude-
energiegesetz an Neubauten und Sanierung
stellt, steigt die Nachfrage nach energie-
effizienten Gebduden. Das schlagt sich
natiirlich wiederum auf einen steigenden
Umsatz bei hochwertigen Dammsystemen
nieder! Wandeln Sie die Herausforderungen,
die die Energiewende vor allem an Sie als
Handwerkerinnen und Handwerker stellt, in
Chancen um, wir unterstiitzen Sie dabei als
starker Partner!

«

ZEIGEN SIE IHREN KUNDINNEN UND KUNDEN
AUF, WELCHE FORDERMOGLICHKEITEN ES GIBT
UND SICHERN SIE SICH DEN NACHSTEN AUFTRAG.
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Dammung
der AuBenwand

Austausch des Einbau einer

korpers — NT-ready
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ungiinstigsten Heiz- WP — Wechsel zu
Erneuerbaren

Vollstandige
Dammung EH 55
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Alles, was Sie fiir erfolgreiche WDVS-Arbeiten bendtigen

Mit unserer Unterstiitzung — bestehend aus fachkundiger Beratung sowie hochwertigen Pro-

dukten — gehen Sie den Weg hin zu energieeffizienten und nachhaltigen Bauvorhaben.

Sortimentsvielfalt

0b Dammstoffe, Putze, Kleber oder weiteres Zubehor, bei uns finden
Sie zahlreiche hochwertige WDVS-Systemkomponenten.

Profi-Depots iber alle Standorte

Unsere Profi-Depots flihren alle Produkte aus unserem umfangreichen Sortiment.
Fiir jeden einzelnen Standort der Region ist somit immer alles verfiigbar, was Sie
fiir Inr WDVS-Projekt brauchen.

Berol’cungskomloete nz

Eine effiziente Warmeddmmung setzt ein professionelles Beratungsgespréach voraus.
Verlassen Sie sich dafiir auf unsere MEG Experten. Durch unseren engen Austausch
mit der Lieferindustrie finden Sie bei uns immer den richtigen Ansprechpartner.
Schulungen mit Profis der Industrie
Spannende Schulungen zu allem rund um WDVS finden Sie vor Ort an unseren
Standorten. Wertvolle Informationen auf hchstem Niveau!

Online Fordermittelservice

Mit dem Fordermittelrechner zeigen Sie Ihren Kunden im Handumdrehen das Ein-

sparpotenzial fiir inr Bauvorhaben auf. Selbstverstandlich sind auch die aktuellen
Fordermdglichkeiten einsehbar.

Sichern Sie fiir Inre Kunden die optimale Férderung und die besten WDVS-Produkte.
Aber vor allem: Sichern Sie sich Ihren nachsten Auftrag!
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VERTRIEBSERFOLG
SCHREIBT MAN
ZUSAMMEN -
KICK-OFF MEETING

Anfang Februar fand unser MEG Ver-
triebs-Kick-Off fiir das Jahr 2024 bei der
Firma Sika/Schonox im schonen Miins-
terland statt.

Ganz nach dem Motto ,Vertriebserfolg
schreibt man zusammen*® fand vom 01.02.
bis 02.02.2024 zum ersten Mal ein Vertriebs-
Kick-Off-Meeting der MEG Maler Einkauf
Gruppe eG mit allen AuBendienstmitarbeitern
sowie Regional- und Geschaftsleitern fir das
Jahr 2024 statt. Die Firma Sika/Schénox hat
uns dazu eingeladen, unseren vertrieblichen
Jahresauftakt in ihrem Schulungszentrum in
Rosendahl durchzufiihren.

Am ersten Meeting-Tag begriiBte der MEG
Vorstandsvorsitzende Frank Moller im An-
schluss an ein kurzes Get-together herzlich
alle Teilnehmenden. Daraufhin widmeten
sich MEG Vertriebsvorstand Thomas EBer
und MEG Vertriebsleiter Thorsten Albers
dem internen Teil der Veranstaltung.

Vertriebsplanung trifft auf
Sika/Schonox-Produktvorstellung

In toller Atmosphére und mit einer groBen
Portion Motivation von allen Seiten reichten
die Themen an diesem Tag von einer all-
gemeinen Marktanalyse (iber die Unterneh-
mensziele fiir 2024 bis hin zu Schwerpunkten
im Vertrieb bzw. Vertriebsplanung im Detail.

Nachdem die internen Vertriebsthemen
eingehend erlautert wurden, haben unsere
Gastgeber von Sika/Schonox den Praxisteil
des zweitdgigen Meetings eingeldutet und
verschiedene Produkte aus ihrem Sortiment
auf Profi-Niveau vorgestellt.

Nach so viel fachlichem Input sollte auch
die Entspannung an diesen beiden arbeits-
intensiven Tagen nicht zu kurz kommen.
Die Teilnehmenden wurden in Rosendahl
von zwei Bussen abgeholt und von dort
aus nach Minster zum Hotel Mdvenpick
gebracht, wo in ausgelassener Runde ge-
meinsam zu Abend gegessen wurde. Ein Ki-
cker-Turnier und Dartspielen sorgten beim
Ausklang des Tages fiir ein angemesse-
nes Gegengewicht zu den anspruchsvollen
Sales-Themen.

SEITE 17

UERTRIEBSERFOLG SCHRE!

MAN ZUSAMNEN! 02

Gy ¥
aler Binkaid Sruppe | JI

EG

phauf Gl

Wir ziehen an einem Strang!

Am zweiten Tag standen nochmals Produkt-
vorstellungen von Sika/Schonox auf der
Agenda und nach einem kleinen Mittags-
imbiss steuerte unser MEG Vertriebsteam
bereits auf das Ende der Veranstaltung zu.

LWir bedanken uns herzlich bei der Firma
Sika/Schonox fiir das interessante Produkt-
programm und fiir die groBe Gastfreund-
schaft®, betont Vertriebsleiter Thorsten Al-
bers und findet die Veranstaltung rundum
gelungen. Eins steht fest: Vor allem in turbu-
lenteren Zeiten wie diesen ist es am wich-
tigsten, dass wir immer néher zusammen-
riicken, unsere Ziele offen kommunizieren
und uns gegenseitig supporten, wo wir nur
konnen. Wir ziehen an einem Strang, denn:
Vertriebserfolg schreibt man zusammen!
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Auf der Baustelle unseres Langenfelder
Farben Traudt Kunden Peter Widrinski
wurde im Januar das Airless-Spritzge-
rat Graco Mark VIl in Kombination mit
unserem CONPART Spritzspachtel 1023
vorgefiihrt. Ein technisches Highlight in
professioneller Runde.

Am 19. Januar 2024 hat unser Farben
Traudt AuBendienst-Kollege Serkan Yaldir
gemeinsam mit dem Scandipaint-Experten
Arno Hebing auf der Baustelle von Peter
Widrinski das elektrische Airless-Spritzge-
rat Mark VIl von Graco live vorgeflihrt. Da-
bei ist auch unser CONPART Spritzspachtel
1023 zum Einsatz gekommen.

Ein weiterer Farben Traudt Kunde unserer
Niederlassung in Langenfeld, Gregor Klu-
ba, wurde ebenfalls zu der Vorfiihrung ein-
geladen, da auch er vor kurzem eine Graco
Mark VII bei uns gekauft hat und sich fiir
das Thema Spritzspachtel interessiert. Das
erfolgreiche Zusammenwirken des Graco
Airless-Spritzgerats und unseres hochwer-
tigen CONPART Spritzspachtels 1023 hat
alle Anwesenden (iberzeugt und die Kauf-
entscheidung nochmals positiv bestarkt.
Natiirlich haben beide Kunden auch selbst
Hand angelegt und die Produkte unter fach-

MEG

Maler Einkauf Gruppe

«

mannischer Anleitung ausprobiert. Bei die-
ser Gelegenheit wurde auBerdem das richti-
ge Spachtelwerkzeug prasentiert.

Unter vier Augen — die Wichtigkeit
des personlichen Kundenkontaktes
Das kleine Get-together auf der Baustelle
war fiir alle eine tolle Erfahrung — der per-
sonliche Kontakt zu unseren Kunden ist das
A und 0, wenn es um eine vertrauensvol-
le Geschéftsbeziehung geht. ,Individuelle
Beratungen tragen dazu bei, dass unsere
Kunden sich gut bei uns aufgehoben fiihlen
und genauso muss es sein“, erklart unser
AuBendienst-Experte Serkan Yaldir.

Was ist CONPART Spritzspachtel
1023 und wofiir wird er verwendet?
CONPART Spritzspachtel 1023 ist ein Air-
less-Spritzspachtel mit sehr hoher Flllkraft
und eignet sich fiir die vollflachige Spachte-
lung und Struktursprenkelung im Innenbe-
reich. Das Profi-Produkt verfiigt (iber einen
sehr hohen WeiBgrad (feinster Dolomitmar-
mor) und ist universell auf fast allen Unter-
griinden einsetzbar. Es wird fiir Q2—Q4 Ver-
spachtelungen verwendet und ist auf Null
ausziehbar. In einem Arbeitsgang ist eine
maximal 5 Millimeter dicke Schichtstarke
mdglich. Dariiber hinaus Uberzeugt CON-

BAUSTELLEN-
VORFUHRUNG
CONPART SPRITZ-
SPACHTEL 1023

PART Spritzspachtel 1023 mit einer sehr
guten Schleifbarkeit. Er ist I0semittel- und
weichmacherfrei, mineralisch, verfligt tiber
eine sehr gute Haftung und punktet durch
Umweltfreundlichkeit.

Wir sind neugierig und haben Herrn Widrinski
ein paar Tage nach der Vorfiihrung noch mit
Fragen zu dem Top-Produkt unserer Eigen-
marke aus dem Sortimentsbereich Wand-
spachtelmassen und Haftputz gelochert:

MEG: War es in diesem Rahmen das
erste Mal, dass Sie unseren CONPART
Spritzspachtel 1023 verwendet haben?

PETER WIDRINSKI:
Ja, ich habe das Produkt heute zum ersten
Mal ausprobiert.

MEG: Was begeistert Sie am meisten bei
der Anwendung?

PETER WIDRINSKI:

CONPART Spritzspachtel 1023 ldsst sich
super verarbeiten und einfach auftragen.
Die Masse hat eine gute Konsistenz, ist
weder zu dinn- noch zu dickfliissig und
verlauft gut. Wir haben mit der Maschine
gearbeitet, aber auch einige Stellen mit der

«

INDIVIDUELLE BERATUNG UND DIREKTER KONTAKT IST DAS A UND 0
FUR EINE GUTE UND VERTRAUENSVOLLE KUNDENBEZIEHUNG.
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Hand aufgetragen, beides hat sehr gut funk-
tioniert und das Produkt musste nicht mit
Wasser verdiinnt werden.

MEG: Wiirden Sie das Produkt an lhre
Kollegen weiterempfehlen?

PETER WIDRINSKI:
Ja, auf jeden Fall wiirde ich das Produkt wei-
terempfehlen, das habe ich sogar schon. Ich
mdchte an dieser Stelle noch betonen, dass
sich CONPART Spritzspachtel 1023 nach der
Anwendung super schleifen lasst, das ist
auch ein wichtiger Punkt bei unseren
Arbeiten. Alles in allem handelt es
sich um ein sehr gutes Produkt
und auch die Brétchen bei der
Baustellenvorfiihrung
waren gut (lacht).

4 ¢
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baumit.com

mulfiTalent
fir den Sockel

Baumit multiSockel Base 520

Universalprodukt flir den Sockelbereich

B Integrierter Feuchteschutz
(Schichtdicke mind. 7 mm)

B Leicht zu verarbeiten
m CSIV,W2

Ideen mit Zukunft.

FARBE, AUSBAU &
FASSADE

Ha B
"= FAF

FARBE - AUSBAU
& FASSADE

Wir freuen uns auf deinen Besuch.
Euch erwarten spannende Neuheiten
und coole Produktvorfiihrungen.
de.pajarito-tools.com
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DIESE TRENDS BESTIMMEN @

DAS JAHR 2024

Neues Jahr, neue Trends! Auch in die-
sem Jahr gibt es in Sachen Tapeten und
Laminat beliebte Muster und Farben, die
wir lhnen nicht vorenthalten wollen. Die
aktuellen Kollektionen von CONPART
bieten dafiir genau die richtige Auswahl.

Ran an die Wand: Ton in Ton war gestern
— 2024 werden farbige Akzente gesetzt!
Tapeten mit Streifen oder Karo lockern den
Raum auf und machen einzelne Wénde zum
Eyecatcher. Aber auch Blumenmuster dir-
fen nicht fehlen. Diese sorgen fiir vertraum-
te Romantik in den eigenen vier Wanden.

Wéhrend die blumigen Tapeten eher in de-
zenten Pastelltonen daherkommen, diirfen
auch farbenfrohe Statement-Tapeten mit
abstrakten Mustern nicht fehlen. Hier gilt: je
groBer das Muster, desto besser. Dann soll-
te allerdings der Rest der Einrichtung eher
zurtickhaltend und clean sein, sonst ist das
Auge schnell iberfordert. Mit Linien, Bogen,
Kreisen und Punkten kann es auch wunder-
bar nostalgisch werden: Je nach Stil verset-
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CONPART
Ambiente 2026
143 verschiedene
Dessins

CONPART

zen sie uns in die 1920er bis 1960er Jahre.

So wird die Wohnung zum Loft
Rustikaler wird es mit Steinwénden. Aber
keine Angst, Sie brauchen nicht den Putz
von den Wanden zu klopfen, um an das be-
gehrte Mauerwerk zu gelangen. Einfacher
geht es mit Tapeten im passenden Dessin.
Damit wird der Industrial-Charme perfekt
und verwandelt die Wohnung in ein Loft mit
GroBstadt-Flair. Dieser Look lasst sich auch
mit Beton-Optiken herstellen — natiirlich mit
der richtigen Wandverkleidung.

Lieber Lust auf Dschungelfieber? Auch dafiir
gibt es in diesem Jahr den passenden Trend:
Mit einer Tapete mit groBen dunkelgriinen
Palmenblattern und Liebe zum Detail lasst
sich ganz einfach ein eigener Regenwald
ins Wohnzimmer zaubern. Dekoration aus
Naturmaterialien wie Holz ist hier ein Muss.

Jetzt aber kommt das Beste: Tapeten diir-
fen kombiniert werden. Nein, nicht dirfen —
missen! Streifen an der einen und Blumen
an der anderen Wand ergénzen sich wun-

MEG

Maler Einkauf Gruppe

derbar, solange sie farblich gut aufeinander
abgestimmt sind. Hier darf man ruhig ein
bisschen experimentieren und mutig sein.

Kunst fiir die Wand

Aufregende Vielfalt in Sachen Wandverklei-
dung versprechen die aktuellen Kollektionen
von Conpart. Conpart Ambiente beinhaltet
mit 143 verschiedenen Dessins eine se-
henswerte Auswahl an verschiedenen Mus-
tern und verkaufsstarken Struktur- und Uni-
Serien auf unterschiedlichen Materialien.
Ein absolutes Muss flir Fachhandwerker.
Die neue Tapeten-Querschnittskollektion
Tendenz enthalt alle wichtigen Tapetenarten
wie Papier-, Vinyl-, Strukturvinyl- und einen
sehr groBen Anteil an Vlies-Tapeten. Insge-
samt beinhaltet die Kollektion 113 verschie-
dene Tapeten. Bei dieser Vielfalt ist fiir jeden
Geschmack etwas dabei!

Auf diese Boden stehen wir

Apropos Conpart: Auch in Sachen Laminat
hat unsere Eigenmarke einiges zu bieten.
Wéhrend Conpart Laminat 7/31 zehn starke

CONPART
Tendenz 2026
113 verschiedene
Dessins

Dessins in 7 mm Stérke von der Landhaus-
diele bis zur 3-Stab-Optik umfasst, bietet
Conpart Laminat 8/32 Premiumbdden in
8 mm Stérke, die sogar den Anforderungen
in Kiichen und Bédern standhalten.

Nicht nur in Sachen Funktionalitat iberzeu-
gen die beiden Kollektionen. Denn auch, wer
Laminatbdden sucht, die in diesem Jahr im
Trend sind, ist hier genau an der richtigen
Adresse. Laminat gilt als giinstigere Alterna-
tive zu Echtholzdielen — umso besser, dass
sie von der Optik kaum von Parkett zu unter-
scheiden sind. Besonders beliebt ist auch in
diesem Jahr Eiche: Durch Wuchsmerkmale
wie Aste oder Maserungen entsteht eine
naturnahe Asthetik, die fiir eine gemiitliche
Wohnatmosphére sorgt. Hier setzt man bei
der Farbgebung am besten auf natiirliches
Braun oder aufgehellte Eichenholztone.

Aber auch dunkle Tone wie Nussbaum oder
Kirsche schaffen ein beruhigendes Ambien-
te. Sie strahlen Ruhe aus und sind deswe-
gen besonders aus Wohn- und Schlafrau-
men nicht wegzudenken. Sie wollen beide
Laminat-Trends in einem? Dann sind zum
Beispiel die Landhausdielen Eiche Jazz
oder Eiche Irish genau das Richtige fiir Sie.
Schauen Sie doch mal in die aktuellen Kol-
lektionen und lassen Sie sich inspirieren.

NEUES AUS DEN UNTERNEHMEN UND NIEDERLASSUNGEN
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CONPART
Laminat 7/31
10 verschiedene
Dessins

CONPART
Laminat 8/32
10 verschiedene
Dessins




NEUES AUS DER BRANCHE
TIPPS FUR UNTERNEHMER

DAS ANDERT SICH IM NEUEN JAHR

FUR UNTERNEHMEN

2024 halt wieder einige Neuerungen be-
reit, die auch die Maler- und Lackierer-
branche betreffen. Gesetze werden ge-
andert und Bestimmungen angepasst.
Damit auch Sie dabei den Uberblick be-
halten, haben wir lhnen die wichtigsten
Anderungen zusammengefasst.

Mindestlohn und

Azubigehalt steigen

Die schonsten Neuigkeiten gleich zu Beginn:
Beschaftigte des Maler- und Lackiererhand-
werks dirfen sich auf mehr Gehalt freuen!
Zum 1. April 2024 stieg der Mindestlohn um
50 Cent — Gesellinnen und Gesellen erhalten
dann 15 Euro und ungelernte Beschéftigte
13 Euro pro Stunde. Auch Azubis bekommen
mehr: Der Ausbildungslohn steigt im August
flir das erste Lehrjahr um 30 Euro, fiir das
zweite und dritte um jeweils 35 Euro.

Arbeitsunfille elektronisch melden
Seit dem 1. Januar konnen Arbeitsunfalle und
Berufskrankheiten elektronisch an Berufsge-
nossenschaften und Unfallkassen (ibermit-
telt werden. Das vereinfacht den Prozess.

«

Eingliederungszuschuss

Eine Verldngerung bis Ende 2028 gab es
fiir die Regelung, bis zu 36 Monate einen
Eingliederungszuschuss zu erhalten, wenn
man Arbeitssuchende einstellt, die starkere
Unterstiitzung bendtigen. Dazu zéhlen z. B.
langere Arbeitslosigkeit, eine Behinderung
oder das Alter.

Geriistbau nur noch fiir

eigene Arbeiten

Die Regelung, dass viele Gewerke — darun-
ter auch Maler und Lackierer — Arbeits- und
Schutzgeriiste aufstellen diirfen, wird zum
1. Juli 2024 geéndert. Ab dann diirfen nur
noch Geriiste im Zusammenhang mit der
eigenen Arbeit aufgebaut werden. Fir alles
Weitere ist ein Geriistbauer zustandig.

Firmenfahrzeuge umriisten

Ab Oktober 2024 diirfen bei winterlichen
StraBenverhéltnissen nur noch Reifen mit
dem Alpine-Symbol gefahren werden. Dieses
Schneeflockenzeichen muss dann sowohl
auf Winter- als auch Ganzjahresreifen ausge-
wiesen sein. Damit I4uft die Ubergangsfrist
fiir Reifen, die bis 2017 produziert wurden,
aus. Reifen ohne dieses Symbol gelten nicht
als wintertauglich und sind verboten — wer
das ignoriert und weiter Reifen mit M+S-
Symbol féahrt, riskiert ein saftiges BuBgeld.

«

VON MINDESTGEHALT
BIS WINTERREIFEN:
DAS IST NEU 2024.
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125 Jahre Jubilaum
der Maler-und

. Lackiererinnung
Wiesbaden

aler- und Lackiererinnung
> iesbaden-Rheingau-Taunus

STUDIENFAHRT NACH WUPPERTAL

Die Maler- und Lackiererinnung bot ihren
Mitgliedern im November eine zweitégige
Studienfahrt nach Wuppertal zur Firma
Erfurt. Im Jahr 1827 wurde die Papier-
miihle der Familie Erfurt gegriindet und
ist heute Marktfiihrer bei der Herstellung
von iiberstreichbaren Wandbelédgen.

Bei einer Betriebsfiihrung am ersten Tag
durch das direkt an der Wupper gelegene
Werk und die Produktion war es flir alle Teil-
nehmer sehr spannend zu sehen, wie aus
Altpapier, Holzhdcksel und Wasser die noch
immer beliebte Rauhfaser-Tapete, aber auch
die vielen verschiedenen (Glatt-)Vliestapeten
entstehen. Samtliche Produkte werden von
einer einzigen riesigen Maschine produziert,
die seit Jahrzehnten im Einsatz ist und stetig
gewartet und weiterentwickelt wird. Nach ei-
ner Reise durch die Firmengeschichte folgte
die Einflihrung in neue Produkte und es wur-
den Problemldsungen, Anwendungsmaglich-
keiten und technische Richtlinien diskutiert.

Eine Fahrt mit der beriihmten Wuppertaler
Schwebebahn durfte natiirlich auch nicht
fehlen. Nach der Werkstour schwebte die
Gruppe ein paar Stationen weit (ber die
Wupper, um zum abendlichen Ausklang
Wuppertals groBte Pizza in einem gemiit-
lichen Restaurant zu testen. WagenradgroB
waren die Pizzen auch fir gestandene Ma-
lermeister kaum zu bezwingen.

Am zweiten Tag standen die Themen Schim-
mel, Wohnklima und energetische Wandbe-
kleidung im Fokus. Themen, welche das
Maler- und Lackiererhandwerk vor immer
neue Herausforderungen stellen.
Neben den KlimaTec-Produkten
wurden auch

die Giga-Rolle und die neue Digitale Foto-
tapete JuicyWalls vorgestellt. Die ersten
Fototapeten fiir den Nassbereich bieten der
Innung sowie den Kunden viele neue Gestal-
tungsmoglichkeiten.

Wir bedanken uns bei der Firma Erfurt fir
die Einladung und die &uBerst kompetente
Betreuung. Es waren zwei spannende und
lehrreiche Tage in einer der traditions-

reichsten Firmen unserer
Branche.

WANDE TUM WoALITLEN
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MALER- UND LACKIERERINNUNG RHEIN-MAIN

AUSBILDUNG IM FOKUS:
NEUER AUSBILDUNGS-
TRAINER, NEUE ANGEBOTE

Mit Eray Kilitci ist bei der Maler- und
Lackiererinnung Rhein-Main ein neuer
Ausbildungstrainer an den Start gegan-
gen. Der ausgebildete Maler ist fortan
Ansprechpartner rund um das Thema
Ausbildung, betreut das Angebot der
»Aushildungsoffensive” und baut es aus.

So gibt es in diesem Jahr neu eine ,Berichts-
heft-Hilfe“, die regelméaBig im Aus- und Wei-
terbildungszentrum der Innung in Frankfurt
stattfindet. Im Rahmen des Forderangebots
geht Eray Kilitci mit den teilnehmenden Aus-
zubildenden das Berichtsheft gemeinsam
durch und bt mit ihnen. Alle Lehrlinge der
Innungsbetriebe konnen die Berichtsheft-
Hilfe kostenlos in Anspruch nehmen.

Ausbildungsoffensive -

das A und O fiir das Malerhandwerk
Die Maler- und Lackiererinnung Rhein-Main
hat vor einigen Jahren die Ausbildungsof-
fensive ins Leben gerufen und bereits viel
bewegt. Ihr Ziel ist die Sicherung von gut
ausgebildeten Fachkraften fir das Maler-
und Lackiererhandwerk. Dariiber hinaus
verfolgt die Innung mit ihr eine praxisorien-
tierte Unterstiitzung der Ausbildungsbetrie-
be fiir eine hochwertige Ausbildung.

Die Ausbildungsoffensive vereint drei Kom-
ponenten: das Angebot von Seminaren und
Workshops fiir Auszubildende und Aus-
bilder, die Unterstiitzung der Ausbilder mit
relevanten Materialien und die Ansprache

interessierter Jugendlicher in Schulen, auf
Messen oder wéhrend der einmal jéhrlich
stattfindenden Bewerberwoche.

Ausbildungsverbund ab September
Zudem startet ab September ein Ausbil-
dungsverbund. In diesem schlieBen sich
Innungshetriebe zusammen, die sich ver-
pflichten, eine Ausbildungsstruktur einzu-
halten und diese auch zu dokumentieren.
Das Ziel ist es, gemeinsam optimale Vor-
aussetzungen filir eine gute Ausbildung zu
schaffen. Teilnehmende Unternehmen er-
halten ein entsprechendes Zertifikat. Inte-
ressierte Betriebe konnen mit der Innung
unter der Telefonnummer 069 899907-67
gerne Kontakt aufnehmen.

www.suedwest.de

einen Streich.

Es ist uns gelungen, die Deck-
kraft nochmals zu steigern -
fur optimale Ergebnisse auf

Die neue Qualitdt ist zudem
frei von Konservierungsmitteln
und bestdndig gegen Fldchen-
desinfektionsmittel.

SUDWEST

neue

Qualitat
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MALER- UND LACKIERERINNUNG RHEIN-MAIN

DAS SEMINARPROGRAMM 2024:
GROBE THEMENVIELFALT

2024 bietet die Maler- und Lackierer-
innung Rhein-Main wieder zahlreiche Se-
minare mit einer breiten Themenvielfalt
an. Insgesamt stehen iiber 25 Schulun-
gen und Workshops auf dem Programm,
darunter Handwerksklassiker wie ,,Auf-
maB Grundkurs” und ,Tapezieren“, aber
auch Seminare zu Management-Themen
wie ,,Mitarbeitergespréche fiihren“ oder
»Arbeitsrecht”. Neu ist: Fiir die Schulung
von bereits tdtigen oder angehenden

FUR EINE
STAUBFREIE
OBERFLACHEN
BEARBEITUNG

Vorarbeitern bietet die Innung insgesamt
zwolf geeignete Seminare an. Werden
davon die fiinf Pflichtkurse absolviert,
erhalten die Teilnehmenden ein entspre-
chendes Zertifikat.

,FUr das Seminarprogramm konnten wir
wieder kompetente Fachreferenten zu den
unterschiedlichsten  Themen  gewinnen.
Unser Hauptaugenmerk liegt darauf, die
Betriebe bei der Ausbildung zu unterstiit-
zen und sinnvolle Schulungsangebote fiir
Lehrlinge und Ausbildende zu machen®, er-
lautert Joachim Letschert, Geschaftsflinrer
der Maler- und Lackiererinnung Rhein-Main.
,ES gibt aber noch zahlreiche weitere Inhal-
te, auch fiir erfahrene Maler und das Ma-
nagement. Nicht zuletzt merken wir, dass
das Thema Kommunikation immer mehr in
den Vordergrund riickt.”

Die Schulungen und Workshops sind fiir alle
Unternehmen buchbar, Innungsmitglieder
profitieren jedoch von vergiinstigten Kon-
ditionen. Veranstaltungsort ist jeweils das
Bildungszentrum der Innung in Frankfurt.
Fiir Unternehmen, die ihre Mitarbeiter intern
weiterbilden mochten, bietet die Maler- und
Lackiererinnung Rhein-Main zudem die
Mdglichkeit von Inhouse-Schulungen.
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) Priifungsvorbereitung:

15.04.2024 bis 19.04.2024

) AufmaB Grundkurs:
25.04.2024

) AufmaB Fortgeschrittene:
26.04.2024

> WDVS:
14.05.2024

) Das Einmaleins
des Trockenbaus:
03.09.2024

) Starterwochen:
09.09.2024 bis 13.09.2024
16.09.2024 bis 20.09.2024

) Oberflachenqualititen
Q1 bis Q4:
08.10.2024

) Schimmel bewerten
und beseitigen:
10.10.2024

) Stolpersteine im Baurecht -
Tagesseminar:
15.10.2024

) Moderne Lacke:
22.10.2024

) Bodenbelag:
29.10.2024

) Lernen auf der Baustelle:
06.11.2024

) Tapezierseminar:
08.11.2024 bis 09.11.2024

) Mitarbeitergespréache fiihren:
13.11.2024

) Fiihren ist erlernbar:
14.11.2024

Das gesamte Schulungsprogramm
mit Informationen und Anmelde-
moglichkeiten finden Interessierte
auf www.farbe-rhein-main.de



NEUES AUS DER BRANCHE

Bewirkt jeden Tag kleine Wunder.
Und manchmal auch GROSSERE.

Isolierweiss von JAEGER.
Das Multitalent fir Malerprofis.
Seit tiber 40 Jahren.

HJAEGER EHEDO

Spezialitaten die begeistern www.jaegerlacke.de

Start Airless
spraying. Now!

SuperFinish 21 Pro vereint alle Vorteile einer
kompakten Membranpumpe in einem zuverldssigen
Gerat, das speziell auf die Bediirfnisse von
Airless-Einsteigern zugeschnitten ist.

Erlebe mehr live auf der Farbe in Kdln.

[ |
ﬁ Stand: 212 / Halle 7

wagner-group.com

FAF fsne
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ENERGIESPAREN

AUF ALLEN EBENEN

Angesichts steigender Energieprei-
se und wachsender Fokussierung
auf Nachhaltigkeit beschiftigen
sich immer mehr Handwerksbetrie-
be mit dem Thema Energiesparen.
Gerade fiir Gewerbe im Allgemeinen
und Malerbetriebe im Speziellen
gibt es hier viel Potenzial!

Zwar gehoren Malerbetriebe meist
nicht zu den besonders energiein-
tensiven Gewerken, doch wie auch
bei Privathaushalten finden sich oft
versteckte, teils auch offensichtliche
Stellschrauben, an denen man drehen
kann, um Energie und damit bares Geld
Zu sparen.

Energieeffiziente Ausriistung

Auch Maler und Lackierer schwingen
nicht nur den Pinsel, sondern bedienen
verschiedenste Gerdte. Vom Spritz-

«

gerat Uber den Bautrockner und den
Luftentfeuchter bis hin zum Rihrgerét
oder dem Baustrahler — bei genauerem
Blick nutzen auch Maler und Lackierer
Geréte, die per Strom oder Akku betrie-
ben werden. Hier kann es sich auszah-
len, einmal (iber eine Neuanschaffung
nachzudenken — natrlich nur, wenn die
Werkzeuge bereits in die Jahre gekom-
men sind. Ob mit Akkubetrieb oder Ka-
bel hangt vom Gerat und dem Einsatz-
zweck ab. Meist sind Werkzeuge mit
Akku aber auf ihre gesamte Lebens-
dauer hin energieeffizienter, auch wenn
die Herstellung des Akkus erstmal einen
hohen Energieeinsatz erfordert.
Apropos Strahler: Es mag vor allem
in der Winterzeit nicht immer maglich
sein, aber eine optimale Ausnutzung
des Tageslichts hilft, die Verwendung
stromfressender Beleuchtungen auf
ein Minimum zu reduzieren.

NACHHALTIGKEIT VON A BIS Z

NEUES AUS DER BRANCHE
TIPPS FUR UNTERNEHMER

Energiebewusstes Verhalten
Jedes noch so effiziente Gerat kann
zum Energiefresser werden, wenn
es unndtigerweise und zu lange im
Dauerbetrieb lduft oder auf Stand-
by steht. Hier hangt es vor allem am
Willen der Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeiter, das eigene Arbeitsverhalten
zu beobachten und beispielsweise da-
rauf zu achten, Gerate und Werkzeuge
sinnvoll und bewusst einzusetzen —
und bei Nichtgebrauch auch komplett
auszuschalten. Auch der eigene Be-
trieb kann auf seine Energieeffizienz
Uberprift werden. Nutzen Sie LED-
Beleuchtung und kontrollieren Sie, ob
die Heizung wirklich auf den tatsach-
lichen Bedarf eingestellt ist. Auch die
gesamte Isolierung des Gebaudes ist
einen Blick wert: Hier Iasst sich oft viel
Energie sparen, wenn die Wénde gut
geddammt sind.

Klimabewusstes und nachhaltiges Verhalten beginnt und endet nicht an der Betriebstiir. Achten Sie auch bei der Wahl
der Materialien — ob Farben, Lacke, Pinsel oder Vliese — darauf, dass diese aus nachhaltiger Produktion bzw. auf klima-
freundliche Weise produziert wurden. Auch eine sorgfaltige Planung sorgt dafiir, dass weniger Farbabfélle anfallen.

Falls doch etwas iibrigbleibt und Sie sie nicht weiterverwenden kénnen, gibt es auch die Mdglichkeit, diese zu spenden.
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'DAS LEUCHTET -

' CAPAROL PRASENTIERT
DIE TRENDFARBE DES

JAHRES 2024

Honig-Gold - das ist die Trendfarbe
2024! Sie beriihrt die Sinne, erwarmt
das Herz, leuchtet aus ihrer Tiefe heraus
und schenkt Behaglichkeit. Honig-Gold
vermittelt Optimismus, Lebensfreude,
Nahe. Und sie steht im Zentrum dreier
Farbwelten, die laut Caparol FarbDesign-
Studio das Interieur-Design 2024 be-
stimmen werden. Das Motto von UNIKAT
#6: ,,Designed by Nature“.

Es ist, als stiinde man unter einem Blat-
terdach, durch das Sonnenstrahlen fallen.
Das Licht wird moduliert; warm, klar, an-
regend und beruhigend zugleich. Es tut uns
gut, physisch und psychisch, ladt uns auf
mit Energie, Zuversicht und vermittelt Ge-
borgenheit. Wir spiiren, wie uns die Natur
umfangt und positiv stimmt. Effekte, die nun
den Weg in den Innenraum finden — und im
warmen, kraftigen, leuchtenden Honig-Gold
kulminieren. Die Trendfarbe 2024 (iber-
rascht zundchst, setzt sie sich doch von
jenen der Vorjahre ab und steht fiir eine Pra-
ferenzverschiebung, weg von den bislang
leichteren und kiihleren Tonen.

f

Die ausfiihrlichen Trendanalysen des Ca-
parol FarbDesignStudio zeigen die Hin-
wendung zu natirlichen Farbtonen mit
klarer Anmutung, vielfaltigen Griin- und
Blau-Nuancen, zarten Gelbtonen, es finden
sich aber auch elegante Terracotta-Téne
sowie kréaftige Akzenttone. Und mittendrin
steht das leuchtende Honig-Gold, in der
Caparol-Nomenklatur als Amber 65 bekannt
und nun mit einer neuen, dominanten Rolle
in der aktuellen Farbvorschau UNIKAT #6
betraut.

Designed by Nature

Honig-Gold steht fiir die tiefe Sehnsucht
nach einer positiven, freundlichen und star-
kenden Natur, die uns auch in unserem di-
rekten Lebensumfeld begleiten soll. Dass
damit eine romantische, ja idealisierende
Vorstellung von Natur einhergeht, sei zwar
erwéhnt, ist aber eine logische Reaktion
auf schnelle Veranderungen, die mit Ver-
unsicherungen einhergehen. Die Natur wird
mehr denn je zum Ruhe- und Energiepol in
einer digitalen, unsinnlichen und fragil er-
scheinenden Welt.

SEITE 28

Kein Wunder also, dass Honig-Gold die Rolle
der Leitfarbe zukommt: Sie ist nicht einfach
ein warmes Gelb, sie ist erdiger, umhdillen-
der und leuchtet dennoch aus sich selbst
heraus. Anders als man erdigen Tonen ge-
meinhin zuschreibt, zeigt sich Honig-Gold
nicht statisch, sondern belebt, kraftspen-
dend und changiert je nach Lichtverhéltnis-
sen, Umfeld und den Begleitfarben aus den
drei Farbwelten.

Die Natur auf dem Weg nach innen
Die Farbwelten, die sich um Honig-Gold
gruppieren, folgen dem Grundthema, Rau-
men natlirliche Anmutungen zu verleihen,
im besten Fall sogar die Grenze zwischen
auBen und innen aufzulésen. Wie das aus-
sehen kann, zeigt das Fotoshooting fiir das
neue Trendbuch UNIKAT #6. Als Szenerie
diente ein altes Gewé&chshaus, das so ,die
Symbiose von Raum und Natur perfekt dar-
stellt, weil Innen und AuBen ganz natiirlich
verschmelzen®, so Andrea Girgzdies vom
Caparol FarbDesignStudio.

«

DIE WARME TRENDFARBE
HONIG-GOLD SPENDET
KRAFT UND ENERGIE.

AuBerdem zeigt UNIKAT #6 die exemplari-
sche Anwendung aller drei Farbwelten auf
identische Wohn- und Schlafzimmer, Kin-
derzimmer sowie Flure. Auf diese Weise
lasst sich sehr gut erkennen, wie sich Farb-
welt 1 in ihrer Wirkung von Farbwelt 2 und
3 unterscheidet.

Farbwelt 1 beispielsweise, ,Blatter lieben
Bliiten“ genannt, umfasst eine Vielfalt an
Griin-Nuancen, ergdnzt von einem zarten
Gelb und bldaulichen Tonen. Gedecktere
Tone, die sich schon im Vorjahr ankiindigten,
finden sich in der Farbwelt 2 — doch auch
ein nahezu schwarzer Ton sowie ein Rot und
Orange sind hier vertreten — ein Rot, das
besonders spektakuldr als Deckenfarbe in
den Beispielen auftaucht. Als ,Himmel trifft
Landschaft“ bezeichnet, verbindet Farbwelt
3 kilhleres Griin, Blau und Tiirkis mit erdigen
Tonen bei erkennbarer Komplementérwir-
kung. ,In ihrer Gesamtheit bilden die Farb-
welten die komplette Bandbreite natiirlicher
Farbigkeit ab“, erlautert Charoula Perlwitz,
Caparol FarbDesignStudio.

Praxisgerecht gedacht

und prasentiert

Wer als gestaltende Fachhandwerkerin oder
Fachhandwerker neue Impulse sucht, wird
im Trendbuch UNIKAT #6 bestens mit Ins-
piration und praktischer Umsetzbarkeit ver-
sorgt. Wie die farbigen Wechselwirkungen
im Detail aussehen, zeigen die zahlreichen
Raumvisualisierungen mit den aktuellen
Farbharmonien. Dazu finden sich im Buch
passend abgestimmte Kreativtechniken, die
die groBe Vielfalt der Oberflachen darstellen.

Wie in den Vorjahren hat das Kreativteam um
Malermeisterin Sabine Hoffner neue Ideen
entwickelt, sie verfeinert und letztlich so
gefasst, dass sie mit Standard-Materialien
aus dem groBen Caparol-Portfolio machbar
sind — sicher und wirtschaftlich obendrein.

Das trifft auch auf die Trendoberflache des
Jahres zu: PremiumColor Diamante. ,Sie
ist unkompliziert und in nur zwei bis drei
Arbeitsschritten zu realisieren, sagt Sa-
bine Hoffner. Dabei dient Honig-Gold als
edelmatter Flachenton, der dank subtiler,
partieller Glanzeffekte sozusagen ins visu-
elle Schwingen kommt, funkelt und glitzert.
Der Trick? In das Basismaterial Premium-
Color werden zwei Prozent der Partikel
,Diamonds Gold“ zugegeben — fertig ist die
kostbare Anmutung.

Zu simpel? Jein, denn die optische Wirkung
ist faszinierend. Und selbstverstandlich fin-
den sich in UNIKAT #6 auch Oberflachen mit
experimentellerem Charakter, beispielswei-
se eine Technik, die an eine Berglandschaft
erinnert und Lasuren mit Spachteln und Wi-
schen verbindet. Dabei sind individuelle An-
passungen oder Anderungen leicht mdglich,
ja eingeplant.

Color Scouting auf vielen Ebenen
Margit Vollmert und das Trendteam des
Caparol FarbDesignStudios machten sich
bereits im Frihjahr 2023 an die Trend-
Recherche. Auf unterschiedlichsten Messen
entdeckte man ,sehr viel Blau, aber auch
Téne von Gold bis Gelb mit bernsteinahnli-
chem Charakter*. Diese Analysen glich man
dann im zweiten Schritt mit jenen ab, die
das Institute International Trendscouting der
Hochschule in Hildesheim (HAWK) parallel
erstellte. Dabei ging es vor allem um den
Abgleich der Erkenntnisse und das Heraus-
arbeiten von Ubereinstimmungen respektive
Abweichungen. Die so ermittelten Farbwer-
te galt es dann, anwendungskompatibel zu
fixieren. ,Die Tone miissen schlieBlich breit
nutzbar fiir Interiors sein, stimmungserzeu-
gend und gut kombinierbar obendrein.“ Das
jedenfalls ist routiniert gelungen — UNIKAT
#6 damit ein ideales Tool, um auf der Hohe
der Zeit professionell zu gestalten.

«

ANGESICHTS DER UNSICHERHEITEN DﬁF_l_FTE DIE
SEHNSUCHT NACH HARMONIE UND NATURLICHKEIT
AUCH 2025 DOMINANT BLEIBEN.

ANDREA GIRGZDIES UND MARGIT VOLLMERT
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Blatter
lieben
Bliiten

Erde birgt
Pigmente

Himmel trifft
Landschaft
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Wir sind dabei!

Mit jeder Menge
Spal3, Neuigkeiten und
Messeaktionen.

Halle 7 / Stand 7103

www.dinova.de
in Unternehmen der Meffert AG Farbwerke

-

STREIFENFRE
STREICHEN

ein echter Mesko

Besuchen Sie uns!
Halle 7 | Stand 327

m @ mesko.eu [@) meskopinsel

perfektes
Finish

sehr
feine,
weiche
Faser

geschmeidigés L
_ Auftragen

ideal fiir wasser- *

basierende Lacke"
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DIE PINSELMACHER @
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PROFIPINSEL MADE IN GERMANY:
EIN NEUES GEBAUDEKONZEPT MACHT’S MOGLICH

Nachhaltigkeit und regionales Kauf-
verhalten liegen im Trend. Hier kdnnen
Hersteller, die in Deutschland produzie-
ren, punkten. Um den Anforderungen
der Zeit und der gestiegenen Nachfrage
gerecht zu werden, hat Mesko sich fiir
neue Raumlichkeiten entschieden und
setzt, nicht zuletzt mit der nachhaltig
ausgelegten Gebaudetechnik, ein klares
Zeichen fiir die Zukunft.

Auf (iber 11.000 m? produziert die Mesko-
Pinsel GmbH in den vor drei Jahren neu
errichteten Raumlichkeiten Grob- und Fein-
haarpinsel, Birsten sowie verschiedenste
Kunststoffprodukte flir die Industrie so-
wie den Fach- und GroBhandel. Im Herzen
Mittelfrankens werden sowohl die Kiinstler-
pinselmarken Lineo und Kolibri, aber auch
Mesko-Produkte und auf Wunsch auch
Eigenmarken produziert.

Nachhaltigkeit als Konzept

Beim Bau des neuen Gebaudes lag der Fo-
kus nicht nur auf strukturellen Aspekten
wie Hochregallager oder Stapelverkehr. Vor
allem dem Nachhaltigkeitsgedanken sowie
der Optimierung von Produktionsprozessen
sollte die Neuplanung Rechnung tragen,
weshalb das Unternehmen in Sachen erneu-
erbare Energien und Green Manufacturing
auch liberregional neue MaBstébe setzt.

Ein Beispiel ist die Gewinnung von Son-
nenenergie: Auf der Dachflache von etwa

8.000 m? wurde eine Photovoltaikanlage
mit einer Leistung von 1,2 MWp installiert.
Die griine Energie dient der Versorgung
der gesamten Pinsel- und Kunststoffpro-
duktion. Durch die Anlage werden jahrlich
bis zu 540 Tonnen CO, eingespart, was
einer Stromversorgung von circa 280 Vier-
Personen-Haushalten pro Jahr entspricht.
Eine weitere Saule ist das Thema Abwéarme-
nutzung: die Abwadrme der Spritzguss-
maschinen wird in der kalten Jahreszeit in
Form von Warmwasser in den FuBboden-
heizkreislauf eingespeist.

Auch bei der Produktion und Lagerlogistik
setzt das Familienunternehmen auf Digita-
lisierung und Automatisierung: Produktions-
prozesse werden stetig optimiert, um dem
Fachkraftemangel entgegenzuwirken und
die Mitarbeitenden zu entlasten.

Innovationen ,,Made in Mittelfranken*
Eine weitere Stérke des Unternehmens ist
die konsequente Produktentwicklung, wie
zum Beispiel die aktuelle Innovation: das
Konex® Pinselprogramm. Eine eigens entwi-
ckelte Kunstfasermischung, die aus feinen,
unterschiedlichen Faserarten besteht und
die optimale Verarbeitung von wasserba-
sierenden Farben und Lacken ermdglicht.
Ein perfektes Oberflachenfinish sowie ein
federleichtes ~ Streichgefiinl ~ garantieren
dem Anwender ein hochwertiges Ergebnis.
Ein weiteres, echtes Profi-Qualititsprodukt
~Made in Mittelfranken®.
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BEIDEN GESCHAFTS-
FUOHRERN IST ES EIN
GROBES ANLIEGEN,
TRADITION UND
ARBEITSPLATZE IN

DER PINSELREGION
DEUTSCHLANDS FUR DIE
ZUKUNFT ZU ERHALTEN.
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EIN WANDMORTEL - VIELE MOGLICHKEITEN

Ausbessern, Grundieren oder Verfiillen:
Der Alltag auf der Baustelle bringt unter-
schiedliche Anforderungen an den Ein-
satz von Mortel mit sich. Fiir alle bietet
der Wandmortel ARDEX A 930 jetzt ma-
ximale Flexibilitit an Wand und Decke.
Dabei kann das Produkt im Innen- und
AuBenbereich gleichermaBen verarbeitet
werden.

Um das bekannte Wandspachtelsortiment
flir Verarbeiter sinnvoll zu erweitern, liegt der
Fokus von ARDEX A 930 auf seiner Flexibi-
litdt. Der Wandmortel ist besonders span-

nungsarm und ldsst sich in Schichten von
3 bis 30 Millimetern auftragen, was das An-
wendungsspektrum deutlich erweitert. Auch
die lange Verarbeitungszeit tragt zum viel-
seitigen Einsatz bei: Der Mortel ist nicht nur
fiir die Hand- und Rollspachtelung geeignet,
sondern zusétzlich pumpbar. Ein wichtiger
Aspekt fiir den Einsatz auf groBen Flachen,
die sich so wirtschaftlich realisieren lassen.

Die Vorteile im Uberblick

ARDEX A 930 kann an Wand- und Decken-
flachen Risse, Abplatzungen oder Vertiefun-
gen ausbessern und Fugen schlieBen. Nach

) ARDEX A 930 ist ein Mortel fiir den Wand- und Deckenbereich.
Er kann innen und auBen eingesetzt werden — bis zu 30 mm Schichtdicke.
) Er eignet sich fiir die Hand- und Rollapplikation und ist maschinengangig.
> ARDEX A 930 kann bis zu 60 Minuten verarbeitet werden und ist filz- und glattbar.
) Nach drei bis vier Stunden ist der Wandmortel fiir Fliesen belegbar.

etwa drei bis vier Stunden Trocknungszeit
lassen sich Fliesen und feuchtempfindliche
Natursteine nach etwa einem Tag verlegen.
Zum Auftragen von Anstrichen, Tapeten
oder Kunstharzputzen ist die individuelle
Durchtrocknungszeit abzuwarten.
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Rohstoffe **

DGNB (QS 4)

wecobulld
TECHNOLOGY

UBERZEUGEND NACHHALTIG

* 50 % weniger CO, pro Quadratmeter*
* 30 % hohere Ergiebigkeit*
¢ enthalt nachwachsende und 100 % natirliche

e zertifiziert als sehr emissionsarm mit dem
Emicode EC 1PLUS

e erfiillt die hochste Qualitatsstufe gemaB

** frei von fossilen Rohstoffen durch das Massenbilanzverfahren

* im Vgl. zum ARDEX A 828

= £35S =]
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ISO-VENTI XTREM: DER UMWELTFREUNDLICHE
FENSTERLACK FUR ALLE FALLE

«

Nachhaltigkeit schreiben Kunden groB.
Umso wichtiger ist es, dass Verantwor-
tung nicht an der Fensterfront aufhort.
Mit dem ventilierenden Fensterlack 1SO-
Venti Xtrem von Jansen ist der Anfang ge-
macht. Fiir alle Fenster. Innen und auBen.

Noch nie stand das Thema Umweltvertrag-
lichkeit so stark im Fokus wie heute. Doch
unterschiedliche Materialien, Untergriinde
und Beschichtungen von Fenstern machen
es Malern und Lackierern mitunter schwer,
komplett losemittelfrei zu arbeiten. Auf dem
Weg von den losemittelhaltigen hin zu den
wasserbasierten Farben und Lacken ist1SO-
Venti Xtrem ein wichtiger Schritt: Unabhan-
gig vom Material und Zustand des Bauteils
wird der Lack allen Anforderungen an eine
nachhaltige Lackierung gerecht. Innen wie

ISO-VENTI XTREM BEWEIST:

WASSERBASIERTE LACKE STEHEN KONVEN-
TIONELLEN LACKEN IN NICHTS NACH.

auBen, ob neu, vorbehandelt oder pulver-
beschichtet, von Holz tiber Kunststoff oder
Hart-PVC bis hin zu Zink kommt der Lack
ganz ohne zusétzliche Haftvermittler aus.

Die GX-Technologie

Das Herzstiick des Lackes bildet die Jansen
GX-Bindemittelmatrix, die aus zahlreichen
Teilchen unterschiedlicher Geometrie und
GroBe besteht und so formuliert und ver-
feinert wird, dass sie das fiir eine hand-
werklich perfekte Oberflache nétige Niveau
erreicht. Diese Matrix steuert zentral samt-
liche Eigenschaften und Funktionen, von der

Verarbeitung bis zur fertig herausgebildeten
Oberflache.

Hoher Verarbeitungskomfort

Der wasserbasierte Lack punktet als Ein-
topf-System mit einer zuverlassigen Iso-
lierwirkung gegen unerwiinschte Stoffe
aus dem Untergrund, ist zudem MIX-fahig,
farbtonstabil und vergilbungsfrei ausgelegt.
Das schnelle Trockenverhalten macht zwei
Anstriche pro Tag maglich. Fiir eine perfek-
te Oberflache ist das zwar nicht notwendig,
mit Blick auf steigende Lohnkosten pro Qua-
dratmeter daflir umso mehr.

DANN JANSEN

'
‘! Weil am Fenster so einiges zusammenkommt.

NEU: Einer fur alle!

Die neue GX-Matrix.

50-Venti Xtrem
o
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PLANEX M und ExoActive EXO 18
Das perfekte Duo fiir eure
Schleifarbeiten an Wand und Decke

Der PLANEX M ist der Allrounder unter unseren Langhalsschleifern. Aus
der Transporttasche auspacken, anschalten und loslegen. Mit der exzen-
trischen Schleifbewegung erzielt ihr dabei hochwertige Oberflachen im
Wand- und Deckenbereich. In Kombination mit dem akkubetriebenen
Exoskelett ExoActive gelingen anstrengende Uber-Kopf-Arbeiten zukiinftig
spielend leicht. Ob Trockenbau oder Malerarbeit, ob Tapezieren oder
Montage, ob an Wanden oder Decken: Das Exoskelett ExoActive verleiht
euch eine Extraportion Kraft, wenn die Arme miide werden und entlastet
gleichzeitig den Nacken.

| SCHONOX PRO MATE

A

| SCHONOX PRO MATE -
Dein zuverlassiger Kumpel far
muhelose Bodenverlegung! |

e ol
e aon
FRO MAT -
e L

www.schoenox.de |

FUURS HANDWERK EINFACH BESSER.

©SCHONOX

A SIKA BRAND
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KRAFTPAKET, WENN’S

DRAUF ANKOMMT

Praktiker wissen: Es gibt Einsitze, die
besondere Ausdauer und Belastbar-
keit fordern. Damit jeder Handgriff sitzt
und so effektiv und sicher wie mdglich
zum gewiinschten Ergebnis fiihrt, ist
ein unterstiitzendes Equipment unver-
zichtbar. Denn je besser das Werkzeug,
desto besser der Arbeitsablauf. Hier un-
terstiitzt Festool mit dem neuen Akku-
Kombihammer KHC 18.

Herzstiick des 18-Volt-Kraftpakets ist ein
leistungsstarker, biirstenloser EC-TEC Mo-
tor, der verschleiBfrei arbeitet und die Akku-
Energie quasi verlustfrei in optimale Leis-
tung dbersetzt. In Kombination mit einem
pneumatischen Schlagwerk ist somit beim
Bohren und MeiBeln in Beton, Stein und
Mauerwerk ein schneller Arbeitsfortschritt
garantiert. Gerade anspruchsvolle Anwen-
dungen profitieren vom Zusammenspiel
aus 2,6 Joule Schlagenergie, Schwingungs-
dampfer und ergonomischem Handgriff.

Vielseitig und kraftvoll

Die Formel ist einfach: Guter Workflow heiBt
besseres Ergebnis. Egal ob Hammerbohren,
Bohren und Schrauben ohne Schlag oder
MeiBeln — dank eines praktischen Funk-
tionsschalters konnen Handwerker in Se-
kundenschnelle blitzschnell zwischen einer
Vielzahl von Einsatzmdglichkeiten wechseln,
ohne das Gerét selbst zu wechseln. SchlieB-
lich lassen sich Hammerbohrer, Bohrkronen
und MeiBel mit dem SDS-Plus-Bohrfutter
ganz bequem und werkzeuglos aufnehmen.
Zusétzlich erweitert das Schnellspannbohr-
futter des KHC 18 das Spektrum an mdg-
lichen Einsatzwerkzeugen um Bohrer mit
zylindrischem Schaft sowie Bohrer, Bits und
Bithalter mit Sechskantschaft.

Die 2,6 Joule Schlagenergie sorgt gleichzei-
tig flir eine gute Abtragsleistung bei MeiBel-
arbeiten und einen schnellen Bohrfortschritt
beim Hammerbohren: Das Hammerboh-
ren in Beton ist sogar bis durchschnittlich

«

DER AKKU-KOMBIHAMMER KHC 18 IST HART IM
NEHMEN, EXTREM BELASTBAR UND AUSDAUERND.
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26 Millimeter zuverldssig moglich, der ma-
ximale Bohrdurchmesser fiir Stahl liegt bei
12, fiir Holz bei 30 Millimeter.

Sicher und sauber

Entscheidend fiir die Performance vor Ort
ist nicht allein die Leistung des eingesetzten
Werkzeugs. Die sichere und auch saubere
Handhabung ist ebenso relevant, um pro-
fessionell zu arbeiten. Dabei unterstitzt
eine durchdachte Absaugvorrichtung, die
als Zubehor erhéltlich ist und einfach am
Tiefenanschlag fixiert und mit dem Sauger
verbunden wird. Die Festool 18-V-Blue-
tooth®-Akkupacks kommunizieren mit dem
Bluetooth®-Modul des CLEANTEC Absaug-
mobils, welches sie beim Einschalten des
Akku-Werkzeugs automatisch starten. Fiir
sicheres Arbeiten wiederum sorgt der elekt-
ronische KickbackStop, der dem geféhrlichen
Verdrehen des Handgelenks bei plétzlichem
Verhaken oder Blockieren des Bohrers ent-
gegenwirkt. Und fiir optimale Ergonomie bei
kraftvollen Anwendungen nimmt der Schwin-
gungsdampfer die Schlagenergie auf und
federt sie ab, bevor sie auf die Hande uber-
tragen wird. Auch das Gewicht von 3,3 Kilo-
gramm tragt zur einfachen Handhabung bei.
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Der Estrich ist ein wichtiger Bestandteil
des Gebaudebodens. Kommt es zu einem
Wasserschaden, ist eine professionelle
Trocknung unvermeidlich.

Ein Wasserschaden fiihrt in der Regel zu
einer Durchfeuchtung oder Durchndssung
des Estrichs. Abhédngig von Wassermenge
und Tiefe des Wasserschadens ist entweder
die Unterdruck- oder die Uberdrucktechnik
zur Estrichtrocknung sinnvoll.

Unter- und Uberdruckverfahren

Fiir das Uberdruckverfahren werden ein
Verdichter, ein Luftentfeuchter — optional
ein Ventilator — sowie passendes Zubehor
flr Bohrungen und zur Luftverteilung be-
notigt. Mit dem Seitenkanalverdichter wird
warme, vorgetrocknete Luft durch die Boh-
rungen in die Locher im Estrich gepresst.
Die Luft nimmt dabei die Nasse auf und gibt
sie durch Offnungen im Bodenrandbereich

UNTERESTRICHTROCKNUNG: 2 TECHNIKEN IM FOKUS

an die Umgebung ab. Ein Raumentfeuchter
entzieht diese Feuchte anschlieBend wieder
aus der Umgebungsluft, sodass der Seiten-
kanalverdichter erneut trockene Warmluft
ansaugen kann.

Beim Unterdruckverfahren wird dem Estrich
die feuchte Luft durch Absaugung entzogen.
Die durch Entfeuchtungsgerate getrock-
nete Luft kann anschlieBend nachstromen.
Da diese zundchst gefiltert wird, wird die
Raumluft weder mit Schadstoffen noch mit
Schimmelsporen belastet. Ein Grund, wes-
halb die Unterdruckmethode in bewohnten
Bereichen zum Einsatz kommt. Fiir sensible
Raumlichkeiten wie beispielsweise in Kran-
kenhdusern und Schulen ist die Methode
sogar gesetzlich vorgeschrieben. Neben
Zubehdren fiir Bohrung und Luftverteilung
werden zusétzlich ein Verdichter, ein Was-
serabscheider und optional eine Filterbox
sowie ein Ventilator bendtigt.
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Gewohnte Verarbeitung, kompromisslose Qualitét - fir Fassade und Innenrédume!

) Einfachere Baustellenplanung
> Weniger Anfahrten und Ristzeiten
) Schnellere Rechnungsstellung

) Geringere Gerist-Standzeiten & begeisterte Kunden

www.knauf.de/sprint-pf

KNAUF
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DER SPRINTER UNTER
DEN GIPSPUTZEN: KNAUF GIPSPUTZ

ROTBAND SPRINT

Zeit ist Geld — auf dem Bau keine Floskel,
sondern Realitét. Trocknungs- und Riist-
zeiten hingegen sind Zeitfresser. Dem
wirkt das 1-Tages-Putzsystem Rotband
Sprint wirkungsstark entgegen: Der
Gipsputz kann noch am selben Tag mit
einem Anstrich oder Oberputz beschich-
tet werden.

Rotband Sprint ist ein neues Mitglied der
Knauf Produktfamilie, das fiir einen schnel-
len Baustellenablauf steht. Wahrend bei
herkdmmlichen Systemen bis zu zwei Wo-
chen fiir die Fertigstellung von Wand- und
Deckenflachen in Innenrdumen Ublich ist,
konnen Fachhandwerker mit dem neuen
Gipsputz fertige Flachen bereits innerhalb
eines Arbeitstages realisieren. Im Zusam-
menspiel mit den diffusionsoffenen Knauf
Raumklima-Produkten ist das System fiir
Renovierungsarbeiten besonders wirksam.

Zeitvorteil ist wirtschaftlich

Der ,Sprinter” bringt gute Verarbeitungs-
eigenschaften mit: Er 1asst sich in Schichtdi-
cken von flinf bis 35 Millimetern auf der Fl&-

che aufbringen, punktuell sind auch gréBere
Schichtdicken mdglich. Auch wenn er zum
Neuverputzen Kleinerer Flachen eingesetzt
werden kann, hat der Gipsputz seinen Auf-
tritt bei der Renovierung von Wanden und
Decken im Innenbereich, etwa wenn der Alt-
putz stark beschédigt oder unansehnlich ist.
Speziell zur Renovierung von Wohnrdumen,
Klassen- und Behandlungszimmern, Trep-
penhdusern oder Verkaufsraumen — sprich
Bereichen, in denen lange Trocknungszeiten
nicht erwiinscht oder mdglich sind — entfal-
tet er sein ganzes Potenzial.

Im Zusammenspiel unschlagbar

Das Putzsystem arbeitet optimal mit den
Raumklima-Produkten von Knauf zusam-
men. So kann Rotband Sprint bereits vier-
einhalb Stunden nach dem Anriihren im
nassen Zustand grundiert werden. Weitere
60 Minuten spéater ldsst sich die Endbe-
schichtung mit Raumklima Farbe, Schei-
benputz oder Spritzputz umsetzen. Bei
allen Raumklima-Produkten handelt

es sich um verarbeitungsfer-
tige, widerstandsféhige und

«

MORGENS BEGONNEN, ABENDS
FERTIG: DAS INNOVATIVE 1-TAGES-
PUTZSYSTEM MACHT RENOVIERUNGEN
IN REKORDTEMPO MOGLICH.
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wohngesunde Kalk-Oberputze. Die Raum-
klima Farbe beispielsweise ist eine hoch
diffusionsoffene Innenfarbe auf Hybridbin-
demittelbasis.

Dank des deutlichen Zeitvorteils konnen Re-
novierungsarbeiten bereits innerhalb eines
Tages abgeschlossen und die Rdume ohne
lange Wartezeiten wieder genutzt werden.
Unproduktive Arbeitszeiten werden so mini-
miert, zusatzliche Anfahrten und Riistzeiten
entfallen. Damit wird die Baustellenplanung
erheblich vereinfacht und der Renovierungs-
aufwand enorm verkiirzt.

REKORDVERDACHTIG:
EIN NEUER UNIVERSAL-FEINSPACHTEL

AUF ZEMENTBASIS

Sanierungs- und RenovierungsmaBnah-
men sind vielfach an enge zeitliche Ab-
laufe gebunden. Beim neuen Universal-
Feinspachtel Sprint von Knauf kann
im Innenbereich bereits nach wenigen
Stunden mit der Endbeschichtung be-
gonnen und so gerade in der Sanierung
wertvolle Zeit gespart werden.

Mit Blick auf den Faktor Zeit spielen bei
der Oberflachenbearbeitung mit Putz oder
Farbe die jeweiligen Material-Standzeiten
bis zur Weiterbearbeitung der Flachen eine
wichtige Rolle. Bei dem Universal-Fein-
spachtel Sprint sind Arbeiten von der Unter-
grundvorbereitung bis zur fertig verputzten
Wand an nur einem Tag mdglich. Denn
bereits nach vier bis fiinf Stunden kann
auf den Feinspachtel die passende Folge-
beschichtung aufgetragen werden. Damit
lassen sich Baustellen sowohl effizient als
auch wirtschaftlich planen und ausfiihren.

Auch werden Einschrénkungen betrieblicher
Ablaufe durch die SanierungsmaBnahme
auf ein Minimum beschrankt.

Vielseitigkeit ist Trumpf

Dank seiner zementéren Basis lasst sich der
Feinspachtel vielseitig im Innen- und AuBen-
bereich sowie in Nass- und Feuchtraumen
der Wassereinwirkungsklassen WO-I bis
W3-I einsetzen. Ohne Vorbehandlung — und
auf nahezu allen tragfahigen Untergriinden.
Dazu zahlen Kunstharzputze ebenso wie Dis-
persionsanstriche oder raugeschalter Beton.

Auf Altputzflachen an AuBenfassaden ist es
wichtig, dass ein planebener Untergrund her-
gestellt wird. Eine Anforderung, die der Uni-
versal-Feinspachtel Sprint meistert: Hier kon-
nen Fachhandwerker bereits am Folgetag die
fertige Oberflache mit dem Oberputz Noblo
600 Sprint oder direkt mit der MineralAktiv
Fassadenfarbe ausfiihren, was den Baustel-
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lenablauf spiirbar beschleunigt und weitere
Anfahrten zur Baustelle spart. Ein weiteres
Einsatzgebiet des Universal-Feinspachtels
ist das Glatten von Kalkzement, Zement- und
Armierungsputzen im Innenbereich. Daneben
liberzeugt der Spachtel zur Uberarbeitung von
Fliesen, die mit einer abgestimmten Kompo-
nente wie der Knauf Raumklima Grundierung
vorbehandelt wurden. Bei groBflachiger An-
wendung ist eine einlagige Putzdicke von bis
zu funf Millimeter mdglich. Fehlstellen, Aus-
briiche oder Schlitze lassen sich bis zu einer
Putzdicke von 50 Millimeter (berarbeiten.
Das Material ist auf nahezu Null ausziehbar
und das Einbetten von Vlies oder Armierge-
webe stellt kein Problem dar.

Kurzum: Beim Universal-Feinspachtel Sprint
ist der Name Programm. Er lasst sich uni-
versell im kompletten Sanierungs- und Mo-
dernisierungsbereich, innen wie auBen in
Rekordzeit verarbeiten.
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Maler Einkauf Gruppe IHRER NAHE.

MEG
ap
Maler Einkauf Gruppe Maler Einkauf Gruppe

55411 Bingen
Tel. 06721 49516-0

64293 Darmstadt
Tel. 06151 8793-0

63303 Dreieich-
Sprendlingen
Tel. 06103 57135-0

60386 Frankfurt am Main
Tel. 069 405700-0

61169 Friedberg
Tel. 06031 7291-0

eticrer i

33100 Paderborn
Tel. 05251 5202-0

59755 Arnsberg
Tel. 02932 4296-33

59929 Brilon
Tel. 02961 52976-40

32756 Detmold
Tel. 05231 30501-12

33330 Giitersloh
Tel. 05241 90462-57

63452 Hanau
Tel. 06181 30483-0

67663 Kaiserslautern
Tel. 0631 892998-0

61476 Kronberg im Taunus
Tel. 06173 31963-0

55129 Mainz
Tel. 06131 5842-0

68219 Mannheim
Tel. 0621 875550-0

59065 Hamm
Tel. 02381 92512-10

37671 Hoxter
Tel. 05271 69978-44

59557 Lippstadt
Tel. 02941 20243-35

59872 Meschede-Enste
Tel. 0291 9918-0

59494 Soest
Tel. 02921 67231-00

64720 Michelstadt
Tel. 06061 96754-0

56218 Miilheim-Karlich
Tel. 02630 9191-0

66130 Saarbriicken
Tel. 0681 3799690-0

54294 Trier
Tel. 0651 82632-0

65203 Wiesbaden
Tel. 0611 9686-0

Traudt

47551 Bedburg Hau (Hasselt)

Tel. 02821 99763-0

53121 Bonn
Tel. 0228 66898-0

40233 Diisseldorf
Tel. 0211 737799-0

53879 Euskirchen
Tel. 02251 92131-0

51643 Gummersbach
Tel. 02261 8154-0

52525 Heinsberg
Tel. 02452 18068-10

FARBEN ARNDT

Maler Einkauf Gruppe

51063 Koln Milheim
Tel. 0221 96273-0

51147 Koln Porz
Tel. 02203 69938-10

40764 Langenfeld
Tel. 02173 10660-0

51381 Leverkusen
Tel. 02171 3422-10

51491 Qverath
Tel. 02206 95089-0

42655 Solingen
Tel. 0212 22137-0

Maler Einkauf Gruppe

56727 Mayen
Tel. 02651 4004-0

56424 Mogendorf
Tel. 02623 929852-0

Y Yo

Maler Einkauf Gruppe

Farben

52070 Aachen
Tel. 0241 91800-0

52353 Diiren
Tel. 02421 12187-10

50354 Koln Hiirth
Tel. 02233 79234-0

50829 Kdln Ossendorf
Tel. 0221 59702-0

47803 Krefeld
Tel. 02151 36994-0

58507 Liidenscheid
Tel. 02351 989493

47441 Moers
Tel. 02841 88488-0

41063 Monchengladbach
Tel. 02161 46349-0

Maler Einkauf Gruppe

52070 Aachen
Tel. 0241 51805-0

40231 Diisseldorf
Tel. 0211 73099-90

47800 Krefeld
Tel. 02151 4409-10

40878 Ratingen
Tel. 02102 84950-10

FORUM ist die regionale Fach- und Kundenzeitschrift der MEG Maler Einkauf Gruppe €G. Sie erscheint im 18. Jahrgang.

41464 Neuss
Tel. 02131 17091-0

42855 Remscheid
Tel. 02191 692468-0

53721 Siegburg
Tel. 02241 94244-0

41748 Viersen
Tel. 02162 265-0

51545 Waldbrol
Tel. 02291 4736

HaoS

Maler Einkauf Gruppe

53227 Bonn-Beuel
Tel. 0228 97587-0

53119 Bonn-
Tannenbusch
Tel. 0228 55930-50

53501 Grafschaft-Ringen
Tel. 02641 90995-0

LLES KOUMMI D
EICHTER VOR.

Jetzt neu: CapaMaXX Pro. Die Innenfarbe mit SmartDry Technologie
macht es maXXimal leicht: leicht zu verarbeiten ohne sichtbare
Rollansatze und leicht auszubessern. Fiir perfekte Oberflachen.

Mehr Informationen unter:

Erscheinungsweise Herausgeber Layout und Produktion Druck

3x pro Jahr, Auflage: 15.000 MEG Maler Einkauf Gruppe eG FULLHAUS GmbH Frischmann Druck und Medien GmbH
RheingaustraBe 94 MaxhiittenstraBe 12 Sulzbacher StraBe 93

Anzeigen 65203 Wiesbaden 93055 Regensburg 92224 Amberg

Mediadaten Anzeigenpreise FORUM 2024
Q) +49 (0) 611 96 86-0

MIX
Redaktionsschluss fiir Ausgabe 02/2024 ™ marketing@meg.de A B aaror
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CAPAROL

THE POWER OF SURFACE.
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